
小程序买断带来有效获客

产品名称 小程序买断带来有效获客

公司名称 杭州黑斑马信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州市滨江区长河街道滨和路1174号2层（托管
：0043号）（注册地址）

联系电话  13386531520

产品详情

小程序如今已经成为移动互联网备受关注的对象，目前小程序数量已经超过100万个，预计今年年底将突
破300万个小程序。对于小程序运营者或开发者而言，在面对一款小程序时，如何做好推广工作呢?小程
序新人如何去做小程序推广工作？相较于APP。小程序推广占有极大的优势。目前微信已经为其开通了6
4个场景入口，根据阿拉丁发布的2018上半年小程序用户场景入口分布图中不难发现：分享、快捷入口、
公众号、二维码是小程序获客的主要渠道。每个渠道对应的皆是不同场景，也是当今小程序推广中*火热
的推广方式。小程序分享入口小程序可以与好友之间、微信群进行分享。微信作为目前*的社交工具，在
社交关系场景中，必然少不了“分享”功能。运营者可通过分享的方式，在小程序中添加一些“小心思
”，例如分享领红包、分享查看好友排行等一些刺激用户分享的内容。小程序与公众号结合前几年可谓
是公众号的红利期，如今公众号运营出现疲软，小程序的出现，及时拯救了公众号运营者，为其带来了
更多变现方式和运营方法。对于一些自媒体电商而言，通过小程序对内容进行延伸，有利于内容电商的
变现。目前使用公众号推广小程序有以下几种方法：公众号菜单;文章内部植入小程序。二维码推广对于
线下商家而言，小程序二维码是*直接的推广方式。特别是对于一些餐饮、酒店等服务行业，开通小程序
有利于提升消费者的消费体验，例如在线订位、点餐，甚至是预约房间等。这种线下推广方式可为小程
序带来有效获客。送礼达到流量裂变使用过星巴克小程序的用户都知道，星巴克小程序拥有“送礼”功
能，即卡券与小程序相结合，当赠送给他人卡包时，小程序自然也会导入到对方的微信中。运营者不妨
通过这个方式，起到很好的裂变效果。小程序开放的64个入口，每一个都是有助于小程序推广的有力渠
道，究竟如何利用它们，相信看完这篇文章，运营者知道该怎么做了!

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

