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产品详情

拼多多运营秘诀：正确选品认准口碑好利润高

拼多多在运营过程中，好的产品,可以为商家带来丰厚的利润,产品万一选错,可能使商家们忙碌之后仍无
所获。关于拼多多怎么选对产品，一定要看这些选品秘诀。

【选品策略一：刚需为主】

要搞清楚宝贝的市场需求，能扩展到多大。如果选择的产品是大部分人都需要的，那么需求自然就大了
，成交的可能也就大了。拼多多的营销玩法，就是裂变式的，那么选择刚需产品才是更好更快速的裂变
前提。为什么袜子、内衣、纸巾之类的为什么好卖，因为天天用，天天消耗啊。 

【选品策略二：高性价比】

我们知道，产品经历设计研发制造、宣传推广布道、产品营销服务等多方面，多环节环环相扣才能形成
一个完美的产品形态。低价已经不再是消费者的唯一选择，高性价比，才是消费者所需求的，什么产品
叫高性价比呢?如果能花一份钱，得到好几项收益的才叫高性价比，比如美妆类产品，妹子们肯定想用一
瓶化妆水，达到美白，润肤，提亮等功效，一瓶水的价格，达到3个效果，这就是高性价比。 

【选品策略三：反季选择】

做拼多多一定要会巧用淡季营销和反季营销,让店铺爆起来，反季营销的目的：

一个是清仓：一个季度结束时，店家往往会出现库存积压的现象，资金链以及库存需要及时周转。这时
，通过反季销售可以适度清仓，减少库存。



二是培养：以冬款为例，虽然热卖时间是冬季，但是真正预热期是需要提前进行的。因此，利用反季销
售，可以对新品进行预热，提前培养报备销量。

【选品策略四：差异化】

在产品日益同质化，利润空间越来越小的情况下，这里需要坚持一个原则：选择卖点突出，有差异化的
产品。

寻找具有明显差异化的产品，我们可以从下面几点入手：

(1)原产地。比如，法国品牌依云矿泉水，来自阿尔卑斯山脉积雪融水矿化而成。

(2)技术。比如，引进国外先进技术等，产品质量优良。

(3)功能。从功能上选择比竞品多的产品，以此作为价格高的支撑点。

(4)包装。经销商可以通过包装的不同，来寻觅差异化。

(5)规格。比如，在份量上，可以超过或者低于竞品，从而找到价格低或者高的理由。

要想找到自己的蓝海战略，就一定要找到差异化的产品，只有差异化的东西，才有增值空间。

女怕嫁错郎，店怕选错款，浙江天赞网络，专业从事拼多多代运营，教你如何从众多产品中快速找到对
的款，容易冲起来的款，实现打造爆款的目的！

如果这期的选品秘诀对你有帮助，一定要分享出去，让更多的商家朋友知晓！

浙江天赞网络科技有限公司落座与人杰地灵浙江杭州专注拼多多代运营，公司规模70多人现有运营项目
组13支。 

专营项目：做竞品打压、爆款打造、活动策划，粉丝维护平台资源对接、品牌维护一条龙服务！ 

天赞的优势：服务至上每个合作客户建立自己的项目群，团队，客户，配备项目监督员，来监督团队执
行力，积极性！每天反馈工作内容，每周每月目标计划跟进并落实！ 
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