
【0库存代卖】z11女装加盟几折拿货雪丹枝2019早春连衣裙

产品名称 【0库存代卖】z11女装加盟几折拿货雪丹枝2019
早春连衣裙

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:雪丹枝
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

【0库存代卖】z11女装加盟几折拿货雪丹枝2019早春连衣裙

 

爱弗瑞服饰批发主要经营各cm女装几折拿货，女装从哪拿货，女装拿货方案

 

客人对某款服装去信心时，我们的服装销售技巧是要求导购不勉强客人，马上转移到客人别的感兴趣的

衣服上去，力求挽留，继续推荐。上面介绍的这些服装销售技巧只不过是中国服装经营网所总结的一小

部分，其实还有更多的服装销售技巧有待于从事这项事业的您去发现，去总结。促进销售的技巧：  

（1）紧逼法：在销售不好时或没有客流的情况下运用。利用仅有的客流抓好成功率。在顾客处于犹豫不

绝或寻找借口时运用。运用时要步步跟进，不成有失误。注意语言不要太过强硬，避免引起顾客反感和

麻烦。   

（2）热情法：是一种常用的方法，适合大部分顾客群体，尤其是老顾客。   



（3）冷淡法：对很有主见或不说话的顾客可以使用。冷淡是指语言恰倒好处，而不是表情和语气冷淡。

运用时要加强形体服务。  当你锁定某些种类的产品时,单个商品种类的数量可以细分为陈列数量、库

存数量和周转数量。陈列数量就是你放在货架上的数量,库存数量就是你仓库里面备货的数量,周转数量就

是你在两次进货期间实际的出货数量。从有多年经营经验的经营者得出的结论看,起码每个单品要有3个

才能够维持一个比较良性的商品周转。当你进了一件商品又出现了热销,你很快就需要为这个商品单独补

货,这时无论从所花费的时间和资金上看,都是得不偿失的。而你不补货,又只好眼睁睁看着顾客失望地离

开。但如果你进了3件同样的商品的话,在销售完这3个产品的期间其他的产品也很可能需要补货,这样你就

可以一次性去补货来提高补货的效率,从而节约补货开支。
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