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说到淘宝店，很多人会问，作为一个N无小白，没货源、没资金、没员工、没物流、没经验怎么开店?是的，当初我接触到这个东西的时候，我也觉得不可思议，但是，现在我告诉你，这个真的可以，而且收益还不错。这个项目，在网上被叫做淘客开店玩法，有人也叫它淘差价、网店淘客、店中店、店铺淘客、淘店。

无货源店铺淘客就是介与商家和买家之间的中间。把淘宝商家热卖的商品、在淘宝联盟有佣金的商品还有阿里巴巴厂家的商品，依靠软件一键采集过来放到自己的店铺里面去出售。其实这个操作过程也很简单，不需要我们进货、囤货，不需要自己打包发货、不需要美工、不需要什么直通车、shua单等等一些其他操作。
 
 

无货源店群从淘宝店铺成立就有了，只是那时候并没有受到多少重视。一方面是，淘宝大规则的影响，那时候淘宝店铺很好做，最主要就是shua单，淘宝对shua单这块监管不是很严，所以就会导致一个店铺到一个钻只要几天时间就可以，信誉高了，流量也就自然来了。

另一方面，那时候手机APP没有出来，大家买东西基本是在电脑上买，电脑上版幅大，一个个产品可能会搜索出几十家在同一个版面，信誉、价格优势、成交量一目了然。人们都有一个共性，那就是信誉高的、成交量多的就是好的，所以淘宝shua单成为了主流，兼职的、全职的都有，真的赚的盆丰钵满。
后来淘宝出台规则，对shua单的进行打击，那段时间很多店铺都是违 规掉分，有的直接被封了店铺，一直到现在shua单都是严打对象。一直到2014年，淘宝出台了更新了一个千人千面的算法，这个算法有意思的地方在于，它会自动推送你感兴趣的产品，比如你平时喜欢买200左右的产品，系统就会给你推送大概这个范围价格的产品。
 

现在这个时代是看流量和展现的时代，只有店铺有流量了，才会有更多的人看到自己的产品。无货源模式火爆的原因这一点也很重要——商品无需推广自带流量。淘宝对新品有7天的自然流量扶持，也就是“螺旋定律”，手动每天上十几件或者说是几十件根本就带不动流量。如果选择做无货源模式，每天通过软件选择几百件的产品进行上货，可以获得的流量也会更多，得到的推荐展现也会有更多。所以这也是为什么做无货源店铺必须使用软件的原因。

发货的时候怎么发呢?其实很简单，有顾客在我们店铺下单，我们利用软件去搜索总店，找对上家，找到这件商品，去上家拍单购买，然后填写客户地址，把获取的物流号同步给客户就行了，相当于中介一般。至于客户询问商品问题，我们直接扔给我们采集的商品的上家就行，进行同步处理。

总结一下，无货源店铺主要是通过采集平台其他店铺上的商品通过更改价格出售来赚取差价的，要避免违规采集时尽量避免女装、鞋子的类目，上架时主要标题，详情页，主图带店铺名、旺旺名手机号之类的。并且软件的话有本地关键词过滤和云端过滤双重过滤机制，过滤性非常强，最大程度避免违规的出现。

现在很多人说做无货源店铺淘客不行了，确实不行了吗?并不是，如果你的想法还停留在裂变，利用软件无脑铺货，那么这个模式是做不起来的。现在的店铺发展趋势是精细化操作和运营。

精细化运营"结合了市场、渠道、用户行为数据分析，对用户展开有针对性的运营活动，以实现运营目的(这个运营目的可以是留存、更高转化，甚至可以是吸引更多的用户去你家店铺消费)的行为。以传统专业电商的一些操作方法思路为基础，结合淘宝整合的运营方案，通过一定周期的不断优化商品从而实现店铺起飞，以数据为支持，精细化操作店铺，优化标题，优化详情，等等多方面数据整合，精细化运作店铺，从而来提升权重和流量，提高店铺订单转化率。

精细化运营流量精准性是非常重要的，越是精准的流量店铺越健康，越是精准的流量那么转化率必然就越高，同时一味地靠付费推广引流量给店铺输入血液维持，这样即使店铺还活着也会活动和累，精准访客的流量转化率高流量价值可以实现最大化，淘宝的小而美千人千变精准人群一些列的改变都是为了让流量分配更加碎片化精准化。
 
做精细化运营该注意哪几点?

1：精细化运营的话首先需要我们的店铺出现主营类目，之后才能针对的去做优化，提升店铺的权重和流量，把自己的店铺打造成为一个精品店。做淘宝就是为了赚钱，所以说我们尽量去做一个高客单价精品的店铺，否则就算是你成百上千的销量也没人家50、60件赚的多，这个就是看你的选品和操作有关了。



2：标题的优化很重要，需要详细且个性化的标题，三十字左右;宝贝属性如实填写完整，不然会影响DSR动态评分;紧接着主图特别重要，配合上下架时间，直接决定着流量、点击率、转化、破0，好的主图视频也是吸引流量的方法。

3：宝贝价格不要随意采集，也不要随意定价，这个就涉及到一个流量精准度的问题了!选宝贝的时候不要高价，低价全部的参合在一起，这样容易造城流量不精准，转化率自然就不好了。

我们都知道店铺权重很重要，淘宝一贯的规则是符合规制的商品会优先推荐，到后期权重会越来越高。宝贝的流量也会越来越高。该技巧就是在教您怎么抓数据，做爆款，提升店铺流量。无论是宝贝标题，宝贝规格，宝贝颜色，宝贝款式，宝贝产地，甚至宝贝的评价都是数据，教您的就是怎么抓数据，看数据分析打理精品店铺。
 

无货源精细化操作店铺不是简单的上下架那么简单，也不是三言两语说说就完事的，需要一定的专业方法。所有的成功背后都需要付出大量的努力，如果自己想做店淘的精细化运营却不能坚持的话，大概谁也帮不了你，如果你想学习就要拿出学习的态度。规则是人制定的，也是给人遵守的，只要自己遵守规则又能赚到钱，何乐而不为呢?别人说的终究是别人说的，学会的才是自己的!
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