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产品详情

帝航润滑油渠道建设取得丰硕成果

 年末将至，帝航与众多润滑油代理经销商又度过了一个收获的一年经过帝航润滑油市场部与销售部精
诚合作，“百城千店”在这一年渠道发展中取得丰硕的成果。

  帝航“百城千店”渠道建设是为了进一步巩固帝航和润滑油代理经销商之间的市场战略关系，汽车润
滑油招商，巩固现有优势市场，提升新兴市场，帮助代理进一步提升市场占有率。

  “百城千店”计划加快推进营销服务体系建设，润滑油招商加盟，提高运营质量，塑造帝航润滑油品
牌形象，起到扩大市场占有率的重要作用。

  帝航将通过向消费者和渠道提供具有独特价值的市场支持活动，润滑油代理招商，让消费者获得高质
量的产品和更满意的服务，帮助汽代理经销商争取更多的客户群并获得稳步增长的营业额和利润，使其
渠道竞争力不断提升！

润滑油厂家如何与代理经销商实现共赢

润滑油代理经销商既是润滑油厂家的客户也是自己的战略伙伴。润滑油厂家在经营过程中都有了自己的
市场宣传策略，何时进行市场投放以及促销，代理商是销售厂家的产品和提供服务来扩大市场份额，提
高自己的利润，互相配合，合作共赢，厂家实现品牌的影响力的扩大，代理经销商实现市场份额的逐步
提升，增加在当地市场的影响力。

 许多润滑油代理商往往只着眼于从厂家那里获取更多的宣传费用、返利、市场保护等，但是也有很多
代理商会从厂家获取更多的经营理念、管理思想、销售方法、售后服务等方面的支持，厂家和代理商关



系需要双方的信任和支持，把自己的事情做好了把销售量做起来，厂家才会更加信任与依靠自己，才会
给与更多的政策支持和促销活动。

 润滑油代理和厂家的合作得到深化共赢，厂家就自然给予一定的政策倾斜，如果润滑油代理也要对厂
家的提供的支持多用于市场开拓，把促销活动也应用于终端销售上面，厂家与代理才能实现彼此的合作
共赢。

产品缺乏竞争力

品牌选择初期，要么价高难卖，经销商费力推广却没人买账，要么价低质次，产品在市场上没有生存能
力。这就导致经销商频繁更换品牌，难以形成良性客户积累。

团队组建困难

多数经销商的销售团队缺乏专业市场培训，导致经销商的营销活动最终成为内耗，无法向市场发力。

厂家持续压货

经销商为完成目标任务接受厂家压货，而为了周转资金又不得不低价出售积压货量，自身利润被挤压。

恶性竞争长存

低价竞争、同品牌窜货、山寨产品流窜⋯⋯这样的恶性竞争使经销商缺乏长期利润预期，只注重短期行
为成为现实写照。

服务品牌难以建立

经销商同厂家合作处于弱势地位，缺少厂家的后续服务支持，无论经销商在当地市场如何进行营销操作
，都难以形成长期稳定的品牌影响力。

环保政策影响

国五标准的全面实施，以及国六标准日程开始提前对润滑油产品提出了新要求，油品后继服务缺失，最
终导致经销商错失机会市场。

总结来说：经销商的痛点在于，品牌、人才、服务、利润空间的缺失！帝航润滑油为解决代理经销商面
临的困境，成立帝航商学院为代理经销商提供品牌服务，人才培训，润滑油招商，技术支持，合理的营
销，帮助帝航润滑油代理经销商走出困境，与厂家一同发展。

润滑油招商-润滑油代理招商-帝航润滑油(优质商家)由山东帝航石化股份有限公司提供。山东帝航石化股
份有限公司（www.dehol.com.cn）为客户提供“润滑油,柴机油,汽机油,自动变速箱油,车用润滑油,工程机
械油”等业务，公司拥有“帝航”等品牌。专注于润滑油等行业，在山东 济南
有较高知名度。欢迎来电垂询，联系人：吴经理。
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