
【0库存代销】3月份女装怎样拿货熠净修身连衣裙

产品名称 【0库存代销】3月份女装怎样拿货熠净修身连衣
裙

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:熠净
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

0库存代销】3月份女装怎样拿货熠净修身连衣裙

爱弗瑞服饰主要经营各欧洲货女装拿货渠道，女装品牌折扣店在哪里拿货，女装网上哪里拿货

揣摩顾客的心理，如她说了那句话意味着什么意思。的办法就是，自己和顾客换位考虑。即假设自己就

是该顾客，那么我进这家店会怎么想和怎么做的，我说这句话又意味着何种含义。把交易能否成功看成

是对自己实力的挑战。顾客来了好几批，应接不暇时，应该先接待有实力的和购买欲望强的客人；对于

其它顾客，只需打个礼节性的招呼即可。品牌折扣女装

进货要适销、适量，是经商者必须把握的关键一条。经营服装，既要适销，选择适合当地的价格，风格

，年龄段等消费习惯，又要适量，做到爆有存货，滞有把握。销售业绩的主观因素在人为，不在货品，5

0%的主观因素都是通过人为可以做好的。店铺形象可分析包括为：卖场清洁卫生，货品陈列色彩效果，

橱窗展示，店铺装修档次、布局，导购员素质、形象气质，卖场音乐，灯光效果以及销售氛围等。店铺

形象是服装价值最直接的体现，（如一件假皮衣放在散货市场，顶多就值一二百，但如果放在高档形象

店，经过包装精美展示，它的价值很可能成倍翻番，再如某品牌钢笔的服务员气质好，形象好，亲切文

雅，在帮客人取笔时会小心翼翼的打开透亮的玻璃柜，带上雪白的手套，轻轻的用双手托起，并给您展

http://lady.ef43.com.cn/


示和介绍，敢问这样的钢笔能不值钱吗？）是品牌服装好的诠释，是顾客对品牌的映像和了解最直接的

感受，（顾客对店铺的映像如人的脸一样，往往被人们记住的都是美女）也是影响客户进店购物最重要

的环节。
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