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产品详情

案例：礼品店的设计如何使LIU产品的性能提高三倍？礼品店为不同的人群提供各种礼品。传统思维会
认为每个人都有送礼的需求，产品免费送落地案例，所以每个人都是我的目标客户。 。很遗憾，当你向
所有人销售产品时，你无法有效地集中注意力。除了在街上做广告外，产品免费送，似乎没有其他更好
的选择。这种盲目宣传基本上没有效果。正确的想法应该是选择一种礼品作为市场切入点，获得大量的
客户群，然后顺利推出其他产品，或者每种类型的礼品同时分别找到精准的鱼塘销售，避免“一锅”式
的宣传。有一家礼品店老板陈，问我课程，我是老师，现在生意不如以前，同一市场的门店数量越来越
多，而且目前的客流量很小。如何增加客流量？吸引顾客？那时，我在课程中为他设计了一个程序。他
用这个程序来执行。在不到半年的时间里，他的表现增加了两倍。他是怎么做到的？产品免费送

1.掌握前面部分的精确客户量，找到断点，并建立企业JUE优势（免费系统类YI日内容）2。此时，如果
你是卖地板，产品免费送运行模式，厕所，瓷砖，你有这样的许多客户准确装修同行不愿意，尤其是装
修公司:与我合作，客户流通过去，给予多少回扣佣金（扩大利润链，净利润）3。继续思考谁还能引导
客户赚取佣金吗？ 4.前面部分赢得了大量精密装饰客户群，您开始以当地建材联盟为核心建立自己的系
统，未进入的同行将慢慢被拖死！ （四人DAMA将赢得四个人如何实现Q？）5。在你的系统中捆绑JIA
这么多家庭，除了卖家具，你能卖其他产品，吹嘘该怎么办？结合当地需求，发送您自己的SHEN！ 6.考
虑如何为业务布局？为了做活动，只要看看眼睛，你只能赚到现在的钱！你看到这个行业三年赚了三年
钱！孔子看到了未来一万年的市场，所以它将永远持续下去！影响世界！

当您的主要产品成为他人的礼物时，当互联网触及您的业务时，您还在等待吗？你在当前的经济发展中
遇到过以下问题吗？ 1，产品利润太薄，同行打价格战，越来越不赚Q;
2，在商店和其他客户过于被动，租金高; 3，广告广告价格过高，难以承受;
4，学到了很多专业的培训课，不能摔倒在地; 5，总觉得上网很厉害，但还是不会用;



6，您是否担心公司因资金问题而关闭; 7，同行已经开始使用免费模式，我该怎么办？如何改变供需关系
？如何获得更多客户？这是大多数企业家每天必须面对的问题。在竞争和思考中，一种新的营销模式—
—自由模式诞生了。 产品免费送

产品免费送-壹玖免费送模式-产品免费送运行模式由广东壹玖文化传播有限公司提供。“商业模式培训,
免费模式课程,免费系统课程,免费策略课程”就选广东壹玖文化传播有限公司（www.yijiu19.com），公司
位于：广东省广州市番禺区红八方创意园1栋2楼，多年来，壹玖坚持为客户提供好的服务，联系人：曾
先生。欢迎广大新老客户来电，来函，亲临指导，洽谈业务。壹玖期待成为您的长期合作伙伴！同时本
公司（www.yijiu668.com）还是从事袁老师免费模式，免费模式案例，免费模式的服务商，欢迎来电咨询
。
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