
鸿彩广告墙体广告 刷墙广告费用 刷墙广告

产品名称 鸿彩广告墙体广告 刷墙广告费用 刷墙广告

公司名称 枣庄鸿彩广告有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 山东省枣庄市滕州市平行路金孔府写字楼

联系电话  15665207066

产品详情

随着我国市场经济的飞速发展，市场竞争愈演愈烈，商家产品推广平台呈现多元化，广告行业一些可投
放的资源也是呈现了逐渐紧缺的局面。而墙体广告行业则在近年来异军突起，深受广告主的青睐。枣庄
鸿彩广告有限公司是集户外墙体广告、户外墙体喷绘、户外门头店招等多种户外媒体于一身，进行整体
运作的墙体广告公司，其中墙体广告和户外墙体喷绘是公司的强势媒体。也是业内少数具有整合营销传
媒能力的领导企业。致力于整合政府优势资源，以经营公益事业促进企业的品牌发展。

发布墙体广告的意义是什么，并不是简单的产品的宣传推广，作为传统的宣传媒介，墙体广告还可以作
为思想与奋斗目标的宣传口号。

墙体广告。主要就是基于广告或者宣传为目的设置的一些户外广告承载物，经常会出现在人比较多的地
区。

由于中国城市化的飞速发展，和主要城市交通枢纽的扩张，刷墙广告费用，户外墙体广告的效果才可以
大幅度增加，刷墙广告，才可以从户外广告得到更多公司领导的认可。

墙体广告的宣传形式可以做到更好效果的原因，就是充分利用好了人们在户外时的空白心理，在心情比
较放松的情况下，人们更容易接受的还是无意间看到的几秒钟，正是这几秒钟才是人们容易接收广告的
时候，这样就给一些投放户外广告传媒公司带来了很大的生存空间以及发展空间。

一：容量大。由于户外媒体不同于户内的媒体受各种面积限制，因此它的面积一般都比较庞大。而这种
大面积的空间可以承载的内容十分丰富，效果也会醒目。



二：即视感强。本身的面积决定了它的不易忽视，当观看的受众接触到媒体传递的信息时，会感觉效果
冲击十分强大，产生很强的即视感。

三：传播的范围广。户外墙体广告的媒体一般都会选择设置在人比较多的地段，虽然设置上去的广告是
固定不动的，但是每天人来人往的，再加上一些人际传播关系。都是可以让户外媒体的传播范围是十分
广泛的。

四：美学效果。由于户外广告的承载媒体本身面积较大和需要强烈冲击的特征，我们不可能单纯的用文
字来传递信息;而需要用色彩鲜明，具有吸引力的图像。因为受众看到广告牌时很可能就是一闪而过，我
们的画面也要尽可能在这一眼之中就传递完所有的内容。这就要求内容不仅仅是图像，还要具有一定吸
引力。研究表明，美学效果越好的图片越能让人们去记住，并且进行传播和传送。

最后，因为户外媒体自身的特点，除了生存发展空间外，其利润相较那些宣传单页广告也大得多。所以
它才能单独的发展成一个前景不错的广告盈利模式，并且拥有一大批致力于户外广告的专业团队。

随着我国市场经济的飞速发展，市场竞争愈演愈烈，商家产品推广平台呈现多元化，广告行业一些可投
放的资源也是呈现了逐渐紧缺的局面。而墙体广告行业则在近年来异军突起，深受广告主的青睐。枣庄
鸿彩广告有限公司是集户外墙体广告、户外墙体喷绘、户外门头店招等多种户外媒体于一身，进行整体
运作的墙体广告公司，其中墙体广告和户外墙体喷绘是公司的强势媒体。也是业内少数具有整合营销传
媒能力的领导企业。致力于整合政府优势资源，以经营公益事业促进企业的品牌发展。

在广告主眼中墙体广告可能是很土的广告形式，甚至有些不登大雅之堂，可是，正是这种土的掉渣的广
告，在现今这个互联网时代却越来越受品牌商的青睐，在以电视、报纸为代表的传统媒体阵地几乎全部
沦陷之时，唯独墙体广告的生命力却长盛不衰、历久弥新。

从过去的农资、电器、通讯到如今的汽车、电动车、快消品、电商，墙体广告的业务范围在不断拓展，
广告内容也更加新潮和喜闻乐见，如今走在城乡间处处可见“用支付宝钱包充话费，刷墙广告价格，谁
用谁划算”、“搜狐新闻最快，报纸杂志免费”“担心花钱淘不用的东西，真的东西省钱来苏宁”等接
地气却又新颖的宣传语，一改往日的老土形象。

墙体广告这几年的飞速发展主要得益于两方面：一是一二线城市市场的饱和，二是广阔的三四线城市和
农村地区展现出的巨大消费潜力，这两大因素促使越来越多的品牌商将未来的发展战略放在了渠道下沉
上，而墙体广告则是品牌下乡的利器。

相比一二线城市，基层市场的信息接触途径相对较少，根据相关调查结果，看电视和听广播仍然是农民
最经常的媒介接触活动，接触率分别为90.3%和64.6%，而报纸的接触率较低，仅为6.4%。而身边的户外
媒体，除了墙体广告，别无选择。因此，作为媒介组合的重要组成部分，墙体广告在三到六线市场尤其
是广袤的农村地区则成为了品牌推广下乡利器。



墙体广告一般分布在人群密集的地方，而这些地方也是销售终端分布的地方，更容易勾起场景化的消费
联想。因此，墙体广告到达的地方，就有该产品在该区域热销的场面，墙体广告可以很好地配合终端渠
道的拓展和新品发布等营销活动。

在现今信息的时代，传播渠道也来越多，品牌传播却变得越来越难，尤其是线上，看似流量巨大，但在
海量的信息中要想抓取目标客户的注意力无疑是大海捞针，并且互联网有非常多的假流量，这难以保证
广告传播效果。而墙体广告作为线下户外媒体却能排除这种干扰，这也正是墙体广告越来越受品牌商青
睐的原因所在。

随着我国市场经济的飞速发展，市场竞争愈演愈烈，商家产品推广平台呈现多元化，广告行业一些可投
放的资源也是呈现了逐渐紧缺的局面。而墙体广告行业则在近年来异军突起，深受广告主的青睐。枣庄
鸿彩广告有限公司是集户外墙体广告、户外墙体喷绘、户外门头店招等多种户外媒体于一身，进行整体
运作的墙体广告公司，其中墙体广告和户外墙体喷绘是公司的强势媒体。也是业内少数具有整合营销传
媒能力的领导企业。致力于整合政府优势资源，以经营公益事业促进企业的品牌发展。

有关统计称，农村墙体广告的占比中，农资类广告从2011年的76%陡降至8%以下，汽车类广告从2011年
的3%升至20%以上，电商类广告是从无到有，已经超过40%。

用最传统的方式宣传先进的科技产品。这类广告文案尽可能地贴近农村人民的生活，往往充满乡土气息
、生动形象，又直击重点，三句不离老婆孩子热炕头。内容越雷人，越有吸睛效果。

刷墙形式火爆的原因不难理解。农村墙体广告性价比高，且针对性更强，被称为“三四级市场好的户外
广告牌”。

经过数年发展，农村墙体广告从之前的口头约定、商家自行请人施工，到了目前的标准化、产业化。

一批传媒公司应运而生。这些公司储备资源丰富，客户只需从区域，找墙面、施工甚至创意策划、画面
设计、户外广告登记办理等，都可以由公司全权代劳。

其中最成功的当属「亮剑传媒」。如今，亮剑传媒与成百上千家企业达成长期合作，涉及家电、互联网
、快速消费品、农资农具，还有各大金融机构、汽车等领域。

刷墙公司以外，刷墙行业的从业者，也引起了人们的关注。

祥叔是一名熟练的刷墙工人，其80%以上的刷墙业务都来自亮剑传媒。他在小学毕业后，农村刷墙广告
，花了大半年学习刷墙手艺，从此开始了「漫漫刷墙路」。



写标语时，工人们要先用颜料将原本的内容覆盖掉。一般情况下，墙体广告内容需保留三个月。他们需
要自己判断是否可以覆盖先前的广告。如果操作不当，可能会引起双方的冲突。

在上世纪九十年代初，祥叔在顺德单干刷墙广告的工作，每个月可以挣三千元。到二十世纪末，他的月
收入已到万元以上，无疑是十分可观的。2015年，他在江门市区旁买了第六套商品房。

从政治宣传，到教育理念，再到企业农村刷墙广告。新时代的农村刷墙标语，折射出经济社会的变迁、
乡村消费热点的变化，记录着当代历史的进程。

鸿彩广告墙体广告(图)-刷墙广告费用-刷墙广告由枣庄鸿彩广告有限公司提供。鸿彩广告墙体广告(图)-
刷墙广告费用-刷墙广告是枣庄鸿彩广告有限公司（www.gg666666666.com）今年全新升级推出的，以上
图片仅供参考，请您拨打本页面或图片上的联系电话，索取联系人：高经理。
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