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防模具防锈油厂家今后的生存之道？（解决方案）！

  由于当前的锈油行业竞争越来越激烈，简单的卖防锈油产品已经无法和其它模具防锈油品牌竞争者区
别。而仅仅依靠防锈油产品也将越来越无利可图的话语也这绝不是危言耸听。伴随技术的进步和化工产
业的成熟，可以发现，具有科技含量的模具防锈油产品都在大规模产业化中面临着同质化的激烈竞争，
产品和产品之间的差异度不断缩小，产品利润也在不断压缩。与此同时，越来越多的客户需求从单一防
锈油产品的需求转向了一站式的服务和完整的解决方案。

对此，模具防锈油品牌茵特尔认为以服务为导向的解决方案能够让模具防锈油厂家在同质化中脱颖而出
，也是众多模具防锈油厂家立于不败之地的竞争法宝，因为以服务为导向的解决方案可以带来更多的价
值呈现，并更好地满足客户的个性化需求，最终在差异化中得到客户的喜爱。一、模具防锈油厂家为客
户创造价值现在的稀缺资源是客户而不是防锈油产品，所以也表面客户为王的时代正在来临。过去靠机
会野蛮生长的时代一去不复返,科技的高速发展使得脱水防锈油厂家的技术研发门槛不断降低，因此产品
越来越同质化。许多模具防锈油厂家试图通过产品质量和价值独特性使得自己的产品与众不同，然而，
这是所有模具防锈油厂家都会考虑的措施，当大家的方向都在同一维度上，模具防锈油厂家将难以避免
地求助于价格战来提高产品销量，该产品的销售收入或许会随之增长，但是利润也会变得越来越少。所
以防锈油厂家如果是简单地卖产品，从自己出发、从防锈油产品出发，靠规模、靠价格、靠推销、靠关
系或佣金取胜，即使产品实现了销售，但是往往并没有为客户创造价值。因此模具防锈油厂家的观念必
须转变，从过去赚客户的钱，到现在要想方设法帮客户赚钱。产品谁都会卖，而防锈解决方案则不同，
不再是单纯的卖产品，而是卖价值，即通过方案为客户创造价值。茵特尔模具防锈油厂家表示为客户创
造价值就是真正以客户为中心，从客户角度出发，帮助客户省心、省事、省力、省钱。

面对客户复杂的需求，脱水防锈油厂家需要为客户量身打造出适合他们的方案。模具防锈油厂家“茵特
尔”认为当你定位于一个解决方案的提供者，你就有可能为客户创造更多的价值，自己也获取更多的利
润。所谓的防锈解决方案，顾名思义，关键在于要能解决防锈制造业客户的问题。客户的问题和需求不
尽相同，这要求模具防锈油厂家在开发解决方案的时候，充分理解客户在使用产品中的痛点和未来的发



展趋势，有针对性地开发相对应的解决方案。在过去几年中我们常常能看到模具防锈油厂家失败的转型
案例，其失败的原因最主要的是在于在制定防锈解决方案的时候，没有站在客户的角度解决客户的问题
。单纯地将产品和服务累加起来的拼凑方式是不能称之为解决方案的。模具防锈油厂家需要根据客户的
需求来设计、规划以及实施方案，每个解决方案都是定制化的，这是一种截然不同的商业模式。模具防
锈油厂家要从竞争中脱颖而出受到客户的青睐，差异化是关键。显而易见，提供多元化的防锈解决方案
可以更有效地和竞争对手进行区分，也是模具防锈油厂家转型开拓新的收入渠道的好机会。二、模具防
锈油厂家服务化转型信息技术革命的背景下，脱水防锈油行业无法仅仅依靠有形产品自身的功能和质量
来维持竞争力，脱水防锈油厂家服务化已经成了产业发展的显著特点和趋势。模具防锈油行业正处于变
革与转型的十字路口，一面是产能过剩的危机，一面是产品不能满足客户需求，模具防锈油厂家同时面
临着内部挑战和外部环境变化的双重压力。当前大部分脱水防锈油厂家还是以基于产品的延伸服务为主
，缺乏“以客户需求为中心”的整体解决方案。服务化很大程度上受客户需求的驱动，这也是脱水防锈
油厂家服务化的基本动力。对于茵特尔模具防锈油厂家来说，向服务转型意味着重新思考如何为客户创
造价值。而如何真正理解客户的需求，也是目前制造模具防锈油厂家开发解决方案的一大难题。总的来
说模具防锈油厂家要想做好转型，必须细致深入的挖掘客户需求，精准把握防锈油市场发展的趋势，确
定明确的盈利模式，搭建高效的前台销售和后台支持等，才能实现模具防锈油厂家有效的变革管理。
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