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产品详情

随着新时代的发展
，有很多营销手段横空出世，但是各
种方法都是互有利弊，不管是网络营销
公司还是传统公司以及服务业公司都必须要把各种推广方式结合起来运用才能达到最好的营销效果。下
面有请深圳一定火信息技术有限公司-
总经理黄文彬先生为大家讲解每个企业公司网络营销推广方式-网络推广渠道的作用以及效果。

 

1、软文营销推广

软文营销是推广方式中性价比最高、效果最好的营销方式。一篇高质量的软文能够吸引成千上万的读者
，通过转载能够获取大量的高质量外链，甚至能直接为网站带来流量，所以软文营销也成为一部分站长
成功的秘诀。但是软文营销的弊端也是很明显的，那就是软文要写得够“软”才有效果，而写一篇高质
量软文需要的不仅仅是文案写作能力，更需要作者对网站行业的深度了解，不然，一篇“假冒伪劣”的
软文很容易就被读者识破，导致软文营销被判了死刑。

2、邮件营销推广-新时代现在基本没有企业再用

邮件营销是指使用邮件群发的技术把一些产品的相关属性和知识发送给用户，感兴趣的用户就会查看甚
至购买，最终达到营销的目的。

邮件营销范围广泛，可以是全世界范围内的所有邮件用户，这是它的最大优势。
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但邮件营销目标性不明确，很难确定哪些用户可以成为你的目标客户，并且很容易被用户定义为垃圾邮
件。这也是客观事实。

3、QQ营销推广

QQ营销主要是通过QQ和QQ群与客户聊天建立信任关系，然后将我们的网站介绍给他们。要让用户相
信你，认同你，首先要拿出我们的诚意，以对待朋友的方式来与他们交流，之后再向他们推广将会简单
的多。

QQ营销的好处是：有效，简便，聊天就可以，不需要什么投资(企业QQ除外)。

QQ营销的弊端是：不能大范围的推广，一个人不能同时和很多客户交流，即使是QQ群也是一样，QQ
群里最多也只有50个左右的活跃用户。所以，想要用QQ营销来实现大规模的推广几乎不太可能。

4、博客营销推广-博客已经失去作用了

博客的网络营销价值主要体现在
八个方面：可以直接带来潜在用户;降低网站推广
费用方面;为用户通过搜索引擎获取信息提供了机会;可以方便地增加企业网站的链接数量;以更低的成本
对读者行为进行研究;博客是建立权威网站品牌效应的理想途径之一;减小了被竞争者超越的潜在损失;让
营销人员从被动的媒体依赖转向自主发布信息。

博客营销能够像网站一样进行关键词优化、外链和博客软文等操作。但对于评估博客的影响力以及营销
效果，还缺乏科学有效的方法。

博客营销还有一个风险，那就是博客一旦成为广告投放地，博客会不会成为企业公关的软文汇聚场所，
从而让读者失去继续关注的兴趣?

5、微博营销推广

微博营销可以提高企业的知名度、爆光率，拉升销售额。

但有些企业在利用微博增加自身产品虚假吹捧的同时，也会招来其他企业的恶意诋毁。

微博的具体内容是不被搜索引擎收录的，而且微博具有很强的实时性，但一篇好的微博能通过分享得到
大量的转载，从而提高微博的推广效果。

6、论坛营销推广

论坛营销就是指企业利用论坛这种网络交流的平台，通过文字、图片、视频等方式发布企业的产品和服
务的信息，从而让目标客户更加深刻地了解企业的产品和服务，达到宣传企业的品牌、加深市场认知度
的网络营销目的。

论坛营销需要怎么去做?可以去论坛上发一些文章，文章里面包含我们公司的广告，但是用户却不这么觉
得，反而认为是一篇对他非常有用的文章，这样论坛营销的目的就达成了。

论坛营销的优势：针对性强，成功率高。

论坛营销的弊端：论坛更新频率较快，很容易沉掉。
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7、SNS营销推广

SNS是近年来网络上比较流行的一种网络交流模式，运作的比较成功的是国内的校内网，国外的facebook
。通过SNS发布一篇比较实用的文章，经过大家转载，分享你的成果，一传十，十传百，这是一种推广
的好渠道。

SNS推广的优势：效果十分明显，可谓是百试不爽的营销方式。

SNS营销的缺点：一篇比较实用的软文是可遇而不可求的，需要非常强大的文字编辑能力和营销策略，
并且培养一个软文编写人员也是非常不容易的事。

8、搜索引擎优化

搜索引擎营销也是当下比较流行并且有效的营销方法。主要就是通过网站本身站内和站外的调整，使得
网站的相关关键词在搜索引擎的搜索结果中有较好的排名，从而被用户点击再产生交易，这个的过程就
称之为搜索引擎营销，也称之为SEO。

SEO营销方式能获取稳定的流量和稳定的转化率，但SEO营销前期维护困难，并且所需时间比较长。适
用于比较专一的网站的推广。

9、网络媒体广告投放

网络广告的优势主要表现在如下几方面：传播范围极大、信息承载量巨大，受众广泛。

但网络媒体广告投放的价格不菲，让很多商家望而却步，另外，可供选择的广告位有限，许多网民对网
络广告不感兴趣，广告可信度较差，这些也是网络媒体广告投放的软肋。

10、网络炒作

网络炒作也称之为事件营销，就是在网络上营造一个莫须有的事件，引起众多网民围观和议论。从而把
一种思想和理念深入网民的思维中。

事件营销的优点：影响力大，并且还会有后续的营销。

事件营销的缺点：能引起众多网民围观的事件很少，网民的口味也是越来越高，一般事件很难引起网民
的注意，所以策划一个能轰动网络的事件所需的人力和时间也是很大的。

11、口碑营销

众所周知，口碑营销费用低， 针对性强，互动性比较好。口碑营销是网络营销中相对来说成本比较低的
推广方法。口碑营销针对性强，互动性比较好。可能在你发完贴子，回答完问题的同时，就有人会找到
你。来购买你的商品。这也是口碑营销的一个好处。

但是，口碑营销局限性、负面性和时间性。如果用口碑营销来宣传一个不怎么好的产品，结果将事与愿
违，因为人们只会在谈话中提及产品的更差表现。一个抵毁都会左右网民是否能变成潜在消费者，是否
能变成真的购买力。所以这个舆论导向一定要把握好。如果你长年累月的往论坛，贴吧，行业信息网说
自己好，天天在百度知道回答问题说自己棒。那么大家一看就知道是广告，就会烦。官网：https://www.y
dhsd.com/
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