
电销机器人贴牌存在着这些弊端

产品名称 电销机器人贴牌存在着这些弊端

公司名称 杭州黑斑马信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州市滨江区长河街道滨和路1174号2层（托管
：0043号）（注册地址）

联系电话  13386531520

产品详情

随着人工智能的快速发展下，也带动了各行各业的发展，不仅是引领了行业改革，更是成了企业和创
业者都看中的项目领域，其中，就包括智能语音机器人。电话机器人做到低成本高回报。

       而观察现在传统的电销领域，不难发现存在着诸多的弊端：①电销行业竞争过于激烈②压力
大导致人员流动性高③工作强度高④获客难⑤销售人员成本高......       也正是因为存在着这些弊端
，才有了电销机器人的出现，那么电销机器人能给企业带来什么呢？1、电销机器人效率要比人工高：人
工打电话不间歇的大，多也不会超过300个吧！但电销机器人可以打大约1000个电话，也就相当于可以做
三个人的工作量。2、定制话术、识别：根据不同的业务场景，制作出合适的话术，不会出现话术错乱的
情况。且对话准确率高、反应灵活。3、节约成本、提升企业效益：电销机器人的出现，让企业在人工成
本上省去了金钱、时间、培训等的同时，为企业变向赢得了效益               可以看出，智能
电销机器人已经是大势所趋，成为了企业纷纷追逐的领域，但智能电销机器人是个技术活，若想要自己
开发优需要相当高的成本。这种情况下，选择加入一个实力和技术并存的智能电销平台是一个明智的选
择，而在众多的平台中，电话机器人可以说是行业的佼佼者。       智能语音机器人助理可以替代
销售专家做通电话的意向客户筛选工作。通话过程中完全模仿销售专家的语音，情绪，向目标意向客户
介绍。能与客户多轮互动，能挖掘客户需求，客户拒绝能挽回，客户有意向能缔结。通话结束后立刻判
断客户意向程度反馈给销售专家，由销售专家二次跟进。     
四大加盟优势让机器人成为电销好帮手！1、高效率过滤     
高效客户资料整理，提高意向客户转化率，轻松完成电话销售量化指标。2、的数据     
后台录音实时统计客户意向变化，跟踪记录真实有效。3、低成本管理     
降低电话销售人工成本、招聘成本、培训成本、硬件成本、流失成本。4、标准化执行     
情绪标准化、话术标准化、客户分类标准化，电话机器人永远标准化执行。     
作为实力和技术并存的电话机器人，如果你想在智能电销领域分一杯羮，那么就赶快加入我们吧！
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