
小程序推广线下流量的潜在价值巨大

产品名称 小程序推广线下流量的潜在价值巨大

公司名称 杭州黑斑马信息技术有限公司

价格 .00/个
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：0043号）（注册地址）

联系电话  13386531520

产品详情

现在做小程序还来得及吗？和商家的普遍焦虑可见一斑：一边面对着想借红利风口赢得市场，一边抱怨
为小程序的布局和发展感到佛系，需谨慎。为了解答创业者和商家的困惑，我们从三个点聊聊小程序：1
.为什么要做小程序?2.小程序的机会在哪里?3.如果迈进小程序步?为什么要做 小程序 ？小程序从诞生到现
在，已从商家的一项营销工具，成为“商家标配”;它的火爆让各大互联网巨头们也不想错过机会，争相
布局。2017年1月，微信正式发布小程序;2017年9月，支付宝开启小程序企业公测;2018年7月，百度上线智
能小程序;2018年9月，头条正式推出小程序;2018年10月，抖音小程序上线。BATT相继入局小程序，也推
动了新一轮技术的发展。张小龙说小程序的定义是一种不需下载安装即可使用的应用，它实现应用“触
手可及”的梦想，用户扫一扫或搜一下即可打开应用”。现在我们看到的小程序相比于App，它依托流
量和强黏性入口，成本低、具有灵活、快捷、用完即走、形式更多样，开发便捷的特性。从艾媒2018中
国小程序发展洞察报告显示：2017年中国小程序数量规模为58万个，2018年中国小程序数量预计超200万
个，预计到2020年 小程序 数量将超1400万个； 小程序 用户规模将超8.5亿人。 随着大流量平台纷纷布局
小程序领域，更多类型的小程序将接入各平台，未来小程序数量增长态势将继续加速。不仅如此，在201
8年腾讯全球合作伙伴大会上，腾讯公布了小程序上线663天时间里，取得的成绩：人均使用 小程序 20
个+；政务服务类： 小程序 半年内使用人次达6.5 亿；行业服务类： 小程序
半年内日交易量增长142%；综合以上分析，不要犹豫，现在用小程序还来得及。小程序 的机会在哪里？
在互联网社会，所有看似偶然的巧合背后都有着必然的联系，自小程序加入战团时，微信就已经是一个
应用 + 媒体 + 电商 + 社群 + 社交 五位一体的统一入口，因此也可以看到平台的发展机会。1. 小游戏2018
年小程序市场机会众多，11月7日，微信小游戏官方宣布，为发现优质的创意小游戏、鼓励对游戏创意的
深耕和打磨，推出四大鼓励措施：创意标识、初始用户、分成激励、创意保护。 凡是在玩法、美术、剧
情、音乐方面拥有高创新性的小游戏均可申请，通过专业评审后即有机会获得创意小游戏认证。2. 公众
号对公众号来说，刚开始初期，重要的两件事情就是：要么更好地涨粉，要么更容易地赚钱。到现在小
程序可以绑定公众号后，小程序的出现，给公众号呈现了更多内容，引流吸粉，再到转化成交，很大程
度上帮助了商家解决了高成本问题。3. 电商微商 > 微店 > H5 商城 > 小程序 电商， 微信的商业形态不断
在进化。拼多多通过社交分享的”拼团“模式，硬生生在已经是红海的电商领域杀出了一片蓝海，让业
内各巨头和其他竞争对手们纷纷跟进，成为了“社交电商元年”。4.
新零售新零售的核心是帮助线下实体建立自己的场景流量。 实体店铺的天然优势是每天有固定的客流量
，线下流量的潜在价值巨大，但是一直没有被充分挖掘;需要一种新的流量模式，将这线上线下结合起来
，发挥综合优势，实现获客。如何迈进 小程序 步？张小龙曾表示：“我们希望建造一个森林，而不是建



造一座自己的宫殿，我们希望培育一个环境，让所有动植物在森林里面自由生长出来，而不是我们去建
造出来。”如今小程序在这条路上，步入成熟。云指作为一家拥有独立研发能力及创新力量的技术驱动
型企业，现在全国拥有1000多家代理商，服务商家超过 50万，全国覆盖用户达到5000万。如果你想成为
我们的代理商、想了解关于小程序，想向小程序迈进，记得来勾搭。
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