
2019年中国郑州汽车用品展、进展、详情

产品名称 2019年中国郑州汽车用品展、进展、详情

公司名称 上海首美展览有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 上海市宝山区红林路2号

联系电话  15800673986

产品详情

2019年郑州汽车用品展-2019年郑州宏达汽车用品展CIAAF

展览时间：2019年6月26日-29日

 

地点：郑州国际会展中心

    2019中国（郑州）国际汽车后市场博览会，创办于2005年，历经14年沉淀发展，以羊剪绒产品交
易起源，随着中国乘用车市场的发展而成为汽车用品行业内最具影响力的包含汽车内外饰，改装及美容,
汽保，精品等全品类综合性后市场博会。

  展会位于中原腹地的交通枢纽郑州，通过地域辐射和渠道下沉，每年吸引逾10万来自全国各地的批发
商，经销商，4S店，贸易商，零售门店，网商等专业买家来到现场参观采购。郑州汽车用品展立足汽车
用品，涵盖汽车电子，美容养护，改装，汽修汽保等丰富品类。通过励展博览集团TAP目标买家计划和
数字工具，每年为将近3000家海内外展商提供精准商务配对服务，促进订单交易，新品发布和品牌推广
，是年中厂商集中维护老客户，拓展新客户的高回报商务平台。

 

参展费用

*以下价格均已含税，标展价格默认单开口，双开口标展加收单个展位的10%双开口费

1号馆（1楼） 内饰精品展区

9㎡标展（3M*3M） ：B类16300元 C类13780元



36㎡光地（6M*6M）：A类 65200元     B类56440元

2号馆（2楼）  美容/膜/改装/汽保/电子 品牌展区

9㎡标展（3M*3M） ：B类10000元        C类8920元

36㎡光地（6M*6M）：A类 43600元      B类36000元        C类29800元

8号馆（夹层） 内饰精品展区

9㎡标展（3M*3M)    ：A类15394元       B类10540元

润滑油企业如何帮助经销商 实现可持续发展！

经销商

是企业的财主

，企业是经销商的货源，二

者除了简单的买卖关系，还应该有更牢固的双方合作

关系，共同发展、互利共赢应该是二者所要追求的*终目标，这样才能形成良性循环，实现可持续发展。

    一、经销商的痛点

    以前经销商只要做好倒爷就可以了，躺着都能把钱挣了，如今经销商遭遇着比厂家更为艰难的

困境，不仅要自己独立组建团队，还要有针对性的制定各种促销活动，经过重重努力才能够把货卖出去

。

    毫无疑问，经销商*关心的事情无外乎盈利二字，*让经销商头疼的事情就是出货，而经销商*缺

的则是一支帮助经销商开拓市场的狼性团队，除此之外，经销商自身的能力也是妨碍其发展的*大限制。

http://sell.hc360.com/offer/A9C708654F1289EB.html


    二、企业能给经销商带来什么？

    产品：只要经销商有市场，企业能够盈利，那么企业就能为经销商输出源源不断的产品。

    钱：很多经销商实力较弱，资金上的短板是*为常见的，企业可以设立运作基金，与经销商共同

开发市场。

    资源：如果经销商看做是独立运作的个体，那么可以把企业看做是把这些经销商联结在一起的

网络，企业可以把这些经销商所各自拥有的优势资源进行共享，共同挖掘新商机。

    人：为经销商配备KAD，乃至 销售经理，帮助经销商解决人才问题。

    物资：经销商要不停的做促销活动，路演宣传，这些有一部分可以直接从厂家获得。

    能力：有针对性的培训，甚至公司领导层直接一线指导，帮助经销商布局市场，同时提升其自

身能力。

    三、企业和经销商如何共同发展？（总体思路）

    发展，是个永无止境的课题，做得再好的经销商也存在自己的短板，而共同发展计划就是通过

分析经销商的现状和进行

http://www.biz.hc360.com/


能力评估，针对经销商存在的短板制定相应的战略

和营销方式，指导经销商进行业务规划，从而帮助经销商在提升能力的同时，获得更高的盈利能力。

    四、具体内容和做法

    1.建立统一战线：与经销商建立良好合作关系，通过有效沟通，达成共同一致的发展目标；

    2.客观评估：综合分析市场状况及经销商能力，制定清晰的发展计划；

    3.跟踪发展：建立经销商信息库，并持续跟踪经销商发展情况，每周、每月进行数据分析并定

期回顾总结，不断提升；

    4.多方支持：资源*大化利用，从人财物到信息、智慧和社交，全方位支持，建立巩固的合作关

系。

    经销商发展的好，企业也就过得滋润，并进一步反哺市场，在这样一个生态圈中，各方优势合

作、互利共赢，势必能够共同打造一个良性市场秩序、快速向前发展的局面。
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