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产品详情

   微商复合模式这个词是不是觉得很新颖，这个词是什么意思呢？微商符合模式也就是整合了B端代
理资源，整合B端资源有一个模式制度；同时也整合了终端消费者的资源，同时针对于终端零售分销裂变
也有一个独特的奖励模式，这就是他的新颖之处，而不是之前一成不变的单一模式。微商复合模式的方
案策划定制可询专业策划及技术开发小组项目组秦经理181-2201-4673微/电。

  实体微商新零售就是如此，以线下波后实体店为信任依托，救助互联网技术实现线上和线下的链接。
利用传统实体店嫁接互联网实行移动购物，落地线下的传统微商，将有实体门店作为体验支撑来零售购
物。实体微商新零售模式施行后线上源源不断的为店中输送流量，并可以进行产品购买，而线下波后店
则具有独特的价值，好的场景和氛围，可以进行各种各样的体验式互动，形成社交功能。这避免了传统
店供需不对等，以及大量的库存成本的关键问题，更灵活便捷。

  2019年的新零售模式的兴起，随着微商企业的增加，同行竞争太多，想要很好的生存下去，那就更需
要好的模式，所以很多微商企业就会想起通过新的概念新想法 既注重自己原有的经销商大团队资源，同
时需要整合零售商会员层级；这样就可以更大范围的整合了B端代理与C端用户，今天小编带大家先了解
一下这个微商复合模式的概念，下一节课将带大家了解这个模式是如何结合如何玩法：

一、微商复合模式的新概念：

1、“微商”这个词的本身就是没有公认的定义

虽然很多人给出了自己的定义，比如有人说微商是“微小的商人”，英文词是：microboss；但对于绝大
多数人来说，包括我自己，内心深处都是认为：微商就是用微信做生意的。对于众多消费者来说更是如
此。这个确实是由于微商早期就是通过微信做起来的。早期，只要你敢刷屏，一年刷出一个百万富翁是
轻轻松松的。



而实际上，也可以通过社交工具来做同样的事，只是影响力没有那么大罢了！一件事本身是什么并不重
要，关键是消费者心中认识它是什么，这才是最重要的。这也就是常说的：认识大于事实。所以不要与
消费者固有的思维试图去斗争，不要试图改变“微商”这个词的概念。

2、随着时间的推移，不管你怎么定义“微商”，微商本身已经发生了很多的变化

可能很多对微商不了解的朋友都会很吃惊下面一个事实：现在的所谓微商可以跟微信没有任何关系了。
是的，你没看错，我也没写错。比如河南某微商团队，就是每天在线下开多场的沙龙会，再利用微商的
代理裂变制度，一年之间可以做到十个亿的流水额。这一点恐怕是很多行业以外的人感到吃惊的。

3、“新零售”这个概念是大家都开始认可的---也就是微商复合模式的新想法新概念

之  前的微商代理模式，80%招代理，20%做零售；有的品牌甚至根本不考虑怎么做零售，只是招代理
；微商只做零售，不招代理，做不大；微商只招代理，不做零售，耍流氓。

  但问题是，在微商发展的前几年，具体来说是：2014年到2016年的三年间，象这种不要脸的做法，因
为抓住了这个渠道早期的红利，和中国人都想发财的心理，确实也能圈一些钱，但最后的结果肯定是：
货都在最低级别代理手里。6个月一个微商品牌就死掉了。所以微商发展到现在，必须要解决零售问题，
才能真正健康、长期的发展。也就是百分之50代理商、百分之50零售商，平衡发展才能长期稳定的发展
！更多关于新的微商复合模式

  “越来越多实体店，被微电商、互联网截取了流量，抢走生意，房租和人员成本也越来越高。更可怕
的是，店内员工白天上班，私下背着老板玩手机，做微商卖货，靠微商赚取额外收入。因此，传统店家
，要有一个意识，与其让自己的员工做别的微商品牌，不如亲自带着员工一起做微商，建团队。这时候
，传统店家如果熟悉微商运作模式，会孕育出：线下卖货、吸粉+线上运营、裂变的实体微商新模式”
。那就是用过微商代理和零售分销模式的渠道资源的结合。

  微商复合模式让一些品牌做到了这一点，所以这些微商品牌可以两年甚至更长时间都在发展中。同时
微商也在不断的变化中，比如说直营微商模式，现在又发展出了直营微商零售模式，和直营微商招代理
的模式。某品牌微商建立了几个微商

 直营招代理的直营团队，转化率高达15%。所以2019年更需要全新的创新模式，微商复合模式也就是更
好的结合激励代理资源；同时通过分销裂变整合零售分销的资源。

  微商复合模式系统开发、微商起盘服务开发（详询项目组秦经理181^微2201^电4673）、微商B端+C端
两种玩法模式定制开发、微商代理管理+分销零售商模式开发。
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