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产品名称 深圳到香港物流如何做？

公司名称 深圳市东胜物流有限公司

价格 1000.00/辆

规格参数 品牌:东胜物流
往返:支持
装卸货:支持

公司地址 龙华 大浪 华荣路 亿康大厦 12018

联系电话  16728429690

产品详情

如今做深圳到香港专线物流的公司会有许多的困惑，从单一专线到规模型专线，中港物流专线如何提
升竞争力，进行各种的模式创新与尝试，谋求发展。这需要我们深入思考，对专线进行剖析。

第一，专线到底是经营往返还是单边

一般来说，往返更能有效利用资源，降低空载率。如果只是单边，在车辆返回途中都是空载，其成本更
大。

从客户服务能力以及专线品牌沉淀来讲，往返对开服务有助于客户维护与资源的有效利用。因此，经营
往返还是单边，想必大家也明白了。

 

第二，专线到底做大票货还是小票货

    从商都认为多多益善，大票货、小票货都做，才能获取更高利润。

香港专线物流公司，要从自身能力、定位出发。选择做大票货还是小票货。如果是自有港车，建议大票
货居多。如果定位是做中港快递，还是小票货比较好。

第三：专线到底是产品还是渠道

    总体来说：以市场为导向的叫做渠道型专线，以客户为导向的叫做产品型专线。

如果你定位自己的专线是渠道，那么你的发展方向就要侧重围绕车和场地这两个生产要素；当你定位自



己是渠道的时候，意味着你的单位毛利不高，但是可以获得运输量，这是业务规模的基础，可以促使你
进行新的价值转化和占领市场。

如果你定位自己的专线是产品，也很好。定位是产品型专线，那么你就要根据你产品的特色进行各种优
势打造，在客户体验方面进行提升，产品价值是可以满足特定群体客户的价值需求，从而获得更好的认
可

第四，专线到底要不要自购车辆

一切都是基于深港货运企业的定位，以你当下获取资源的能力以及你未来的目标来确定的。但是为什么
会有很多专线企业要在买车方面纠结呢？

1、有的专线老板辛苦一年下来，年底一盘点所剩无几，自己操碎了心，其实就是在帮车队、房东、员工
打工了，只是徒增一个专线老板虚名而心有不甘；

    2、一种所谓的专业的人干专业的事心态，我收好货，别人运好货，我们互利双赢就好了；

3、物流作为服务型企业，随着营改增在物流运输领域全面实施，大量的进项税缺口，如果没有
车辆资产、没有车辆消耗的增值税进项，如何填平这个坑？否则眼见的利润又要飞出去了。

目前物流利润非常薄，增值税抵扣项谁都不会放弃，专线作为上游三方或者货主的供应商不可能或者很
少是不要发票结算的。如此，不买车来增持资产降低成本似乎又行不通。

所以与其说买不买车是个选择题，倒不如说是一个判断题。总结下来可以给个这样的结论：一个不会管
理车队的专线老板不是一个好的中港物流人。

东胜物流有限公司服务至上，全国设有服务网点，专做广州到香港进出口货运专线运输，中港天天发车
，业务范围：香港物流专线
，香港仓储配送，香港仓库出租，大陆到香港运输，香港物流专线，到香港吨车平板车。

东胜官网:www.hk-dosun.com

联系人:吴经理

手机:15818538877

全国服务热线：400-156-168/400-8090-102
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