
车智汇分销商城app开发

产品名称 车智汇分销商城app开发

公司名称 深圳市万联互通网络科技有限公司推广部

价格 .00/个

规格参数

公司地址 深圳市龙华新区民治街道民治地铁口B出口

联系电话  18665933567

产品详情

我们的地址：深圳市龙华新区民治街道民治地铁口B出口电话：联系手机：18665933567 期待您的咨询

一、“车智汇系统”的混合商业模式以及制作价格

如今互联网正在催熟 “车智汇系统”商业模式即“工具+社群+电商微商”的混合模式。最开始

就是一种社交工具，“车智汇系统”先是通过各自工具属性社交属性价值内容的核心功能过滤到

海量的目标用户后，加入了朋友圈点赞与评论等社区功能，继而添加了支付、精选商品、电影票

、手机话费充值等商业功能。为什么会出现这种情况呢?简单地说，这些工具能够满足用户的痛

点需求，用来做流量的人口，但它们无法有效沉淀粉丝用户。社群是关系属性，用来沉淀流量;

商业是交易属性，用来变现流量价值。两者看上去不相关，但内在融合的逻辑是一体化的。

“车智汇系统”有分模板的和定制的，模板“车智汇系统”的价格一般就是5000-10000左右，定

制的“车智汇系统”价格大概会到18000-25000左右，这个价格的浮动取决于您的“车智汇系统

”的功能多少和功能制度的复杂程度，因为这些会影响这我们技术人员做这个系统所花的时间，



也就是说功能比较多的，也比较复杂的，所需的成本会比较高，自然价格才会稍微贵一点。所以

大家在了解“车智汇系统”的时候，不仅仅应该只关注我们的价格因素，如果价格低，却没有做

到你理想的“车智汇系统”，那么您的企业用不了，那您的这笔钱也就浪费了，更应该多关注我

们正品集团的技术和案例。

二、现在我们就分析下为何企业应该选择定制开发“车智汇系统”;

1、“车智汇系统”多了一个营销渠道

在现在企业的营销模式中，对于营销不只是停留在做还不不做的问题上，而是做的快与慢，质量

好坏的问题，在同行业竞争中，对手已经定制开发出了“车智汇系统”时，并配合完整的营销方

案推广时，就已经在抢夺您的市场，未做“车智汇系统”就少了一个用户导入、绿方优选销售转

化的途径。

2、“车智汇系统”用户基础大，流量转化高

已拥有7亿用户，未来或许更多，俗话说有流量的地方就有江湖，有人的地方就有买卖;在面对如

此巨大的用户基础时，企业应当抓住带来商机，使用“车智汇系统”对用户进行精准营销，以为

流量导入口，提高转化率。

3、“车智汇系统”客户留存工具

微网站，代理商，微会员卡已经能够让你的客户成为忠实客户，当你的客户累计1万人时。你发

个促销或者打折优惠信息就能有1万人看到。相对于传统的商城大街派发传单，成本费用高、效

果不明显，数据分析无基础依据，“车智汇系统”就可以对活动成本的控制，并对活动后期数据



进行详细分析。

4、“车智汇系统”让粉丝变现工具

假如你的个人粉丝上万或者更多，如果没有“车智汇系统”，就没有办法让粉丝发生购买行为，

就没有办法让粉丝快速全面了解和信任你的绿方优选，就没办法体现你绿方优选你企业的正规性

和信耐度，就没办法让朋友自主的在朋友圈帮你宣传和推广。更重要的是如果没有微网站和代理

商，用户会流失，用户会去有“车智汇系统”去购物去消费。

三、“车智汇系统”开发的企业适用类型

1、有实体店铺或超市企业此类企业以实现线下与线上相互结合为主，终端与网络挂靠，实现网

络资源与线下实体店的共享，成为无区域下单而区域化物流的平台。

2、具有货源优势的企业，如大型批发市场等等此类企业的拓展渠道与上面第二中有相似性，但

是“车智汇系统”的更主要目的是以借助所拥有的优势，综合货源，让各大供应商的绿方优选进

入平台，寻找新的网络分销渠道。

3、具有自有品牌和自主生产力的制造型企业此类企业主要是拓展网络的分销，将传统的渠道与

网络相互偕接，大程度的降低营销成本，拓展新的网络分销渠道

4、具有相关的传媒企业传媒企业基本以广告性为主，故其拥有大批量的传统企业做为资源调用

，以此资源为点铺垫，结合自身的主题业务，打造综合性的广告丶网络购物的电子商务平台，如

以展览为主的企业等等。



四、“车智汇商城分销模式”奖金制度介绍：

1)、直推奖励:430元/台

2)、代理商职级奖励：(总共7个职级，级差奖的奖金制度模式)

特别说明：

经销商到市级代理(1~4级)，如果会员平级或超越，这个会员以下的渠道奖励你就没有了。

“车智汇商城分销模式”奖励:

做到省级代理，您就是亚美的股东，共有两个奖励：

(1)公司总的拿出10%的原始股权赠送给所有C端的股东。

(2)享有公司全国订单的分红：

省级代理：2%

金牌省代：3%
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