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这段时间很多做网赚的朋友都在问我一个问题——亚马逊无货源模式好做吗？而这样的问题大多来自国
内淘宝、京东、拼多多或是其他电商平台的一些卖家，他们对于无货源模式都或多或少的接触过一些，
虽然算不上成熟，但整体上还是不错的。但自从1月1日新的电商法颁布，对国内电商平台进行了整体洗
牌，60%的商家面临淘汰的局面，所以大家不得不寻找新的出路。

但是，对于新出现的亚马逊无货源的模式还是抱有怀疑的态度，什么是亚马逊无货源？它有怎样的背景
呢？

亚马逊无货源店群，也就是无货源店铺，简单解释就是将我们国内1688、天猫、淘宝等电商平台的商品
，通过ERP系统采集优化加价，一键翻译之后上传亚马逊店铺，买家在我们的店铺下单之后，我们再去
货源店拍单，之后通过FBM（自发货）或是FBA（亚马逊官方仓储）的方式将商品送至海外客户手中，
赚取汇率差。

很多人对于亚马逊无货源模式比较陌生，他们的问题大都集中在：无货源我没有做过啊，这个模式赚钱
吗？我投入多少才能看到回报呢？不管是哪一种，选品是做好亚马逊店铺的第一步，只要产品够好，不
引流推广，同样可以获得高的曝光和销量，不过亚马逊店铺前三个月上货是有限制的，在这期间也会有
订单，只不过数量较少。三个月之后上货是没有任何限制的，随着上货数量和店铺流量的增多，订单也
会逐渐增多，当然这需要一个过程，一口气是不可能吃成胖子的。

切记一定要做好产品的选择，即使产品利润再低，只要质量够好，同样可以有高的销量。相反，即使店



铺有很高的流量，很高的产品单价，如果质量不能够保证，同样无法经营好亚马逊店铺，更别说利润的
问题了。

操作无货源店铺收入能有多少？外国人会购买你的产品吗？

首先，对于无货源店铺能有多大利润这个问题没有明确的答案，这要看你的个人执行能力和付出的时间
了，所以我仅仅是给大家举一个例子，比如国内15元的钟表，在欧洲站标价20英镑是很正常的，算下欧
元的汇率，拿货15元+物流费用30元，卖价在150元左右，一单的利润就是100左右。然后，大家可以根据
每个员工管理一个站点，15台之内熟悉业务，之后按照方法流程采集优化、导出表格，可以算一下一个
月的利润有多少。

其次，外国人为什么要购买你的产品，就像有人喜欢国外的东西一样，“Made In China”在全国享有一
定的知名度，虽说不能全部接受，但却是有一部人在使用。另外在国外20美金或20英镑买一件东西。就
更你在国内话20块钱买一件衣服是一样的，只不过他们用的是外币，我们用的是人民币而已，就像我们
从韩国、日本代购商品，不还是按照中国的物价去进行购买吗，道理都是一样的。
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