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产品名称 医美咨询技巧|医美咨询师技巧|医美网络咨询技
巧

公司名称 深圳美赋菁英医学美容教育培训有限公司

价格 6600.00/个

规格参数 医美咨询技巧:医美咨询技巧|医美咨询师
医美咨询技巧:医美咨询技巧|医美咨询师
医美咨询技巧:医美咨询技巧|医美咨询师

公司地址 深圳市福田区梅林街道孖岭社区凯丰路28号富国
工业区厂房1栋301-17房（注册地址）

联系电话  17891994898

产品详情

前言：医美咨询技巧或者医美咨询师技巧和医美网络咨询技巧，上海美赋医美商学院专门培训医美面诊
师，欢迎全国小伙伴

整形医院现场上课，推荐就业

国内成熟的咨询师待遇多在2-6万之间，其中以1-2万的半成熟咨询师居多，新手占30%，熟手占60%，老
手占10%，很多新手现场收入多徘徊在5000-8000之间，干过2-3年的也多在1.5-2万之间，那么处于初级和
中间阶段的咨询师该如何规划自己的职业，才能让自己的收入和事业更上一层楼呢？在本次课程中，教
你如何规划自己的职业，在同样的时间内获得高出她人2-3倍的收获！

1、凡事预则立不预则废，有职业规划要比没职业规划的人早成功十年！看看你同学，比你混的好的不是
有个好爹，就是懂得规划！

2、靠跳槽提升收入只适用从初级向中级发展的这个阶段，如果干了3年你还靠跳槽来提升待遇，那是在
找死！

3、初级咨询师要合理的跳槽，快速成长；中级咨询师要慎重跳槽，选好平台；高级咨询师要良禽择木而
栖，跟对老板；

4、法拉利跑得快，一定是在高速公路上，咨询师的收入高，一定需要好医院，平台好了就是辆破车也能
开到100脉！

5、人品是比能力更宝贵的资本，一定要注重维护在圈子里的口碑，不管业绩好坏，不要让别人对你人品
打折！



6、当你完成了原始积累，要在你喜欢的城市找一家医院、找一个老板、找一家集团，嫁给他，把心交给
他，和医院同舟共济，一起成长！

医美咨询技巧或者医美咨询师技巧和医美网络咨询技巧

7、不要一有不顺利就想辞职，或者一有人挖就跑的想法，如果你慎重选择了这家医院，就要忠诚于他，
只要不是实在过不下去，就跟团队踏踏实实的走下去！

8、咨询师赚钱的秘诀不是靠经验，而是靠你的老顾客，所以你老是跳槽，就总是没有积累，玩到什么时
候也不可能年薪百万！

9、平台好了、能力有了、口碑有了、你的老顾客也越来越多了，你的收入就越来越高了，我所见过月收
入在10万以上的咨询师，没一个是整天跳来跳去的！

10、在一个地方待上个5年，我相信你最少也会有100位VIP顾客愿意在你这里花钱，让每位每年在你这里
消费10万块，你的100万也就有了！

11、选个不错的好城市，生根发芽吧！当你选择在一个地方扎根的时候，你离成功就不远了，只有在一
个地方扎下根，才可能结出来果！

12、轻易不要想着去开医院，医院是赚得起，赔不起的行当，没有资本、实力和政府给你做后台，还是
好好上班吧！

13、屁股决定财富，如果你有本事做到管理层，就一定要往上爬爬，在哪个岗位赚哪个岗位的工资！钱
赚的多与少，你“做”的不重要，“坐”的很重要！

14、要有投资建管道的思维和头脑，如果你没有看过“管道的故事”，你这辈子都会非常辛劳！

15、20%的顾客为你贡献80%的业绩，所以要用80%的时间去服务你这20%的顾客，她们才是你的大客户
！

16、顾客跟你都是有缘分的，但有的有缘有份，有的有缘没份，所以不必在意她是否在你这里成交！该
是你的最终还是你的，不是你的再争取也会失去！

17、老顾客不是你服务过多少老顾客，而是你服务过的顾客中有多少人认可你！认可你的人才会在你这
里持续出单！

18、要有投资理念，投资智慧、投资美丽、投资健康这三大领域，你永远都是只赚不赔。

19、逐一突破，和医院相关岗位工作人员搞好关系，先付出后得到，当大家都愿意配合你成单的时候，
你离成功就不远了！

20、学会分享，你的收入拿出来一部分和大家分享，你分享的越多，你的收入会越来越多，这就叫做越
分享、越富有！

想成功，先发疯，先相信，后得到，每天进步一点点，日积月累成专家！上海美赋医美带给你的不只是
经验和心得，更是迈向巅峰的智慧！
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