
白酒定制成为市场新宠

产品名称 白酒定制成为市场新宠

公司名称 安徽古家百年酒业有限公司

价格 .00/个

规格参数 白酒定制潜力:潜力大
白酒定制:打造自己品牌
白酒定制:市场需求

公司地址 安徽省亳州市谯城区古井镇

联系电话 18805671390 18805671390

产品详情

白酒定制成为市场新宠，自2017年到2019年这几年不断有白酒客户进行白酒定制，为了给广大客户提供
重要的漂亮的定制产品，我将继续做好白酒定制服务，一切为了客户，为了给客户提供高大上的白酒产
品。

一、 如何快速铺市？白酒定制学问大

1、 组建突击队搅动市场
突击队在铺货阶段至关重要，是提升铺市效率的基础保障，建立一支敢打硬仗、能打胜仗的突击队，需要完善的组织架构和管理制度。
突击队组织架构：
 

操作要点：白酒定制离不开广大客户的支持
1) 突击队成立要有仪式感，前期培训、启动大会都需要经销商参与，注意这不是形式主义，而是让员工和经销商看到公司的决心；
2) 尖刀班成员由厂家和经销商业务人员共同组成，1+1模式，2人为一组，这样既可以大大提升铺市效率又可以增加人员储备，为后期复制工作做好准备，如经销商压力太大，公司可承担业务人员底薪，经销商承担提成部分；
2、 坚持开会保持士气
为保持突击队士气和及时解决问题、沟通市场信息，铺货阶段必须坚持召开晨会、夕会、周会、月会。
晨会：以下达目标、激励鼓励、提升团队士气为主；
夕会：总结当天工作，分析解决遇到的问题，进行评比奖励；
操作要点：白酒定制是时代所需。
1) 轮流主持：由尖刀班成员轮流主持会议，提高表达能力；
2) 团队口号：会前会后要喊口号，提升凝聚力；
3) 会议流程：喊口号——各组汇报当天工作及遇到的问题——相互讨论并解决问题——评比奖励——喊口号——会议结束；



4) 在铺货开始的40天内一定要每天坚持开晨会、夕会。
3、 定人、定期、定点严格按照门店拜访六步骤进行终端店拜访。白酒定制将会对市场持续影响
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