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产品详情

私人影院多少平合适？

大厅

大厅可以很好的成为顾客休息区，尤其是兼顾着水吧的情况下，即便客人到店不看电影，消费一些酒水
也是很好的，同时点播影院夜间生意会比较好，有个休息区可以降低排队等厅时顾客的流失率。大厅要
看有多少资金了，我建议规划30㎡~40㎡为适，弄太大没有必要会挤掉房间的尺寸，弄太小整体店面会觉
得很压抑。

主题包房

私人影院最有特色的就是环境私2密，同时放映室会有不同的主题风格，除风格外还分小包、中包、大包
。

①小包（1-4人）

小包可以12㎡-15㎡之间，不要太小，否则无论是观影距离还是空间感都会很差，基本都是情侣光顾可以
放个躺床。

②中包（4-6人）



中包一般是14㎡-18㎡之间，不需要做很大，由于中包人会相对多一些，不需要放太多装饰物，尽量放长
沙发。

③大包（6-10人）

大包尽量在20㎡-35㎡之间，这种包房可以根据个人需求设置成Pary、聚会使用或者偏大型放映室，不过
需要注意广电总局规定里标注，点播影院行业房间不得设置超过11个座位，也就是说1间包房zui多可以设
置11个沙发，再多就违规了，这是硬性要求。

私人影院分布

私人影院最早是从国内南方崛起慢慢推移到北方，现在私人影院可以说遍布全国，各地区的门店数量较2
015年都有≥50%~100%的增长，部分地区的增长势头尤为迅猛。

华南地区：广州、深圳

中西部地区：成都、郑州、长沙、重庆、西安

华东地区：上海、南京、杭州、济南

华北东北地区：北京、天津、呼和浩特、太原

以上地区均为近一年发展比较快的省、市，在全国私人影院区域占比中以华东地区为首，其次是中西部
地区、华北东北、华南地区。

私人影吧如何推广

相信每个人都有过自己创业的想法，自己开个店，从此生活无忧，吃喝不愁。但事实上只是想太多，随
着点播影院政策的明确、市场的发展，更多的人投入到点播影院行业中。

当店铺开完之后，首先就要想怎么推广，如果只是坐享其成，不会有太多人光顾你的店，下面来跟大家
聊聊推广的方法，纯属交流。
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首先做实体店市场推广的方法的永远是人文情怀，因为你做的是实体店，持久性会很长，所以人文情怀
显得格外重要，我个人就是这么个感觉，经常去的理发店关门了，我会觉得可惜，吃了是好几年的早点



铺倒闭了，觉得伤感，这就是情怀。但这种事也要真心换真心，只能慢慢来，不能着急。以我个人了解
到很多打情怀牌的业主做法：

① 允许赊账

很多业主的影吧开在学校周围，他们经常会碰到钱没带够啊，差个几块钱等等，这种情况下很多业主选
择了可以赊账，或者直接免除一两杯饮料的钱，这种做法虽然有损失的风险，但是会给人好感（大部分
学生都不会欠钱不还），很多学生会觉得老板人很好，介绍了更多的人过来玩，有的甚至下次来的时候
直接办了会员，想比几块甚至几十块的损失来讲，长久的收益更大.

② 经常侃大山

学生课外生活也很匮乏，学校内朋友圈也比较固定，有些业主比较能聊，经常会跟学生聊聊天，跟女孩
子聊聊流行的东西，跟男孩子聊聊体育游戏，增进彼此距离，让他们真心觉得你就像他们的朋友一样.

感情方面综合概述就是与客人做朋友，只有做到好感提升，必然你店内的生意收入也会得到一定的增加
。
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下面来讲一下如何真正的进行推广需要怎么去做。其实无论现今互联网产业怎样升级，传统行业也好，
互联网+也罢，媒体、新媒体、自媒体的传播方式都没有太大的变化，相对于早期的被动型来说，现今
互联网已经是基础设施，很多传播途径的增加让业主多了更多的选择，由被动变为主动。

相较于现在的点播影院行业来讲，只是达到了初步的认知状态，完全没有达到传播的顶峰，对于单一的
店面来讲，要如何进行营销推广，可以按以下步骤考虑。

① 卖点

其实所谓的卖点就是你家相较于其他家来讲，有什么核心竞争力，老板必须清楚自己的门店是提供什么
样的服务，这些服务是否有竞争力？比如：酒水、旅社、K歌等，你的特色服务可以帮助顾客或者吸音
顾客解决哪方面的问题，把这些问题梳理一下，就可以着手写一个宣传文案，但你要突出你的门店具体
是干嘛的，许多业主都会忽略这一点，又是台球又是酒水的全都往上写，会让消费者觉得一头雾水以为
你就是个综合娱乐官或者水吧。

② 产品

学过广告学的朋友应该知道，有时候做广告就像做人一样，许多广告传播也十分注重印象理论，那么这
个印象是什么呢，分为以下几点：

（1）地理位置优势，交通环境优势，容易寻找，醒目的提示牌，安全性，卫生条件及周围产业好，据不
完全统计，很多店铺装修的非常棒，招牌也很醒目，但是都面临关闭要么快要关闭的状态，因为什么呢
？就是因为店铺难找，要么就是周围环境脏乱差，有的地方天黑下来路灯都没有。



（2）吸引人的招牌，令人称奇的店面装修，这些都是核心的部分，如果你店不算特别明显，建议路口装
一个指示牌，这样显得更友好。

（3）漂亮的照片，很多业主都完全漠视这一块，自己拿手机拍完了就发到朋友圈、微博等地方宣传，完
全不经过修饰，这就像女孩子化妆一样，妆前妆后两个人，业主很多用自己手机随意拍的，也不追求角
度，也不追求美感，干巴巴的就扔到网上，宣传的时候就跟“证1件照”一样，太现实。

（4）好的活动，好的活动可以让你的生意异常火爆，想好主题，想好策划思路，比如前段时间有个业主
利用威动点播影院吸1粉小程序，一个星期内吸引了6000多个人关注，虽然这6000人不可能都到店内消费
，但是相较之前也变得经常爆满且知名度已经完全打了出去.

③ 渠道

当你准备好了你的产品，包装好了你的卖点，这个时候你已经做好了万全的准备，只需要找对渠道下就
成，但这个渠道是什么？范围是多大？

渠道的重要性我想都不用赘述，如果你开在学校边上你是否要去附近几个学校的贴吧、论坛去推广？是
否能找到当地其他商业合作伙伴互推？是否可以找到地方新媒体去发布广告？其实方法有很多，就看你
怎么把握。
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