
营销策划 苏州奈斯营销 

产品名称 营销策划 苏州奈斯营销

公司名称 苏州奈斯营销策划有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 苏州市吴江区江陵西路898号

联系电话  13913054375

产品详情

公司致力于品牌形象策划服务的价值创造与资讯传播，旨在满足各个行业客户的广泛需求。欢迎新老客
户来单咨询！

系统营销策划阶段经济不断发展，消费者需求上发生转变，营销策划，大众化的商品得不到消费者的认
可，因此企业营销策划的重点是不断分析消费者心理和行为特征，并进行市场细分，通过设计产品、定
价、分销和促销等一系列系统手段来满足消费者的需求和欲望。系统策划传统营销是在推销观念基础上
的升级，重点强调市场营销组合手段的创新和品牌概念的传播，在一段时期，中国很多企业确实通过传
统营销手段取得很辉煌的成绩，但消费者需求一旦发生改变，企业就会陷入困惑和不归之路。系统营销
策划是建立在以消费者需求基础上的营销系统工作，要求营销工作更完善和精准，包含市场细分、产品
创新、营销战略设计、营销组合4P战i术的控制四个部分，能有效解决企业在营销中的问题、提高企业营
销管理能力、建设企业核心竞争力三大优势。系统营销策划是以消费者需求和欲望为核心，充分利用企
业内部和外部资源，用更全面、更立体、更长远的营销策划模式解决企业营销根本问题，让企业稳健经
营。营销策划就是玩好各个“P”资源，找到最适合的人群，利用最i合适的价格，铺好最适合的渠道，

运用最适合的推广手法与促销手段，各个“P”资源最适配于企业的营销环境才是最成功的营销策划。正
如我一直坚持的“只做最和谐的颠覆”。

公司致力于品牌形象策划服务的价值创造与资讯传播，旨在满足各个行业客户的广泛需求。欢迎新老客
户来单咨询！

品牌的美誉度来自品牌的准确诉求和产品质量，顾客忠诚度来自产品功能和价格的组合及品牌的核心价
值。而且，品牌是先有知名度，再有美誉度和忠诚度，那么，这就说明处在成长期的品牌已经具有较高
的知名度，为了使品牌的美誉度和忠诚度得到同步提升，企业必须进行有效的顾客期望值管理。很显然
，顾客期望值管理的重i点是顾客信息的及时处理；品牌定位和诉求的及时纠偏；提高和完善产品质量；
产品功能的适应性调整；价格体系的设定和监控；品牌核心价值的确立和体现等。只有这样，品牌的美
誉度和忠诚度才有可能得到同步提升，品牌价值也会逐渐体现出来。没有美誉度和忠诚度的品牌较多像
三株和秦池，经不起市场的洗礼。



公司致力于品牌形象策划服务的价值创造与资讯传播，旨在满足各个行业客户的广泛需求。欢迎新老客
户来单咨询！

事件营销可以在短时间之内会为你塑造出一个“成功”的品牌，投资巨大，策划一起事件是需要满足事
件营销的基本要点，没有这些要点的支撑，一起事件营销就很难传起来。说到这里，你可以从“淘品牌
”营销策划看“北刀”优与忧，这也是营销当中比较经典的案例。

营销策划-苏州奈斯营销(图)由苏州奈斯营销策划有限公司提供。营销策划-苏州奈斯营销(图)是苏州奈斯
营销策划有限公司（www.000.com）今年全新升级推出的，以上图片仅供参考，请您拨打本页面或图片上
的联系电话，索取联系人：史总。
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