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产品详情

对于卖家来说，每一次换季都是一次上新的机会。上个时节，或许店铺内的产品卖的并不是很好，但是
我们可以通过对店铺的优化，在新的季节当下把产品销量做上去。所以，每个卖家都应该把握好每个换
季时节的间隔，把握好时机。下面，山东中航电商就给我们说一下淘宝产品换季的一些具体操作和店铺
需要怎样优化。

直通车技巧：

一.选款测款

举个例子，店铺是新店，之前的主营类目是服饰箱包类，现在转泳衣类目，无销量，所以在选款上就不
能依托店铺的数据去进行选款。因为泳衣是时节性产品，所以可以根据季节去选取款式，优先选取价格
、质量有优势的产品来测款。顾客对新店是缺少信任感的，所以我们推广的产品和同行对比要有归于自
己的卖点，运用卖点才更好的完成转化。这就要求对产品和商场有了解，所谓“知己知彼，攻无不克”
。学会去运用主图视频、详情页去扩展我们产品的优势。

测款上可以多个宝贝多种款式去一起检验，主要查询的维度有宝贝的点击率、收藏加购率以及产品全店
的收藏加购率，在点击率不太坏的情况下，参照单品的收藏加购率和全店的收藏加购率做一个对比，去
判别产品是否能继续优化。图片可以看到，测款期，这两款宝贝的收藏加购率在10%左右，全店的收藏
加购率也在10%左右。与店铺的收藏加购率是一致的，说明这两款产品就店铺而言是比较适宜继续培育
的，宝贝的点击率也在2%-5%左右。

二.优化产品

1、产品优化-标题、主图(视频)、详情页

测款期，对比商场的点击率和ppc以及整体的趋势，宝贝在点击率和ppc上是有一个比较大的优化、进步
空间。

标题上，可以根据商场爆款或高销量款去作参看。主词“泳衣女”、“泳装女”、“春夏”是一定要有



的，接下来就是符合产品的、商场流量大的属性词，与主词去做组合调配，此外还可以适当的参加一些
运用场景词，比如“温泉”、“度假”等等。主词一般建议是放于首尾，这主要是与搜索引擎的抓取规
则有关。

提高宝贝的点击率，就可以下降ppc，在有限的预算内就可以获取到较多的流量。点击率归根结底还是和
宝贝的图片，详情有关。宝贝检验期间通过运用短短15秒的主图视频突出宝贝的卖点，详情页里进一步
加深宝贝介绍，从整体到细节，不断的扩展产品的优势。

2、产品优化-优惠券、淘客

在产品的价格和商场整体无太大距离时，新品要做到销量破零，简略粗暴的方法就是压低产品的获利空
间，满足顾客的购买超值感，店铺放出优惠券，做自己的店铺活动，为确保效果，可以为顾客供给运费
险，让顾客购买无忧。除此之外，淘宝客推广也是一个比较有用的方法。设置高佣钱+优惠券，做低获
利或许是无获利的推广，让产品在迸发期前做好基础销量，进步产品权重，为迸发期做好准备。

三.精选人群：

一般在人群的挑选上，前期都会参加优质人群、节日人群都添加进去。除此之外，自定义人群也是不能
忽视的，根据店铺、产品及店铺人群去添加。性别、年龄、消费做3个维度的交集人群添加，以不同年龄
段和消费水平做区别。这样的人群数或许会比较少，但是对于新店来说是比较精准的流量。也方便后期
的数据查询。还有其他简单被忽略的人群，比如类目比单价、气候人群等，都可以加进去检验，不要片
面的去判别哪个人群不适宜宝贝就不做添加。例如温度、空气质量等这类不常用的人群，片面上感觉和
产品没有太大的联络，但是检验之后你就会发现这些简单被忽略的人群，也是会有适宜产品的。

四.定向

定向往往是很多店铺都不愿意敞开的，因为定向的流量比较大，也不稳定，简单拉低整体的点击率，但
却是以低ppc获取更多流量的一种方法。为了不影响整体，可以把定向和关键词别离，单独一个方案只投
定向。定向的”喜欢我店铺的访客”都是有浏览、保藏加购、购买过店铺宝贝的人群，这些人群可以说
是店铺的潜客和老客，是比较精准的人群，在转化上是相对好的。“购物目的定向”的标签人群，是体
系对买家在淘宝被触达的产品而分析得出的，这类买家是对这类标签的产品有需求的。例如店铺这里卖
的泳衣是归于“平角、性感”风格的，那近期有触达过这类产品的人群，就会打上这个标签，这样的人
群相关于“喜欢我店铺的访客”人群来说，会有点泛，但是可以参加检验，溢价在10%-30%左右。后期
可根据表现进行优化。

中航电商专注淘宝、天猫、拼多多等平台的网店设计、产品摄影、运营推广

推广主要是围绕着产品在走，推广为辅，产品为主。做好产品内功，就相当于成功了一半。时节性产品
要懂得分析商场趋势，把握商场节奏，切记稍安勿躁。从前产品在视觉上拼的是图片，现在产品在视觉
上变得愈加的特性化，视频是如今的一大抢手，运用抢手点，扩展自己产品的卖点，打造归于自己的特
性。直通车推广定期优化关键词，人群，定向和产品，高消耗低转化人群和关键词要及时的去做优化或
许删除，适当的引入“新鲜血液”，投合商场需求。

山东中航网络科技有限公司是较早经省市工商部门批准成立的网络公司之一，主营天猫/淘宝/拼多多营
销策划，产品定位，网店设计，运营和培训服务，网站建设，手机网站建设，微网站建设，百度优化等
互联网应用服务的潍坊区域营销中心。180余名专业技术人员，60余名专业客服人员，实力为先，更靠谱
！
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