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产品详情

小程序有多火？

百度、支付宝、今日头条、微信都在主推小程序，大家熟悉的很多平台或者品牌都在进军小程序了，京
东、美团、肯德基、麦当劳、拼多多、百果园等都在抢位占坑抢占市场！！

为什么要做小程序？

1.小程序用起来方便

微信小程序在定位的时候就是体量轻，用完就走。

举例一：比如我们到饭店吃饭，以前可能是服务员带着菜单站在客人边上。现在只需要在桌子上粘贴一
个微信小程序，客人自主点菜，完成以后直接提交，厨房收到订单以后直接制作即可。饭店既节省了大
量服务人员，客人也减少了等待时间；

举例二：比如我们用共享单车，现在只需要打开支付宝进行扫一扫，出现哈罗的小程序即可完成，无须
再下载一个哈罗的APP，节省了我们用车的等待时间。

所以，小程序首先是满足用户方便的一个属性。

2.小程序便于传播

我们经常在微信群或微信好友间看到对方分享的小程序，那这就是一种非常方便快捷的传播。

举例一：比如我们的一些产品型企业，产品可能成百上千种，不同的客户可能需求不同的产品。现在好



了，只需要做一个微信小程序，客服人员只需要在微信里面将小程序不同的产品页面转发给不同需求的
客户即可。客户打开就可以看到，非常便于传播。省的客服人员给客户介绍半天。

3.小程序流量兑现

小程序本质上一个工具，他能迅速将你流量兑现。

举例：比如我们微信公众号或微信有很多粉丝，那么现在只需要嫁接一个小程序即可将这些粉丝流量兑
现实实在在的交易，完成自动下单的过程。

4.小程序能快速裂变

所谓裂变，就是小程序的老用户能给我们带来新用户

举例：拼多多这两年这么火，用的就是裂变这个招数。例如一件商品单价是70元，成本就是50元，现在
老用户只需邀请2名新用户即可50元买走这件商品，商家看似没有赚一分钱，但同时也是一分钱没花带来
了2个新用户。如果我们一直用拼团，是不是会裂变很多新用户呢，要知道现在流量是多贵，做过直通车
或竞价的用户都知道。
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