
2019南京农用航空植保展会

产品名称 2019南京农用航空植保展会

公司名称 南京汇雅展览工程有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 南京市建邺区江东中路186-1号1106室

联系电话 13091036003 13311468704

产品详情

南京农用航空植保展会    时间：2019年8月28-29日     

地点：南京国际博览中心

市场概况

    随着中国农业现代化步伐的加快，对农业航空的需求日益旺盛，要确保中国农业航空快速健康地发
展，宏观政策与管理扶持是首要问题，需要新的思路和具体措施来推动。随着农业航空核心科学技术和
应用的进步，相关政策法规制度、人才培养体系、服务体系及配套基础设施建设的不断完善，中国农业
航空产业将逐步进入健康、有序和高速发展的轨道，有利于实现农业病虫害统防统治，实现精准作业，
极大地提速中国现代农业的进程。

    江苏地处富庶的长江三角洲，自然条件优越，经济实力雄厚，是吴越文化的发祥地，自古以来就是
中国政治、经济、文化最为发达的地区之一，素有“山水江南、鱼米之乡”的美誉。江苏省经济实力雄
厚，教育资源丰富，科技水平发达，截至2017年，江苏省农作物播种总面积达7601.25千公顷，具有极大
的农业发展潜力。

往届回顾

    中国国际农用航空植保展览会历经八届，已是目前为止国内规模最大、整机企业参与最多的农用航
空展之一，被誉为“全国三大农用航空展之一”。为了加快推助农业发展，上届中国国际农用航空植保
展览会于2018年7月在江苏�南京举行，展出面积达到12000平米。吸引国内知名展商亮相本届展会，此
次展览会汇聚100多家国内知名企业亮相本届博览会。从展会以“科技兴农，服务三农”为主题，展示国
际化农业装备技术，同时给农用植保航空市场提供了巨大发展空间。本届大会将邀请农主管部门、农机/
农技推广站、农机经销商、大型垦区、农业示范园区、农合组织、家庭农场、高校和科研院所、海外团
体等专业观众纷纷前来参观、洽谈和采购。



目标观众

——各省市、县、乡镇植保站、土肥站、农技推广、供销系统；

——各省市、县、农机局、农机合作社、农机代理商、经销商、零售商；

——粮田、果蔬、花卉、园艺、园林等种植单位、大户；

展品范围

农用飞机及小型无人机;

农用航空施药技术与喷施装备;

农用航空遥感技术;

农用航空飞行安全装备

现代农用航空高新技术及装备

农用航空植保服务相关单位

参展事项

标准展位(3M×3M)：

国内企业，￥7800元/个；国外企业，$2800美元／个。

展位配备:日光灯两盏、隔板、楣板、一桌二椅、220V、地毯。

2.净空地(36㎡起租)：国内企业：￥800/㎡；国外企业：$280/㎡。

展览会办公室

张元涛：17602508043 

传  真：010－5166 2477    

E-mail：2841296686@qq.com

地  址：北京市海淀区清河中街甲1号11层  

邮  编：100085

航空植保，就是利用载人飞机或者农用无人机喷施农药，来起到预防病虫害，保护农作物的一种新型植

保方式。

载人飞机在我国应用不是太广泛，因为载人飞机起降需要建立跑道，只在个别地方使用较多。



本文主要讲植保无人机。

为什么说无人机只是个工具呢？

因为无人机并不能杀灭病虫害呀，杀菌、杀虫、除草的是农药。

很多想通过无人机打药挣钱的朋友，一上来就问无人机多少钱的好？一年能挣多少钱？一次只能带10多

公斤药太少了。

对于准备进入无人机航空植保，或者称之为飞防行业的朋友，我推荐大家几个问题，搞清楚之后你在考

虑入行。

1. 无人机打药最重要的是无人机？是效率？是效果？

2. 如何能打的有效果？或者说哪些因素影响着无人机打药的效果？

3. 你能找到多少亩让你打药的地？你去哪里找？怎么找？农户为什么相信你？

4. 你到其他省市打药，打完就能收到钱吗？老百姓没看到效果就会给你钱吗？你打完药就走了，没效果

老百姓找谁去？

这些是无人机飞手们曾经遇到过的问题，我提出来无非是想让大家逆向的了解一下这个行业的难点。

无人机航空植保，并不是像大家想象那样，买个所谓的能打药的无人机，就能挣到钱了。

360行，行行都有人做得好，当然也有人做的不好。

今年两会上，“三农”问题再次成为代表们的提案“热点”。在当前城乡差距鸿沟越来越大的背景下，

农业强不强、农村美不美、农民富不富，不仅决定着亿万农民的获得感和幸福感，也是决定我国全面小



康社会的成色和社会主义现代化的质量的重要风向标。由于“三农”问题干系重大，任何相关提案，历

来都会受到社会各界的高度关注。

  知名植保无人机厂商翔农创新认为，“三农”问题，归根结底也是生产力问题。想要彻底解决相关问

题，实现城乡均衡发展，不仅要加强现代农业知识普及，改变长期存在的落后生产经营观念，更要吸引

年轻一代高水平农业科技人才参与农村建设，利用先进的农业科技，大力发展科技农业、智慧农业，改

造当前半人工半机械自动化的作业模式，让现代农业工作者从繁重、危险的人工作业环节中解放出来，

并提高作业效率，才能让我国乡村振兴战略完美落地。

随着近年智慧农机技术的快速进步，尤其是农业植保无人机的大力推广，我国智慧农业已初见曙光。有

关资料显示，最近几年里，在我国各级政府对相关产品不断加大试点补贴，以及相关厂商的努力下，我

国植保无人机市场保有量呈爆炸式增长，截止2018年，已突破3万台，稳居世界首位，作业面积达到 2.67

亿亩次。

  与此同时，经过多年的大力推广，市场对植保飞防服务的认可度也越来越高。目前，无论是新疆棉花

落叶剂、杀虫作业，还是东北的水稻、玉米作业，植保无人机都受到农户的青睐，成为增产增收的有效

保障。短短数年间，植保飞防服务就从最初的乏人问津，实现向当前受市场热棒的华丽转身。

据了解，由于飞防效果的好坏，直接关系到农户们一年辛苦劳顿的收成，使得植保飞防服务兴起之初，

大部分农户持观望态度，不敢轻易尝试。为了打破僵局，包括翔农创新在内，各大主流厂商在产品和服

务的打磨上，均付出了巨大努力。

  以翔农创新为例，该公司作为我国首批拥有独立自主研发中心的植保无人机企业，“植保无人机中的

务实派”，其一直以经济耐用、维修简易的植保无人机产品，受到广大用户的青睐。但可靠的植保飞防

服务除了需要高品质的农用无人机设备外，还涉及到飞手服务水平、农药厂商配合等诸多环节，任何环

节“掉链子”，都可能会影响最终服务效果。



为了让旗下植保无人机产品赢得农户们的认可，更好地服务“三农”。该公司一方面成立了“天翔学院

”，为有意从事植保飞防服务的学员提供专业飞防培训，并与农业服务机构合作组建飞防队，以点带面

推动飞防服务落地。另一方面，还围绕旗下植保无人机产品，与全国知名的农药厂商和渠道商达成战略

合作，在安徽建立翔农农服运营中心，为终端客户提供植保技术方案支持与厂商直供药剂，通过建设扁

平化的植保服务产业链，为农户们提供一站式的专业植保飞防服务。此外，该公司还通过与全国知名的

农机厂商和渠道厂商达成战略合作，实现产品、渠道和售后的全面共建共享，保证农户们能够及时获得

专业植保无人机服务，最终成功赢得广大农户们的认可。

除了致力于构建完善植保服务产业链外，该公司还不忘对旗下植保无人机进行升级打磨。2019年1月，继

大疆、极飞两大巨头之后，翔农创新成功发布了新一代植保无人机R10-2019 款系列，主要包括R10-2019

基础版、高配版、顶配版和顶配RTK版四种版本，售价低至21888元，继续将“性价比”这一传统发挥到

极致！

  据悉，与旧款相比，R10-2019系列植保无人机在“智能、可靠、高效”三个属性方面进行了多方位突

破性优化。其中该系列有效载荷升级至12L，作业效率大幅提升了40%，每小时作业可达到110亩。由于配

备了高精度全向避障雷达，主动感知避障功能可全天候工作，不受光线及尘土影响。尤其让人称道的是

，R10-2019款还可换装固体播撒系统，用于播撒0.5-5毫米的颗粒状物质。比如种子、化肥、融雪剂等，

进一步拓宽了R10的使用范围，实现一机多用。
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