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拼多多

主要流量来源：活动流量、直通车流量-自然搜索流量

买家体验不是我们今天的重点，现在买家申请客服介入，平台仲裁都是向着买家。

一、价格

商家想玩转拼多多，首先考虑的就是产品价格。现在拼多多虽然邀请了很多大品牌入驻，尝试着走高端
路线。但就目前而言，拼多多最大的优势就是低价。

二、货源

货源稳定是必须的，一旦发不出货或者延迟发货时间会被罚到倒闭。这也是很多商家不敢轻易入驻拼多
多的原因。活动突然爆发的超大发货量，相信很多拼多多商家们都能体会。少数工厂店和强大库存的商
家优势很大。

三、卖假货

这一点很不可思议，拼多多不就是假货横行吗？目前假货的界定是品牌和描述不符。这个罚款很严重，
最后结果都是资金冻结、关店。

四、物流

拼多多对物流的罚款也很严格，如果你参加活动，突然这个款就爆了，及时发货就非常重要了。而且隔
天还要查看物流信息有没有更新，单号是否填错。



如果你能做到这几点，那你可以尝试拼多多。

拼多多的优点就是流量便宜，有微信这个大流量池源源不断的注入流量，所以前期活动流量都是对商家
的扶持！你只需要做好产品和价格。

店铺运营

 

拼多多在店铺运营层面显得比较简单，拼多多直通车比较好操作，而且前期不一定要靠直通车起量，活
动就行，反正流量都是免费的。

新店而言，可以先参考拼多多热销排行，用多多辅助宝查看同类目top100的商品信息。参考同行产品款
式、图片、定价、市场行情、大盘流量和你自身的情况，来布局你自己的产品会比较容易入手。

拼多多商家们的利润都非常低，亏本报活动也是常有的事。商家们拿着10%不到的利润，还能生存主要
得益于拼多多平台流量法则，你至于要负责产品，平台为你引流，并且这些流量暂时还是免费的。

和淘宝一样，今后拼多多的流量肯定会往直通车转移，亏本送流量肯定不是长久之计。如何实现盈利是
未来拼多多要考虑的问题。

如果你是新手可以参考一下下面我介绍的运营思路，拼多多的运营思路和淘宝在思维层面是相通的。

店铺运营，我之前讲了很多，但是真正的运营是一门艺术，在于你对产品和市场的理解。

竟店分析里面主要看竟店交易指数、流量指数、搜索人气、收藏加购人气。这些是整个店铺是基础数据
，这些指数说明目前与竟店之间的流量竞争情况，干过对手需要做到多大的坑产，自己换算一下。

收藏加购人气，表明店铺产品的热度，收藏加购指数越高，说明产品优秀，后劲更大，推广会更加容易
。

入店来源

入店来源能详细的看到我们自己的店铺和竟店流量占比，竟店是否通过直通车引流，每天引流多少，这
些数据虽然是指数，但也很清晰。

特别是最近女装起量阶段，需要每天看一下竟店是否在拉升直通车流量，直通车流量的拉升是否触发了
全店自然流量的增长？

竞品分析的数据和竟店大同小异。只是数据定位更加精准，更适合单爆款打造。

不同的地方就是引流关键词和成交关键词，这次词基本都是类目主引流词和成交词。可以针对性养这些
词的权重，提高引流效率。

看数据，分析数据只是一个合格车手的基本要求，如何利用这些数据提高店铺的运营效率，才是运营的
重点工作。
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