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先把精准客户买进来，只要达到一定的成交率，我们就是合算的，道理非常简单，但我们从来没有从这
个角度考虑过这个问题。

对于高毛利的产品，美容行业如何引流，我们可以通过这种单笔利润的角度来计算来买，对于低毛利的
我们可以通过客户终身价值，预期利润等多个角度来买。

总结：我们营销拓客的问题，主要是思维和思考角度的问题，当我们只有价格一个角度时，打价格战是
必然的。但当我们跳出思维的框框多个角度看待问题时，我们就会产生不同的思路和方法。

有营销意识的门店

懂得借力，行业如何引流，会造势，对活动很有心得，经常的联合一些商家做联合促销、相互引流的活
动。对老客户转介绍非常重视，养殖行业如何引流，有一整套的客户转介绍体系。懂得利用社会化工具
进行传播微博、微信、微店、分销、社群、小程序都有涉猎，甚至有些玩的还非常的溜。

会借助一些新媒体进行宣传推广，注重客户1数据的管理，进行跨界的合作和经营。新的营销工具、营销
理念接受程度比较高，可能不懂技术，不会运营但直到怎么利用这些工具，找人帮他运营。

这类门店可能占到了门店数量的5%，是目前活的比较滋润的那一批，引流拓客属于高1级段位。

引流拓客的方法——买客户

买客户也是一个思考角度，而不是一个具体的方法。其实，核心原理非常简单就是把我们的买赠促销流
程颠倒一下就成。

我们原来的买赠促销是，我们通过宣传推广，把客户引流到店，然后成交赠送礼品，我们的难点主要集



中在引流上。

而买客户的思维是把赠品前置，先通过礼品把客户买进来（通常需要对接精准鱼塘成批量的买进），然
后在促成成交，这样引流就不是大问题了。

你是不是认为投入会比较大，其实只要测算好了成交率和利润就好，我们很容易判断出这个方案能不能
挣钱。

土特产行业如何引流-安徽壹玖(在线咨询)-行业如何引流由安徽壹玖实业有限公司提供。“企业培训”就
选安徽壹玖实业有限公司（www.ahyjpx.com），公司位于：安徽省合肥市蜀山区万科金域国际1901，多
年来，安徽壹玖坚持为客户提供好的服务，联系人：李经理。欢迎广大新老客户来电，来函，亲临指导
，洽谈业务。安徽壹玖期待成为您的长期合作伙伴！
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