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产品详情

拼多多代运营 为什么拼多多推广成本低？首先咱们要了解下拼多多的运营模式和平台的创意点。 拼多多

的运营模式就是拼团，以“一拉十”的裂变方式，获取了不少粉丝和用户。用户通过发起和朋友、家人

、邻居等的拼团，可以以更低的价格，拼团购买优质商品。其中，通过沟通分享形成的社交理念，形成

了拼多多独特的新社交电商思维。所以拼多多的主要流量区别于其他电商平台的优势在于：

 

社交流量

电商最看重的自然是流量，如何以低成本的方式获得更多流量，这一点拼多多做到了。

拼多多以极低的价格成本，获得不少流量，其中很多流量来自于微信、QQ等社交工具，而其成本，也是

低到了令人发指的程度。



毕竟拼多多商品便宜，凭借拼团模式，能够在社交工具中大量传播，无需太多推广成本，用户心甘情愿

为其宣传。

去中心化

对于拼多多来说，通过APP、小程序或者公众号发起拼团，一般拼团的商品属于爆款品类，激发人们的

购买欲望，从而发起拼团行为，分享到社交平台来让自己的拼团获得成功。当然，用户也可参与到其他

用户发起的拼团活动中。因此每个用户成为流量的分发点，以用户为中心，来获取更多流量，每个人都

可以成为社交平台的宣传工具，免费为平台打广告，还能起到拉新粗活作用。

购买方式更直接

拼多多通过拼团让商品价格更为便宜，刺激用户的购买行为，让用户将商品页面转发到其他群里，其实

大家更习惯转发给家人、朋友，这部分人更容易形成相似的购物需求，有利于拼多多进行用户画像的识

别和筛选；对于用户来说，这种购买方式也更为直接，无需再打开其他电商APP进行挑选。

增强社交属性，淡化平台关系

我们在淘宝和京东购买东西时，若看到商品属于天猫超市、天猫国际、京东自营，自然会产生更强烈的

信任感，这种信任感是建立在对平台本身的信赖关系上。

但拼多多淡化了这种用户与平台之间的关系，将这种信任关系转化给用户与用户之间。若你的亲人或朋

友分享拼多多商品页面，更多的是对对方的信任，因此拼多多的信任关系转移到了用户自身的社交信任

关系中。

尽管拼多多上市后，负面消息不断，但依然不能淡化其电商地位，不然也不会在双十一期间获得如此好

的成绩。当然，拼多多也需要在供应链、物流等后端服务能力的体验有所加强。社交电商的背后是出于

用户对用户的信任，若信任缺失，对于社交电商而言，也是用户流失最快的方式。



杭州首赞网络专注拼多多代运营、网店托管、单品爆款打造、直通车优化、关键词SEO优化、多多进宝

等 。我公司位于电商之都—杭州，下沙电商园。目前公司有成熟运营团队。团队协作模式，一个团队包

括：店长、助理、美工、推广专员、文案策划专员。专业做专业事情，更确保效率和服务质量。致力于

为客户提供优质的服务，带来实际的效益，共赢是我们的目标。
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