
拼多多托管代运营 多多进宝推广爆款打造

产品名称 拼多多托管代运营 多多进宝推广爆款打造

公司名称 杭州臻广科技有限公司

价格 1.00/1

规格参数

公司地址 杭州市钱塘新区4号大街

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

1、爆款的特征

2017年拼多多总的订单数做到了43亿单，近1年的GMV是2621亿，近1年的活跃买家数3.4亿。两年走完老
牌电商五年走完的路。继续保持高速增长，周渗透率已经跃至电商购物榜第二名。

商家整合了海量用户互动共性需求，实现规模化的定制，并且针对有限商品。这样的一种模式，让很多
商家仅仅靠一个产品就能卖100或者300万单。

想要做出爆款，当然要了解拼多多上的用户群体画像，才能做到知己知彼，百战百胜！大部分用户都是
这样的：

第一，自己在家做饭；

第二，给小孩买衣服是买大一号的；

第三，去超市买东西可能看特价区，有哪些比较划分的东西；

第四，除了用黑色的垃圾带，去超市买东西、水果店买东西剩下的塑料袋会囤积起来当垃圾袋用。

首先58%的用户至少有一个小孩，70%的用户是女性。在拼多多年消费3次以上的用户有62%，一二线城
市占比30%，三六线城市用户占比70%。那用户到底年纪有多大，25-30岁，31-35岁是拼多多用户的主流
。同时大部分个人月收入集中在2500-6000块。

针对这样的一个用户群体，拼多多平台方给出的一个数据上看，各个品类中，占主流的是服装品类，接
下来是食品、生鲜、家居、百货、数码、家电等各个分类。从现有数据上来讲，数码家电和家具建材是
拼多多今年增长最快的两个分类。这是拼多多的联合创始人达达在第十届派代年会上透露的，能帮你们
的皮皮已经帮到这里了，机会要好好抓住啊！

除了选品，营销套路也是至关重要的，在拼多多的平台上有多种的营销玩法。以单向传播和社交裂变居



多，比如拼多多的拼单卡，限时折扣，拼多多的砍价，拼多多的多多果园、拼多多的小程序定制等各个
场景。

大道理人人都懂，但是能做到的却没几个！介绍完基本的套路，肯定要会落地才能有效果，下面给卖家
们聊一聊实操的经验~

2、实践出经验

1、找类目

刚才前面拼多多的联合创始人达达也透露了，目前比较火爆的几个品类，大家可以参考一下。多报活动
，9.9、秒杀、限量抢、品牌清仓。商标如果知名，上去找小二，你资格够表现好，小二会给你很多资源
。家居用品、日常生活用品、快消品量都非常大。

2、寻找热搜词

标题热搜词在这里查：后台——商品数据——商品热搜词，还有搜索下拉框。

3、保留直通车不要随意删除，否则可能再也开不了

拼多多流量最猛的时候是晚上8~12点，拼多多最低限额100元。有商家反馈，起初做第一个款的时候白天
100烧到暂停，晚上到8点就再充钱进去一直烧到第二天。拼多多目前直通车还在红利期，费用比其他平
台低很多（建议刚上车的同学优选场景推广的相似产品）。如果GMV起来了，自然排名会战胜你的车位
，车费会变得很低甚至没有（搜索推广拉自然搜索排名、场景推广拉类目排名相信大家都理解）。这个
大家不要怕！费用可控情况下最好不要停！

4、不能轻易降价、要保留产品利润

有个同学跟皮皮哭诉，原本他单品起初卖14.8，单量到250不怎么动了，他就降价了。结果竞品卖12.8，
他降到跟对方一样，对方也接着降，最后变成11.8。最后基本没钱赚（赚钱不要为了那一口气，吃力不
讨好的事），单量也没涨，后来又把价格调回去，单量就下跌了，这就是比较忌讳的价格战，（产品定
价之前建议提高百分之20~30的客单价，再通过大促里面限时折扣的工具降下来）

综合上面的这些经验，价格真不是主要因素。主要的因素是，你要展现你的排名，就像老师调座位，你
要让自己坐到前面，你的单自然就多！现在产品这么多，买家哪有这么多闲工夫比价格。有利润你才舍
得烧车，没利润，一天发1万单都没有用。目前拼多多依然还是坑产类目排名为王

5、看淘系选爆款

某宝某猫上的爆款基本上就是拼多多的爆款，那些神图在拼多多一样适用，一张好的主图很重要，跟淘
系是一样的。

6、做好售后，减少纠纷、增加好评

拼多多的用户是在三六线的下沉市场里面，农村乡镇的用户素质都不是很高，但是小二都是维护消费者
的权益，即使有时商家有理也会被小二退款，所谓和气生财，尽量和平解决不要出现有纠纷，不然差评
的影响很不好。

评价的好坏关系到类目的排名，有些卖家因为被差评了，类目的排名一下子就不见了。

7、熟读规则，避免罚款



A、延迟发货（假如100单5单超时没有出去，罚款是100*5块，单价高的会被罚10块甚至更多。当天订单
都被一起连带处罚，这点非常坑）。

B、套优惠券，这个处罚是很严的，千万注意。

C、导流量，第一次直接10W保证金，严重的会被清退罚款。一定不能出现返现卡，加微信，QQ。微信
都不能说，同音字也不能说，拼多多在搞电商文化大革命。
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