
宝莱2019春夏装女短款外披江西服装进货渠道

产品名称 宝莱2019春夏装女短款外披江西服装进货渠道

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:宝莱
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

宝莱2019春夏装女短款外披江西服装进货渠道

爱弗瑞服饰主要经营各武汉服装进货吧,卖服装进货渠道成本,服装进货不压货

产品与顾客之间的信任，也可以称为品牌。品牌的建立，并非一朝一夕的。而是在顾客长期的使用过程

中、或长期广告的耳濡目染中，慢慢的形成的。或者说，销售员短时间内是不能立刻掌控的。 在销售

过程中，我们都希望顾客认同自己的观点，要做到让顾客在短时间内认同自己，确实比较难，如何让顾

客一进门就认同我们，对我们点头呢？方法很简单，用顾客不能反驳的事实说话。例如北方的冬天，可

以对顾客说：“今天外面真冷，赶紧进来暖和暖和吧！”这时再给顾客端过一杯热水接着说：“喝杯热

水暖和一下。”这言语配合行动，真正给顾客带来了帮助，顾客是不会反驳的。后边的交谈，顾客的抵

触情绪或者戒备心会自然而然放下一些。给顾客一点帮助。当顾客一进店门，看到顾客提了很多东西，

可以走上前说“今天您买了这么多东西，我帮您提一下吧”，或说“东西先放在柜台前，我帮您看着，

您就放心吧”。如今可以说服装店真得很多很多，但是能清楚知道服装进货原则的还是没有几个的。不

懂得怎么进货也会让很多新手们走上弯路，甚至还很难进到顾客满意的货源。你要先懂得换位思考，把

你当成一个消费者，你需要什么样的服装，款式有什么追求，面料是什么需求等等之类的问题。虽然你

开店就是为了赚钱，但是你要知道你的钱是要从顾客那里出来的，所以你不能一味的利益至上，进货的



时候同样的款式，不同质量，两种价格，如果在你选择了低价的，那么相信你的店铺肯定不能长久开下

去了。
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