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产品详情

讲起“精装修”，我觉得集成墙面在家装行业中有着很显著的优势。集成墙面的“健康装，环保装，快

速装”的特点很符合精装修的理念，而传统的墙面材料往往会造成室内环境的污染。所以在这个形势下

，集成墙板的行情走势应该会走高。只要商家们能把握好这次不可多得的机遇，自然能发展地更好。至

于怎么把握好机遇，小编有以下几条建议。一、集成墙面商家可与一些房地产公司谈论合作事宜。集成

墙板的行情是很多人看好的，所以达成合作并没有太大的难度。只要通过房地产行业竞标的方式来给房

屋做配套的装修，其利润是相当可观的。

二、注重二手房装修市场。二手房装修是一块广阔的市场，商家应该在这方面多费些心思。值得一提的

是，二手房装修的农村二手房装修更应引起注意，针对这些区域市场加强宣传引导，必然会有很好回报

。



三、高档住宅区的精装修需求是不可忽视的。集成墙面商家可以针对高档住所设计“个性化”精装修，

以此吸引消费者的关注。产品的升级也是至关重要的，可以给客户带来更美好的体验。

精装房时代的来临，不可避免地会引起墙面材料间的竞争。更重要的是，集成墙面商家之间的竞争会加

剧，甚至可能会出现“恶意竞争”的现象。那么在竞争激烈的状况下，集成墙面商家应该如何应对呢？

小编思考良久，想出以下几个方法。

一、努力创新

我们都知道创新是一个企业高速发展的灵魂。集成墙面商家应尽自己的最大力量做到技术上的创新、或

是产品创新。只要一直坚持着创新，那么企业的发展就会一路春风。反之不知道创新、守旧的公司很有

可能会被市场所淘汰。

二、注重市场调研

商家想要卖东西，就必须清楚消费者在想些什么。同理，集成墙面商家要想产品热销，也得掌握消费者

对家装的想法。因而企业应该定期去做相关的市场调研，要知道只有清楚了人们对家装具体的需求，才

能打造出受人欢迎的产品。

三、完善服务体系



一家企业的服务体系是否完善也影响着企业产品的销售率。所以集成墙面商家对于自身的服务体系应不

断加以完善，譬如加强售后服务，让客户感受到企业做产品的满满诚意。

精装修时代的到来，意味着集成墙面行业会遇到一次发展的良机，同时也意味着墙面材料间、集成墙面

商家间的竞争会越来越激烈。不管未来如何，集成墙面企业都应该做好产品，服务好消费者!
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