
共享自助胶囊咖啡机 美咖 青岛自助胶囊咖啡机

产品名称 共享自助胶囊咖啡机 美咖 青岛自助胶囊咖啡机

公司名称 广州美咖科技有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 广州市番禺区番禺大道北555号天安总部中心23
号楼2403

联系电话 19124376590 19124376590

产品详情

广州美咖科技有限公司位于(中国）广东省广州市番禺区番禺大道北383号海印星玥，是一家致力于新零
售的科技公司，涉及产品的研发、生产、销售及运营等全部环节，也是进出口联合企业及国际饮食业零
售市场管理合作运营商。我们以“引导物联网创意新潮流、创造互联网文化新理念”为宗旨。以服务为
基础，以质量为生存，以科技求发展，用高度的敬业精神和专业的服务水准，准确而直接的把握市场方
向，最求圆满、创造深度。欢迎咨询了解：自助胶囊咖啡机招商、自助胶囊咖啡机代理、全自动自助胶
囊咖啡机、机场自助胶囊咖啡机、车站自助胶囊咖啡机、写字楼自助胶囊咖啡机、美咖自助胶囊咖啡机
等。

 

目前，中国咖啡主要呈现4大商业类型：碎片生活型、高性价比型、跨界引流型、极i致体验型。

碎片生活式的目标客户群体是有钱无闲的客户，产品的提供商把供应商做成平台模式，价值是节省客户
的时间，主要收入来源就是较高毛利和B端流量费，这是这个细分行业的本质。从现在的趋势来看，消费
者去线下的小型的门店比例越来越高。

高性价比型针对的是无钱有闲客户群体，青岛自助胶囊咖啡机，这里并不是指收入高低，核心是更便宜
，客户标签就是简单标准化，想便宜量就要大，要标准，不能有差异化，小米就是典型的这样的模式，
类似于亚马逊的模式，设计科技品质不断地做下去，让客户体验做上来，实现企业的快速增长。

跨界引流型针对无钱有钱、有闲客户群体，通过找到流量洼地，把大量的客户拉进来，靠另外的商业模
式去做，写字楼自助胶囊咖啡机，这个成本是引流成本。



极i致体验型针对的是有钱有闲的客户群体。极i致体验型本质是消费升级，在于生活方式的全面升级，共
享自助胶囊咖啡机，而不仅仅是消费高i档品牌或产品。

综合来说，碎片生活型就是快，高性价比就是省，跨界引流型就是好和省，极i致体验型就是好。

 

胶囊机品质很稳定，清洁很简单，时间非常短。当你每天稳定三杯以上的量，压滤都会觉得麻烦，要洗
三次壶，还有咖啡渣。

就我个人来讲，其实比较推荐大家购买相对品牌较大的产品。原因只有一个，因为你们对这个领域并不
是十分的了解。上来如果买个二手的半自动机器，头疼的事情就都在后边了。这也就是为什么专业人士
一直在抱怨着家用机器达不到要求，但是又市场很好的原因。那就是傻瓜式的操作。毕竟不需要费很大
劲去操作的东西往往都会得到很好的市场收效。就像当年的傻瓜相机。

另外，对于不懂的人来说，售后保障又在很大程度上困扰着大家。因为不懂，所以，花钱息事宁人的事
情再正常不过。毕竟，能花钱解决的事情应该来说都不叫事情。当然，这限制于你的等量时间能换来更
多的钱。

广州美咖科技有限公司位于(中国）广东省广州市番禺区番禺大道北383号海印星玥，是一家致力于新零
售的科技公司，涉及产品的研发、生产、销售及运营等全部环节，也是进出口联合企业及国际饮食业零
售市场管理合作运营商。我们致力于成为国内最有科技含量的行业综合数据平台、O2O互动平台、文化
传播平台；现阶段主要服务内容包括提供粉丝经济、传统咖啡行业与新媒体整合、广告行业整合、无线
支付与传统自助行业整合、互联网+大数据综合服务等。欢迎咨询：自助胶囊咖啡机、智能胶囊咖啡机
、胶囊式咖啡机、自助胶囊咖啡机加盟、自助胶囊咖啡机招商加盟、自助胶囊咖啡机价格等。

 

自助胶囊咖啡机加盟

市场规模：潜力巨大

咖啡在我国是一个远未爆发的行业。据伦敦国际咖啡组织统计显示，中国的咖啡消费正在以每年15%的
速度增长，一线城市甚至能达到30%左右，扫码支付自助胶囊咖啡机，高于全球水平的2%。

目前，中国平均每人咖啡消费小于5杯/年，北上广等一线城市可达到是20杯/年。而北美和欧洲国家的每
年人均咖啡消费大约是400杯，日本的每年人均咖啡消费大约是360杯。我国咖啡市场还有很大的成长空
间。



咨询公司英敏特（MINTEL）预测，2017年～2022年，中国咖啡店市场的销售额将以5.7%的年均复合增长
率增长，到2022年将达到794亿元，咖啡店的门店数量预计将达到8万家。

数据显示，2015年，中国咖啡市场的销量规模达700亿元，2020年预计将达3000亿，2025年则有望突破一
万亿。中国成为最i具潜力的咖啡市场。

从咖啡饮用结构上看，目前国内的咖啡市场主要速溶咖啡、即饮咖啡与店铺咖啡三大类，从饮用量来看
，仍以速溶咖啡为主。随着消费升级的到来，品质与体验更好的智能咖啡机现磨咖啡正在代替速溶咖啡
。

现磨咖啡机是一个已经在欧美和日本市场得到验证的成熟商业模式。在成熟市场，平均每四十人左右拥
有一台咖啡机，而在中国，大约每四千多人才拥有一台咖啡机。

目前，自动咖啡售卖机也开始逐渐走入写字楼、高校宿舍等公共场所，且开始逐渐获得资本的关注。

 

个人认为胶囊机好不好主要看4点：

1、压力够不够：毕竟意式需要萃取。

2、胶囊品质好不好：种类够不够丰富，因为胶囊才是主角。

3、长得帅不帅：好歹得看着舒心吧？

4、价格便宜不便宜：还是因为胶囊才是主角。

美咖自助胶囊咖啡机是你的不错选择

广州美咖科技有限公司位于(中国）广东省广州市番禺区番禺大道北383号海印星玥，是一家致力于新零
售的科技公司，涉及产品的研发、生产、销售及运营等全部环节，也是进出口联合企业及国际饮食业零
售市场管理合作运营商。我们致力于成为国内最有科技含量的行业综合数据平台、O2O互动平台、文化
传播平台；现阶段主要服务内容包括提供粉丝经济、传统咖啡行业与新媒体整合、广告行业整合、无线
支付与传统自助行业整合、互联网+大数据综合服务等。欢迎咨询：自助胶囊咖啡机、智能胶囊咖啡机
、胶囊式咖啡机、自助胶囊咖啡机加盟、自助胶囊咖啡机招商加盟、自助胶囊咖啡机价格等。

 

咖啡自助机

咖啡自助机是过去的互联网消费与传统零售的一种有机结合，通过优i秀的物联网硬件设备来解决用户的
痛点和需求，是有技术壁垒、有数据、可规模化的模式。移动支付大环境的逐步成熟，使得智能自助咖
啡机迎来发展的最i佳机遇。



2015年前后，这一年市场上先后涌现出多个咖啡智能终端机品牌，包括咖啡零点吧、极伽时光、咖啡码
头、莱杯咖啡、友咖、e乐饮等。

相比于咖啡店，自动售卖机有以下优势：

便利高效；产品标准化；用户自主个性化定制；经营模式灵活，打破了传统咖啡馆在扩张经营方面的局
限。

咖啡馆的主要成本在咖啡原料、场地租金和人力。而自动咖啡售卖机占地面积通常不足1平米，节省了大
量地租成本。除去咖啡机的人力维护成本，用户自助下单、支付的形式也省去了主要的人力成本。业内
数据显示，一台自动咖啡售卖机的成本在1.5万元～3万元。拥有较好的财务模型，这也是其值得投资的
关键因素。

 

选择胶囊机的理由很简单。

1，方便。这也是最重要的一点。

半自动咖啡机只做一杯咖啡的话，开机，预热，倒牛奶，手动打奶泡，做咖啡，清洗，这一套流程太麻
烦，至少10-15分钟。

用美咖自助胶囊咖啡机的话，开机，从冰箱里拿出牛奶盒装到机器上，放入胶囊，按下拿铁键，不超过3
分钟一杯拿铁就做好了。

2，新鲜。

个人饮用量是每天一至两杯拿铁，这个量单买的罐装咖啡粉还没喝完就不新鲜了。
胶囊机就没有这个问题。铝制胶囊可以保证在几个月里咖啡粉都是新鲜的。

共享自助胶囊咖啡机-美咖(在线咨询)-青岛自助胶囊咖啡机由广州美咖科技有限公司提供。共享自助胶
囊咖啡机-美咖(在线咨询)-青岛自助胶囊咖啡机是广州美咖科技有限公司（www.meikakj.com）今年全新
升级推出的，以上图片仅供参考，请您拨打本页面或图片上的联系电话，索取联系人：胡总。
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