
长沙游乐设备厂家,湖南儿童乐园生产厂家,长沙淘气堡设施厂家

产品名称 长沙游乐设备厂家,湖南儿童乐园生产厂家,长沙
淘气堡设施厂家

公司名称 长沙高盛游乐设备有限公司

价格 300.00/平方米

规格参数 高盛游乐:0731
儿童乐园:86867958
湖南:长沙

公司地址 黄兴镇长轴工业园

联系电话 0731-86867958 15616173486

产品详情

湖南高盛游乐：室内儿童淘气堡游乐场营销策略的

三个方法介绍

湖南室内儿童淘气堡游乐场

的营销具有一定的特殊性，主要表现在：儿童消费的决定权在家长，游乐场不仅要赢得孩子的喜爱，也

要获得家长的认可，至少不能让家长反感；游乐项目具有一定的时效性，过了一定时期后，孩子的新鲜

感会降低；儿童游乐场的目标客户是孩子，安全、环保是必须考虑的问题，高盛游乐为大家详细分析了

以下几点：
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一、室内儿童淘气堡游乐场营销策略的取名是关键

要给室内儿童淘气堡游乐场取个合适的名字，如同人必须有个名字一样，游乐场也需要有一个贴近目标
客户心理且容易记忆的名字。可以针对你的目标客户（6岁以下还是6-10岁等）取一个名称，如乐娃娃、
喜羊羊儿童乐园等比较偏向可爱的名字。

二、室内儿童淘气堡游乐场营销策略的宣传要做好

1.免费发放气球，将游乐场的名称、地址等信息印在气球上，在商业繁华地带派送给儿童，会受到良好
的效果。另外，要在地下商场设置醒目的指示牌，引导顾客到游乐场消费。

2.传单、宣传册发放，印制宣传单页、宣传小册子等刷品，在学校、幼儿园、小区附近发放，双休日在
商场、小区现场派送，以及游乐场附近发放。

3.制作广告牌、宣传单页，门口处摆放活动广告牌，前台或显眼处摆放活动宣传内容的X架。考虑到室内
儿童淘气堡游乐场位置在底下，所以在地上高处一定要做一块够大的广告牌，并且最好在地下及地上必
经路口做好指引标识。

4.夹报推广，报纸夹页广告可以尝试，效果不错，投入较低，效果还可以监测。由于单页起到的作用很
小，建议改为两折页推广，就是外
形设计成精美的美容造型，内容为湖南室内儿童淘气堡游乐场
的介绍以及经营理念等，还有每月一个主题活动等运作模式，突出儿童游乐场的不同，给接触到的人留
下强烈印象。找到夹报代理广告公司，就可以运作了。自己选择那类年轻住户较多、儿童聚集较多的小
区进行推广。

5.合作互换广告，与各个幼儿园、儿童玩具店、儿童摄影店谈判，进行广告置换合作。在收银台上放上
合作伙伴的宣传资料，客户结账的时候可给一张资料供其参阅；在合作商户收银台放上相关的资料，客
户在那里消费的时候自然提高本店知名度。具体方案如：在本店购买（消费）满xx元，可免费到xx游乐
场玩xx。 

6.群发短信出去，“短群发信”向手机客户发送每月的主题活动及最近的促销优惠活动等信息。这些客
户不一定会来参加，但可能推荐他的亲戚朋友前来参加。短信的成本低，而且借助软件等群发，费用很
低，相比宣传单和报纸广告经济得多。（方法：发短信说明活动时间，注明活动主题和内容和赠送什么
物品之类的。发送时建立资料库，可备查！）

 

三、室内儿童淘气堡游乐场营销策略的促销方法

1.儿童淘气堡乐园设计免费区

在开业之初，可以设置一定的“免费区”，儿童在免费区玩完之后会产生兴趣，进而促进其他设施的消
费，还可以向顾客赠送1元或2元的抵用券，引导其下次来消费。同时，可以采取套票（将一些游乐设施
捆绑销售，比如10元钱可以玩三个游乐设施等）、月票等优惠方式进行促销，还可以对一些设施设置团
体优惠，比如蹦蹦床，假如单人10元，可以采取两人16元、三人20元的方式进行促销，并且打出广告语
“带上你的伙伴，一起来玩吧”。
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2.赠送一定的可爱玩具礼物礼品

在游玩室内儿童淘气堡游乐场结束时，送上一瓶饮料，或者一个冰激凌、气球、小玩具等。以保正客流
的有计划的回归，带来循环收益。

3.换购一些园区内的优惠券

和商场营运谈活动：顾客消费满xx元，加2元即可换购价值20元的儿童游乐场游玩玩一小时送一小时优惠
券一张或价值20元的玩半小时送半小时电玩优惠券一张，数量有限，换完为止。（注：合作商家越多越
好，营销策略之促销）。
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