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对于中小企业而言，每天都面临在网上推广产品的问题，比如：生鲜水果、五金机械、或是一些实体店
铺与装修公司等等。

每个企业都会有一个问题，如何在网上推广自己的产品，虽然各行各业的产品不同，但有些网上推广方
法都是普遍适用的，在这里给各位总结了一些网上推广的方法供大家参考：

1、短视频营销

在过去的几年里，短视频激增，初始内容载体逐渐从图文向视频倾斜，它相对于起初的企业宣传片，但
从产品的角度，你可以为每个产品制作视频内容。

2、专贴优化

针对企业网站产品，制定与之相关的长尾关键词，它有利于线上的传播，经常用于在高度垂直的网站，
而具有一定活跃度的相关栏目，重点强调，站内流量的转化。

3、收集整理目标网站

根据任务类型的需求不同，目标站点不相同，它通常包括：

①地方门户、行业分类信息网站，比如：58同城、列表、百姓等。

②社交网站：豆瓣、知乎、天涯、百度贴吧等。

③独立博客：它通常以独立博客站群的形式出现，像新浪，网易等等。

④百度系列：经验、知道、文库、百科等。



4、LinkedIn领英

这是一个并没有过多挖掘的营销圣地，特别是针对B2B营销，它通常是企业CEO，营销总监的聚集地，
你在上面发表的言论，具有较高的转化率。

5、社交媒体平台

毫无疑问，任何网上推广都离不开社交媒体，它是信息快速传播的有效途径，对于个人和初创企业，目
前首选的社交平台，常见于今日头条和百家号。

6、行业领袖推荐

在中国快速传播的本质仍旧是依靠关系链传播，来自行业领袖的推荐，具有极高的信任度，任何营销策
略和网上推广方法，都没有行业领袖来的便捷。

7、反链建设

它通常主要是借助B2B网站，进行链接推广，重点在友情链接的位置，利用多个B2B网站，在推广网站（
yunjinet.com）上添加大量的单向链接。

实际上，方法并不在多，在于选择合适，自己用的精的策略最重要。
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