
嗨抱抱童装批发加盟价格 广州轩韵童装尾货清仓

产品名称 嗨抱抱童装批发加盟价格
广州轩韵童装尾货清仓

公司名称 广州轩韵贸易有限公司

价格 .00/个

规格参数 品牌:嗨抱抱
尺码:中大童
批发模式:走份

公司地址 广州市白云区石井街石潭西路3号B261（注册地
址）

联系电话  15013199218

产品详情

嗨抱抱童装是由设计师原创的品牌童装.我们在生活中获得灵感，反对随波逐流，不想被贴上固定的Style
标签.定位于简时髦、轻优雅、趣味性.推崇多元主义。它不仅仅是设计师原创的品牌童装，更是引领时尚
童装的一种时装态度。

广州轩韵贸易有限公司(轩韵童装) 公司总部位于广州市白云区嘉禾望岗工业二路三社工业园A栋6
楼整层，是一家专注童装批发、童装尾货、品牌折扣童装、库存童装批发加盟。 

一般来说，休闲食品等快销品类单价并不是很高，消费者在实际消费中也更注重品牌因素。以大型KA终
端为例，中小企业品牌综合能力要相对一线企业较弱的。因此，在实际节日促销中，中小企业应更注重
在大型KA终端做品牌影响力，至于做销量的事儿还是要依靠其他渠道，如传统批发渠道。

进货奖励是厂家以赠品、奖券等促销品为诱饵来刺激经销商补仓进货。其在一定程度上可以提高经销商
推荐和推广产品的积极性，由于实际中有部分经销商将厂家给予的赠品、促销品等部分让渡给次级中间
商，因此也可以起到因争相拉拢下级客户而促进经销商之间积极竞争的作用。

心动才能行动，首先是要售货员心动。在一般情况下，终端推力的大小取决于售货员，而在零售商目前



的薪酬体制中，售货员卖这个品牌的货与卖那个品牌的货、多卖一台货与少卖一台货差别并不大。你要
让售货员卖力销售你的产品首先就得给他一个心动的理由，而让售货员心动之下成为你的“专职促销员
”也很简单，那就是私底下按销量给他提成。售货员心动之后，接下来就得让顾客心动了。无论是日常
的售卖还是促销期间的导购，单店销量提升*主要的一环就是售货员能把售卖话语说进顾客的心坎里。虽
然我们还没有实力在县级零售商那里上专职促销员，但只要我们能把售货员培训好，也会起到不错的效
果，而终端拦截的必杀三招则是在培训售货员时*不该忘记的内容。

价差是渠道价格体系设置中的一种*为常见的手段。价差的高低设置直接关系到经销商的利润空间，因而
运用价差来杠杆调控经销商也是经销商促销的常见工具。价差的设置就横向来看，视地域的不同而不同
，就纵向来看，也有高、中、低、平之分。

在物资准备方面，要事无巨细，大到车辆，小到螺丝钉，都要罗列出来，然后按单清点，确保万无一失
，否则必然导致现场的忙乱。
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