
励销CRM解决企业销售管理的难题

产品名称 励销CRM解决企业销售管理的难题

公司名称 广州光合网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区林和西横路219号1001（仅限办公
用途）（注册地址）

联系电话  18588603721

产品详情

CRM系统是以客户管理为中心，致力于帮助企业提升销售业绩和执行力的工具，它主要通过解决企业销

售管理的难题，来帮助企业提升工作效率和销售业绩。为了与客户建立更好的客户关系，需要在业务中

实施良好的CRM系统。

CRM概念引入中国已有数年，作为解决方案的客户关系管理，它集合了当今较新的信息技术，作为一个

应用软件的客户关系管理CRM，凝聚了市场营销的管理理念。市场营销、销售管理、客户关怀、服务和

支持构成了CRM软件的基石。

CRM不仅仅是一个软件，它是方法论、软件和IT能力综合，是商业策略。在国内，当一个企业开始关注

客户关系管理时，往往也伴随着业务流程的调整，通过引入先进的营销管理理念、可借鉴的流程制度以

及自动化工具，来实现企业的战略目标。

在企业实施CRM的过程中，不同的行业、不同规模的企业有不同的发展需求，其对CRM功能的要求也是

不一样的。市面上较常见的CRM有：励销CRM、金蝶KIS标准版、金和、明源软件、通达软件、明源、

开源CRM、蓝凌oa软件、亿客、速达5000、总管家、绍兴软件公司、用友 nc、致远协创、鹏为、讯鸟软

件、八百客CRM等等，而根据数据显示，励销CRM，是更通用于中小企业的CRM系统，功能简单、易

操作且能够满足中小企业的需求。



为什么说励销CRM是通用版客户关系管理呢？因为励销CRM的研发是以客户为中心，做好客户管理为基

础，而客户的精细化管理正是每一个企业都急需解决的问题。企业为提高核心竞争力，利用相应的管理

软件来协调企业与客户之间的关系，向客户提供创新式的个性化的客户交互与服务的过程，最终目标是

吸引新客户，保留老客户以及将已有的客户转为忠实客户，增加每一个客户的有效转化率。

励销CRM三大功能模块：销售管理、内部沟通、申请审批，一个软件满足企业日常的系统需求。励销CR

M励销从线索转入客户、转化商业机会，进入销售漏斗，推进机会赢单，设定回款计划，把握每一步成

交要点。励销CRM的重点功能如下：

1、为客户设定切合实际销售场景，高效转化线索成高价值客户。一切以线索转化成客户为销售的核心，

管理节点突出、重点路径清晰。

2、强力跟进客户，打破线下销售壁垒，部门协同直击成交要点，促进客户转化销售成果，多角色协同展

现销售进程、只为协助企业提升销售业绩。

3、全方位多渠道触达客户，销售赋能多维度打造谈单王者，从线索收集到沟通效率，从知识技能到业绩

算法，强大销售好帮手。 

完善的CRM管理体系能够降低运营成本。CRM可以让企业进行各种复杂的交叉的权限制定和管理，让企

业无需担心人员变动，导致客户资料的流失，完善企业管理体系。另外，还可以利用CRM系统实施客户

管理能够更大化的发挥员工的技能，提高员工的工作效率和生产力，也是为企业降低了运营成本，提高

经济效益。

SaaS之家是上海国经网络科技有限公司旗下的软件服务平台。国经公司成立于2000年，是上海地区较早

发展起来的网络公司。目前在广州、深圳、北京等地都设立了分公司，拥有了一支优秀而强大的专业研

发团队。SaaS，软件即服务，励销是SaaS版的 CRM，它避免了企业购买、构建和维护基础硬件设施和软

件程序更新维护的昂贵成本，免却了软件安装实施过程中一系列专业并复杂的环节，让软件的实施使用

变得简单易掌握。而“SaaS之家”作为一个新兴的软件服务平台，基于“为用户提供能真正使用起来的

产品”的经营理念，以平台产品可试用、有优惠、一站式服务的模式为广大中小企业提供优质的软件和

服务。

励销CRM在全国各大中小企业实施已有多年的经验，比起市场上的金蝶KIS标准版、金和、明源软件、

通达软件、明源、开源CRM、蓝凌oa软件、亿客、速达5000、总管家、绍兴软件公司、用友 nc、致远协

创、鹏为、讯鸟软件、八百客CRM等软件，励销CRM更加能轻松满足企业的需求，首先是软件可以试用

，励销CRM保证每个企业成功用上并且能解决企业的问题后再进行收费。价格相对于市场上较知名的品



牌相更有优势，励销CRM每个功能都能落到实处，不多余不复杂，实施起来很容易上手。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

