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拼多多的商业模式共享

每个刚开始做拼多多的新手真的是又爱又恨，爱的是订单相比于其他几个网购平台比较容易接到，恨的
是一不小心就遭受到了罚款，基本是把规则一个个的测试，花钱积累起来的经验。今天说下拼多多的商
业模式是怎样的？1. 拼团模式2. 低价+爆款3. 便宜的核心不是“拼团”，而是供应链4.
社交拼团，是去中心化的电商玩法5. “低价获取流量，高效分发流量”6. C2B社交电商模式大家都知道拼
多多是依附淘宝上面爆款链接来判定商品是否有爆款潜力，而且是全网Z低价，只要找对产品，有货源
跟价格的优势，拼多多就可以尝试做起来了。 拼多多在具体运营中采用“低价+爆款”的模式，一方面
通过免佣金吸引大量商家，一方面采用微信社交裂变的方式扩大用户规模。基于微信好友分享和群分享
模式，口碑效应强，下单快速，加快了用户规模扩大速度。

普通电商平台在发展中有两个凸显的问题：一是电商平台的获客成本越来越高；二是由于服务范围的需
要品类不断扩充，这在某种程度上使用户迷失在海量商品的搜索和选择中，购买决策时间延长。

拼多多更加注重对“人”的理解，看到了国情并进行利用，依托于微信的海量用户，通过“人”分享和
推荐商品，再通过商品找到合适的“人”，既用低成本快速获取大量用户，又减少了用户做决策的时间
。所以做过其他网购平台的人去做拼多多，都会觉得拼多多接单很容易，难的只是怎么避免罚款规则，
让店铺持续爆单。所以尽管质量不好，各种非议，用户还是持续增加，商家还是持续入驻，除非平台只
是为了圈钱，不然肯定会慢慢进化，直到下一个天猫诞生。所以现在在经营自己拼多多店铺的商家不要
着急店铺没有销量，找准问题，分析问题，才能解决问题。有什么不懂的欢迎来电咨询！
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