
迷你版挑战口红游戏机福袋盒子机网红礼品机

产品名称 迷你版挑战口红游戏机福袋盒子机网红礼品机

公司名称 广州金童游乐设备有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市番禺区大龙街旧水坑村开发路4号一栋4楼
408（注册地址）

联系电话  13360009395

产品详情

迷你版挑战口红游戏机福袋盒子机网红礼品机

口红机是一款专为年轻人设计的网红游艺机台，机台外观鲜亮夺目，内容简单而有趣；因为设计之初主
要用口红作为礼品，口红机的名称由此而来；适合于电玩厅，儿童乐园，礼品屋，商场等多种场所。

口红机规格参数：? 

材质：五金+亚克力? 

功率：200W? 

尺寸：W950*D600*H19500MM

口红机玩法介绍：? 

1、口红礼品机共有65个格子，有64个小格和一个大格选择，先按选黄色按钮选好自己喜欢的格子里面的
礼品。? 

2、付款，付款可投币可微信/支fu宝扫码支付。? 

3、里面只有一个，有3个关卡，通过3关后，你开始选择的格子就会弹开门，得到奖品。? 

4、如果没有过关就没有礼品，对应的礼品也有价格也可以直接扫码支付得到格子里的礼品。? 

口红机细节展示：

主要投资成本：1，场地租金（固定的点位费），机器运营的水电费。2，也可按照营业额百分比提取抽
成，一般抽取营业额的2%左右，3，口红礼品机机器投入成本



一共有69个格子，有63个小格和6个大格选择，先按选编号按钮选好自己喜欢的格子里面的礼品，然后付
款，付款可投币可扫码支付，有3个关卡，通过3关后，你开始选择的格子就会弹开门，得到奖品，如果
没有过关就没有礼品，对应的礼品也有价格也可以直接扫码支付得到格子里的礼品。经营者可以设置玩
游戏1次10元，或者1次30元，看经营者在格子里面放口红的价值。

更多的加盟店出现在我们身边，这是礼品机行业现阶段的一个必要发展阶段，通过合作在各地开起加盟
合作，为客服提供诱人的优化政策，使得各种加盟店在全国各地目不暇接，公司通过这种加盟不仅为公
司带来的利益，更带来了长远的发展前景，通过合作加盟带动了这个行业的产业链，为以后礼品机的礼
品行业的发展做了更多的考虑。

广州番禺有的卖，目前口红机的人气是非常火爆的! 番禺是全国进出口电玩设备的汇集地。口红机是一款
专为年轻人设计的网红游艺机台，机台外观鲜亮夺目，内容简单而有趣；因为设计之初主要用口红作为
礼品，口红机的名称由此而来；

首先我们来说说什么是口红机吧？

口红机是无人自动售货机格子机的一种，无人自动售货机常见的有弹簧式的，履带式的，还有就是格子
机。

但是它和普通的格子机又不一样。因为它带有游戏系统软件，更具有娱乐性质，是自动售货机与游艺产
业结合的产品。那这种游戏是什么游戏呢?市面上大部分口红机上的游戏是见缝插针（游戏类别之后应该
会慢慢增加）。就是说客人可以在直接购买的同时还可以通过花10块钱左右去玩游戏去获得价值500左右
的口红或者其他礼品。你不觉得打游戏获得来的口红和直接买的口红那种感觉，那种成就感，那种幸福
感会强烈的多，所以口红机才那么受欢迎。

市面上很多口红机，价格也是参次不齐，那怎样区分有品质的口红机呢？

1、是否真的原生产家生产销售

2、询问多家公司的价格

3、后台的设置差别

4、售后的重要性

一般的厂家产品销售出去一个月左右重要零件出现质量问题可以直接更换，所以以上几点就能区分，

一，考察市场。

这个项目对于你来说，到底能不能做，得看你所在地的市场是否空白。所以，第一步先考察市场。

根据我的经验，那种人流量大，有遮风挡雨设置（最好是室内、带电源）的地方，最适合摆放娃娃机的
地方，如果治安不好，最好要有现场管理人员。所以优先推荐大商场和电影院，接下来可以考虑KTV、
酒吧，最次可以考虑车站和广场周边、学校周边

所谓考察市场，就是依次看看这些地方，现在有没有人在做，人流到底大不大，人家的场地有没有对外
出租就可以。

如果已经有人做了，就比较难办，很多大城市应该有人专门在操盘着垄断做，所以你多半就洗洗睡吧，
实在想做，看看次级市场，市里有人做了，就看看县城，县城不行看看镇上，越往下走，市场越小，能



赚到的钱就越少

那什么才算人流大呢？

这个问题很**，拿18线小县城和大北京能对比么？什么算人流大，就是相对而言的，你们城里5个商场，
人最多的2个，你可以称为人流比较大，我给的答案大概就这样吧。

我所在的小城市，基本每3个月左右市里边就会举报办一次为期一周的展销会，这种展销会，你们懂的，
没啥实质的特产在卖，特点就是人多，还都是凑热闹的人，这种时候你租个摊位，放上几个机器，你赚
钱的效率绝对大于隔壁卖烤羊肉串的买买提，不好的地方就是平常得找个地方把机器放起来。

二，场地的谈判。

很多人不知道怎么去谈产地，这里我说一下我自己的经验。

1，电影院：

私人的电影院，比较难谈。

直接去找老板或者负责人聊，有时候需要去很多次才能见到老板和负责人，去之前做好准备，带点机器
的图、实物公仔、一些电影院摆放的案例图等等，尽量给出最大的善意和收益上的让步，表达出：

①只要一小块空地，空着也是空着，我们合作的话，你就能分到收益

②如果放上机器，能和其他没有这个机器的电影院形成竞争上的优势。

只要老板不是特别蠢或者特别特别特别的精明，基本能谈下，重点是你要厚着脸皮去谈很多次。

如果是正规连锁电影院，难度就小一些。

大胆进去找经理就可以，他们都专门对接这种场地租赁的部门，你表述完自己的诉求，人家一般都有相
关的规定、多大场地对应多少场地费，直接谈就好，他们一般是照章办事，可以就是可以，不行就是不
行，能协商的空间比较小。

电影院里面，摆放娃娃机最好的位置是在售票大厅、客人等待区、影院大门口。

2，商场：

私人小商场，参考私人电影院，比较难谈。

大型商场，不管是私人还是连锁，招商都是他们的头等大事，你去租场地，人家会好好接待你的，问问
他们的市场部、招商部，只要你看中的位置还有空位，基本都会租给你，租金也是有商场统一的标准。

商场里面，最好的位置是，收银台出来的地方，然后是商场正大门处的促销区，还有电梯口，层楼电梯
之间的那个走道也是不错的位置。

3，酒吧，KTV：

参考私人电影院。



最好摆在大厅，酒水超市周围。

广场、公园等之类的公共场所：

参考大型商场，有专门的“管理处”，去问问看，有没有可以出租的地方，有就是有，没有也不能强求
。

这类地方，一定要有遮风避雨的设置，最好是半室内，露天的绝对不行。

4，场地费用。

一般是2种，一种是营业额分成，一种是直接付租金。

大多数都是租金制的，这个具体金额没有个准，得看具体是什么地方，一般商场是3月一付、半年付、一
年付，你只是摆几台机器而已，也不会要太贵的场地费，真的没有个标准。我自己做的5个点都是在4.5
线城市，最贵的在一家电影院，一万一个月，放6台机器，最便宜的在一个商场，8台机器，一个月只要1
300。

私人电影院、私人商场之类的可以谈判，按营业额分成来抵扣场地费用，场地方一般就只提供场和电源
而已，主要干活的是你，你可以大胆的提三七分，四六分，再不济就五五分，遇到生意比较好、人流比
较大的地方，你可以放到六四分，千万不要觉得人家什么都不干，就赚的比你多，没办法，你是借了人
家的势能，你只要有合适的盈利就可以。

我这边基本分成的基本都是五五分，场地方多占利一点
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