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产品详情

如何来做新链接的基础，基础是我们最容易忽略的地方，尤其是拼多多的商家，大部分貌似都不注意基
础，我们很多时候是卖图大于卖产品本身。一个产品款式再好基础不行注定起不来，好的基础能大幅度
提升起款速度，大幅度降低推广成本。那么基础从那几方面去做？帖子会比较长因为我认为这个最重要
，一定要看完你会对做拼多多有一个完全不同的看法

【第一步】选款

每个人情况不同，有厂家，有线下拿货的，有代发无货源的。我针对不同的人来具体讲一下。对于厂家
来说选款，厂家其实可选择余地不多的，风险是最大的（很多人羡慕厂家因为他们有价格优势，其实都
有自己的苦衷和难处）一旦确定产品就需要量产，消化不掉怎么办?所以对于厂家（小厂家）来说选款就
是跟款。各种电商平台都是你需要留意的，你也需要留意拼多多上的潜力爆款，通过观察链接的上架时
间以及最近销量（网页版的拼多多是能够分析出上架时间的看插图）毕竟厂家的优势是最大的，所以弯
道超车是最容易的。对于线下拿货的商家，可选择余地还是比较多的，先确定好你想在那个价格区间段
卖货，再去选择商品，并且一定要做产品产异化（就是图片一定要自己做，不要用一模一样的，多多少
少得改点）。代发的商家我只跟你们说一点，不要盲目的去跟爆款,仔细去找，仔细测图测款，基本就可
以的。跟爆款如果你是代发的很难做的，但是还是有很多小卖家是这么做的。

【第二部】主图

好的主图是你点击率的保证，也是你能不能低成本引流的关键。那么应该怎么做高点击主图，年轻人要
有自己的想法，不能一味模仿，你比如抖音上都有骗点击骗赞的（回忆一下），我们的目的是让他点击
进来，买不买那是你转化率的事情是你内功基础的问题，更何况高点击能给你带来更多流量，图片大部
分商家都觉得漂亮就行，有好的营销词就行，这些都已经同质化很严重了。谁说搞笑的不行了？比如童
装的，女装的，模特一定要展示的高大上吗？可以是搞笑的也可以是搞怪的。营销词一定要雷人吗？营
销词很多类目都是需要仔细测试的，比如产品组合多的，一定要测试哪个组合最受欢迎，营销词，主图
设计都要根据这个数据相应变动。同时你也要去看同行类目排名高的去看别人的主图有哪些营销手段。



（这里我自己的主图套路就展示了，要吃饭）

【第三步】价格

这里主要说的是你要确定在哪个价格区间卖，可以根据第三方软件，去分析出你所在的类目每个价格区
间段的商品数量，以及每个价格区间段的销量占比，确认出你准备在哪个区间段大展身手,而不是你的成
本多少，你想每单挣两块钱，就加两块钱。销量加每单利润才是我们最后的利润空间，所以这么去做保
证了你的单量和利润相乘最大，也就是你的收入最大化。

【第四步】轮播图

轮播图不仅仅是你展示产品用的，因为轮播图比详情页更加优先展示，所以有些时候你可以把你的认为
重要的能影响转化的图片展示在这里。

【第五步】详情页

详情页是一整套解决方案，就是给顾客一顿操作让他交钱，所以在这里你要把关于你产品的优点展示出
来，以及顾客对于这类产品的顾虑给他打消。既然知道你自己的目的了，那这里我相信只要你耐心都能
做到位，就怕你毛躁。

【第六步】评价买家秀  拼多多代运营|基础需要优化那些地方

评价和买家秀是压死骆驼的最后一根稻草，顾客看完你的详情已经很想买了，评价和买家秀就是给他来
一次真实展示，你详情页里边要做到完全打消顾虑很难，因为不够真实，所以你在评价买家秀再给他通
过真的图评价再来一遍，比如（我详情页里边科学展示了我的面料和同行的对比，你买家秀再来一张超
细节高清图）这谁抗的住。所以买家秀应该知道这么做了吧。

我们公司是浙江天赞网络科技有限公司，专注做拼多多代运营，网店托管。我公司专注只做拼多多一个
平台，其他电商平台不做，确保运营精力更加集中。 合作后每个店铺成员是店长、资深设计师、推广专
员，团队的模式来操作，更能确保服务效率和服务质量。
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