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产品详情

最近在和商家聊直播的时候，发现很多商家根本不懂得直播标签的重要性，要么就经常换标签，要么就
常年不换。

咳咳，更有夸张的是，换了标签之后从每小时9000多流量一下子跌落至1500左右。。。

就通过剖析一个店铺的直播，聊聊标签的重要性！！！

从上图可以看到，在3月23日，这位商家参加了淘宝的一个官方活动，流量暴增，从之前每小时4682左右
增加至每小时9209，但是随之而来的就是流量暴跌。

具体原因是什么呢？

从3月份商家换到“面膜大作战”的标签后，流量呈非常健康良性的增长，淘宝直播频道（也就是我们大
家非常喜欢的公域）的流量获取的非常舒服。

但是为什么换到了“美妆盛典”后，第一天流量升至天堂，第二天却跌至地域？

请注意，这时候商家3月24日和25日的时候换了一个“美肌盛典”的标签，说是“美妆盛典”标签取消了
。

但是“美肌盛典”标签也同样没什么流量。。。



从上面两图可以看到，官方对于标签流量的倾斜是非常大的。

这位商家在23号当天是这么获取公域流量的。

再看看这位商家24号是否还有淘宝直播频道的流量吗？

好吧。。。几乎已经没有任何频道浮现了。

这也是为什么从天堂到地狱的原因。

虽然三天后，商家又从“美肌盛典”换回了“面膜大作战”的标签，但是已经有两天没有新流量进来了
，对于整个直播间的权重影响非常之大，简单直白的说就是要从零开始做浮现了。

好在商家的客户粘度非常之高，两个多月过去了，老客户带来的销量不降反升，浮现权也慢慢做了一点
出来。

诊断的第一步到这里就结束了，商家也明白为什么会坐过山车了。

所谓诊断讲究望闻问切，这时候就应该开个简单的药方了。

通过上图也可以看出其实分钟级流量是在走下坡的。

于是乎看了商家之前的开播时间和开播时长。

原本是每天早上9点开播，现在换到了每天19点开播，时间也从原本的8小时降到了4小时。

商家告知的原因是流量掉的这么惨，已经快得抑郁症了，也没心情直播了。

根据商家目前的人群属性，购买时间以及这个标签下时段的流量进行测算。

早上6点到12点才是最适合他们的直播时间。

晚上护肤的人群都在走下坡路了，怪不得后台整体的流量会走下坡路。

当然标签和开播时间的选择只是透过大数据去分析什么样的人群才会更加精准，能不能把直播间的数据



和转化做好，还是要把内容做好。
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