
香港电子展2019—展会成功的关键是什么？

产品名称 香港电子展2019—展会成功的关键是什么？

公司名称 深圳斯沃琪国际展览有限公司

价格 .00/个

规格参数 地点:香港湾仔区
展馆:香港会议展览中心
举办方:香港贸发局

公司地址 深圳市龙华区东环一路1号青创园�东环汇A座71
8室

联系电话 18811888195 18811888196

产品详情

展会成功与否的关键，取决于观众的质量和展会的宣传。

企业参展联系yoki：180-2875-2426

香港电子展简介【开展时间】19年4月13日～16日【举办方】香港贸发局【举办地点】香港会议展览中心
 【展览名称】香港贸发局香港春季电子产品展览会、国际资讯科技博览(ICT）

企业参展的原因

1．宣传的需要

展览会是一种非常有效、直接的宣传公关活动，它的宣传效果不同于传统媒体（广播，报纸，电视，杂
志），而且收益价格比高于传统媒体，企业在展览会上可直接面对消费者和竞争对手，通过即时性的宣
传与交流，立即获得市场信息和动态，可迅速统计出相关的市场资料。为企业制定以后的宣传目标及方
案提供了重要的依据。这些都是传统媒体所不能达到的。

2．营销的需要

作为市场营销一个重要组成部分，展览会是一个不可忽视的环节。国外大型企业非常善于选择展览会时
机来树立企业形象，寻求代理合作，建立品牌知名度，在同行业间建立横向联系。

3．市场的需要

当今市场竞争激烈，企业都在努力扩大自身产品的市场份额及范围。企业经常选择在展览会中展示新产
品和发布新产品信息，以激发目标消费者和潜在消费者的消费欲望，达到产品促销的目的，为今后的市



场营销铺平道路。消费者则通过展览会直接感受到不同厂家不同产品的性能，了解产品价格，从而选择
出适合自己的商品进行购买。

香港展会有效观众

1、展会成功与否的关键，某种程度上取决于观众的质量，犹如一部电影吸引观众，就有票房收入一样，
展会不仅需要观众，而且要看吸引了哪些观众，展会上人头攒动，展台前围得水泄不通，但多是领小礼
品和纸口袋的，这些观众只是凑热闹，而不是参展商所需要的，展会需要专业贸易观众，他们是主办者
的目标观众，是参展商的潜在客户，

2、参展商参展主要是为了拓展销路和市场，如果观众少，质量不高，参展公司没有取得参展效益，下次
就不会再参展，已有知名度的展览公司，不愁找不到参展商，而是要在组织观众上下功夫，展商希望见
到有效的贸易观众，只有这样的观众才能给展会带来“票房”的价值。专业展已成为展会发展的趋势，
市场细划的结果，

3、参展商更要明确产品的市场、客户的定位，没有必要哪个展会都去，主办要非常明确展会主题，要知
道邀请哪些参展商，并为他们邀请相应的贸易观众，这方面，香港贸发局建立了世界一流的厂商资料库
，根据不同专业将厂商分类，举办展览时，向相关厂商发出邀请，给获邀厂商寄送条码磁卡，凭卡入场
，这样就将随意的或者凑热闹的参观者挡在了展会门外。有效观众更是展会发展的垫脚石，展会成功基
于有效观众的数量，现在一些展会主办单位也建起了观众数据库，也常见到一些展会设了观众登记处，
但这个工作还需要科学细致地进行下去，这样展会观众才能得到保证。

香港电子展会宣传

为了最大限度地取得广告宣传的效果，企业有必要提前策划广告事宜，选择广告发布媒体或其他发布方
式，一般情况下，在香港电子展会期间企业主要采用有以下几种广告发布的方式：

1、新闻发布会

企业可以在展馆内选择一个会场举办新闻发布会，通常这种方式比较少用，现场作新闻发布会需提前考
虑参会人员，临时发通知往往效果不好。另外，因为在展馆内举办发布会要事先征得主办单位的同意，
还要看是否有适合举办新闻发布会的场地，如果主办单位有活动与之冲突，可能就无法举办。

2、媒体发布

企业可以根据自身的情况，选择一家或多家专业媒体发布广告和消息，这种方式针对性较强，广告发布
范围广，一般效果不错，发布广告的费用通常与媒体的发行量有关，发行量大的媒体收费较高，发行量
小的媒体收费用较低。 

3、网站

网站是近年来新发展起来的与传统媒体有别的一种新的媒体，与传统的报刊、杂志相比，由于省去了印
刷费用，它的是收费相对低廉，传播范围更广，传播速度更快。

4、产品展示效果

在很多展会，很多参展企业为了吸引客户眼球，会通过各种形式的表演或者真人秀吸引游客的注意，但
往往会产生人旺生意不旺的效果，原因在于，企业过于注重客户的招揽，却忽视客户的产品体验，很多



客户不远万里参加展会，首要任务是寻找心仪的产品，如何展示自己的产品才是一个展会成功的关键因
素。
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