
广州商业保理公司代办

产品名称 广州商业保理公司代办

公司名称 深圳合泰企业咨询服务有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 海南 深圳 横琴 宁波均有办公场所

联系电话  13530180825

产品详情

商业保理指的是供应商将基于其与采购商订立的货物销售/服务合同所产生的应收账款转让给保理商，由
保理商为其提供应收账款融资、应收账款管理及催收、信用风险管理等综合金融服务的贸易融资工具。
商业保理的本质是供货商基于商业交易，将核心企业（即采购商）的信用转为自身信用，实现应收账款
融资。

在国际上，传统的商业保理是为了解决国际贸易中卖方给异国买方放账时候的信用问题而自然而然产生
的。保理商解决的就是从货物监管，对账，做到为买方提供信用担保，再到为卖方做融资，解决的是上
下游之间信用账务等问题。

不过保理传入我国才10余年的功夫，最早是银行在涉及。但由于银行保理相对来说更侧重于融资，同时
对卖家资信情况考核严格，并需要有足够的抵押支持占用其在银行的授信额度。因此，中小商贸企业往
往达不到标准，这就给了商业保理生存的空间。

从今年出台的政策来看，商业保理公司的监管机构已由商务部调整到银监局，相信通过这一轮金融整改

后，商业保理行业会越来越规范，商业保理的含金量也随之上涨，需要布局商业保理公司领域的企业可

以在银证会还会出台相关政策前提前布局。更多政策咨询：请添加微信13530180825

二、商业保理的盈利模式有哪些？传统保理拥有四大功能：

1、应收账款管理；

2、为卖方提供保理融资；

3、为买方提供信用风险担保；

4、向买方催收账款



目前我国的保理公司业务集中于两大块：其一，是银行信贷类业务和投资类业务。也就是说如果客户想
扩大规模赚更多的钱，金融机构就放贷给它做债主，或者投资人投资给它做股东。还有一个就是融资。
这两种方法都是通过赚取利差来赚钱。

三、银行给商业保理公司批应收单转让时，主要关注哪些？

1、定性：

（1）管理层背景和股东背景；核心人员过去的从业经验；

（2）风险评估机制，审批制度和贷后应收款管理，催收的技术；

（3）客户的行业结构，准入门槛。是否只做特别熟悉的行业上下游客户。

2、定量：

（1）应收款的构成，五级分类，逾期率，逾期回收率，终形成不良的损失率，来评价保理公司的风控水
平；

（2）短期偿债能力，主要看资产负债结构是否匹配，是否存在短贷长用导致的流动性缺口；

（3）息差带来的利润率有多高。成本／收入比是多少，利润来自于纯利息收入，还是应收款管理服务收
入；

（4）资产负债率，是否过渡杠杆融资。

3、授信方案设计：

（1）应收款回笼百分比，资金监管做的如何；

（2）保理公司是否还要将应收款进一步转让或质押给银行，作为进一步的风险缓释；

（3）股东是否提供额外的担保；

（4）银行贷款是采取订单融资的模式逐笔发放，还是传统流贷模式一次性发放，或者做成资金池，随借
随还；

（5）对"卖方"
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