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小批量包装定制的市场机会 批量印刷 海帛数码标签印刷机

在小批量包装在线定制的赛道上，大佬级企业并不是唯一的玩家，也不是这一市场最早的探索者。

早在2015年10月，由新三板挂牌印刷企业广东金冠发起的彩盒包装电商“e盒印”便宣告上线。起步之初
的“e盒印”以做平台为目标，客户在其平台上可以直接与印刷厂对接，自称有500多个盒型（后增加到1
000多个），能覆盖90%以上的市场需求，小批量彩盒的价格较传统生产方式可降低70%。起印量则与虎
彩一样，都是500个。

“e盒印”曾制定了一个宏大的发展目标，计划到2020年聚合200台印刷机的产能，实现100亿元的销售额
。只不过，由于运营情况未及预期，且连年出现亏损，2017年亏损额达到1832万元，广东金冠已于2018年
上半年将“e盒印”项目从挂牌企业剥离。新的平台以“分享印”和“e盒印”的双品牌，继续运营小批
量纸盒电商业务。

2017年9月上线的“小彩印”，同样是小批量包装在线定制的主要参与者之一。与“e盒印”的大平台模
式不同，“小彩印”的运作模式是整合印刷厂及其他供应链资源，专门服务有高频印制需求的包装经纪
人。

由于定位精准，“小彩印”是目前小批量包装电商中进展最快的项目之一。其产品已经延伸到铁罐、塑
料罐、陶瓷罐、玻璃罐等多个门类，并于今年8月获得1000万元的天使轮投资。



从“e盒印”到“小彩印”，再到裕同、虎彩、贤俊龙等印刷大佬的看好与入局，小批量包装在线定制市
场虽然尚未爆发，但它显然已成为业界关注有加的可能“蓝海”。

问题是：小批量包装，特别是小批量纸盒的市场需求到底有多大呢？

与商业印刷市场存在众多的长尾订单一样，市场对小批量纸盒等包装产品的需求一直存在，但由于原来
相对较高的生产和营销成本，这部分需求并未充分爆发，在由潜在需求向现实市场转化的过程中被“卡
”住了。同时，随着新零售、微商、土特产电商、跨境电商群体的崛起，品牌小众化趋向明显，市场对
小批量包装的需求还在快速增长。

还有，前两年印刷电商最火的时候，不少老板经常说：我们面对的是亿万量级的大市场。问题是：如果
只在商业印刷的圈子里打转转，不涉足年产值高达八九千亿的包装印刷，印刷电商面对的潜在市场空间
无疑要大打折扣。

从这个意义来说，无论是“e盒印”、“小彩印”，还是裕同、虎彩、贤俊龙，它们表现出来的市场嗅觉
无疑是十分敏锐的。

说到这，有老板可能要问了：既然小批量包装在线定制市场这么有潜力，为什么大佬们到现在才巨资加
持，而且看上去进展并不显著？

通向小批量包装市场的关卡与可能

这与小批量包装市场培育与开发的现实难度有关。

简单说来，小批量包装在线定制作为印刷电商的一类，与整个电商群体一样面临着重重关卡，而且在每
一道关卡上需要面对的挑战，要远比以商业印刷为主的平台更为复杂和艰难。

比如，对拥有平台化梦想的小批量包装定制平台而言，在脱离淘宝、天猫、京东等在线流量池的情况下
，如何构建自己的流量聚合和订单获取能力，是首先要迈过的第一道坎儿——“流量关”。

过去两三年，印刷电商群体的尝试与受挫已经表明：简单搭一个网站，然后就梦想以“四两拨千斤”的
讨巧方式获取在线订单，在流量红利消耗殆尽的今天并不现实。

加之，相对名片、宣传单页、公司画册等平面印刷品，以纸盒为代表的包装产品都有立体化的结构，要
靠用户实现在线DIY设计和在线看样难度更大。这也正是各个小批量包装在线定制平台尽可能将产品标
准化，纷纷强调自己有多少盒型，能够实现在线3D打样的原因所在。

即便如此，对毫无包装结构及平面设计经验的小B用户而言，要独立完成一个包装盒的设计，也很难有足



够的信心和把握。别的不说，让三好同学用模板DIY一张名片都心里打鼓，何况是有复杂结构的包装盒
？

退一步讲，如果用户勉强为之，由于缺少必备的专业知识，最终拿到的成品与预想之间也可能存在很大
的出入，由此带来的潜在纠纷怕是需要不小的客服团队和成本来应付。这就是小批量包装在线定制的“
设计关”和“服务关”。

在流量、设计、服务之外，小批量包装需要面对的还有“生产关”。想来很多老板都已注意到，主打商
业印刷的淘宝店及平台化电商，之所以能够野蛮生长，一个很重要的前提是：率先起步的合版印刷厂，
为其提供了必备的生产支撑。从而，这些电商可以通过合版、专版之间的价格差，以及与用户之间的信
息不对称，获得产品溢价。

问题是，对小批量包装来说，目前似乎还没有足够多专业化、高效率、低成本的产能来提供这样的生产
配套。因此，即使有平台克服重重困难拿到订单，等待它的还有生产组织和供应链整合的考验。

同时，相对商业印刷，包装产品一般对质量要求更高。如何在降低成本的同时把控品质，避免可能的质
量纠纷，对平台来说也是个问题。

当然了，所说的关卡，对身在一线真刀实枪操练的老板来说，想来都是基础性常识。有的老板在如何“
闯关”的问题上，已经进行了很多思考和探索。

比如，“小彩印”以手握订单，又有一定设计、服务能力的包装经纪人为目标，而不直接面对小B用户，
既能够更容易地汇聚订单，又能化解设计、服务难题，可谓一举两得。对它来说，随着订单数量的增长
，最主要的考验或许来自“第四关”——生产组织与供应链整合。

对具有很强投资能力，又具有生产组织经验，甚至可以为小批量包装专门配置设备、工厂的裕同、虎彩
、贤俊龙来说，生产组织与品质掌控相对容易解决，如何获取流量和订单则需要进一步探索与磨砺。

这样一番说下来，小批量包装在线定制市场看上去貌似“蓝海”，要真正转化为现实的商业机会却不容
易。不过，也正因为难，还没有人能打通全部关卡，这个市场才有更大的机会与想象空间。

如果有人能够破解小批量包装的生产组织难题，在这个领域就有可能产生像商业合版印刷一样快速成长
、体量庞大的未来大佬。如果进一步加上稳定的流量聚合和订单获取能力，它或许就会成为未来印刷圈
的“独角兽”。

海帛数码标签印刷机产品亮点：

1、制作标签的预处理时间短，准备工作少，交货及时。

2、印刷加工周期短，适合小规模订单加工（承印材料长度通常为200~1500米）。

3、应用范围广，即可用于小批量订单，也可进行二维码等可变信息编码的赋码，用于物流管理、产品追
溯、市场营销等。



4、开机准备时间短，而且不会像传统印刷那样使用大量过版纸，物料费用低。

5、原材料用量少，储存保管费用低。
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