
广州周边游、旅游门票代理、享旅惠周边游

产品名称 广州周边游、旅游门票代理、享旅惠周边游

公司名称 享旅惠（广东）旅游科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 佛山市南海区丹灶镇建沙路东一街区28号一栋一
层众创空间K19（住所申报）（注册地址）

联系电话  18665490845

产品详情

分享一个最近比较火的赚钱项目“享旅惠周边游”运营赚钱的方法。这个项目目前通过微信社群、朋友
圈去吸粉赚钱是最有效的。如果你想通过“享旅惠周边游”社群赚钱，可以看下这篇文章。

每个人都有很多群，朋友群、工作群、家族群等多种类型，从中建立一个电商享旅惠周边游社群获取收
益是很简单的事。本文将告诉你享旅惠周边游社群的收益与建立，如何运营享旅惠周边游社群，群活动
应该怎么做，订单售前售后的技巧。

一、享旅惠周边游社群的经营管理

因为第一天建群，群里都是非常热闹的，大家都很好奇你要去做什么，群氛围很能够影响业绩和吸引度
，所以要趁他们好奇心旺盛的时候，把这个热潮推向高潮。可以做活动来去引起大家的关注，比如说我
们可以拿平台9元9的产品去做福利。

话术可以是为了感谢大家的一个关注，建群的第一天给大家发9块9的福利或者89块9的福利，抢到最佳的
免单或是抢到尾数为七的打折之类的，促进群友下单得到一些反馈，为后期的邀约做一个新的铺垫。

把福利送出去之后，群友对你的关注度是非常高的，等群友收到产品将产品反馈图发到群里，或者你可
以让他们把收到的产品图发到群里面去，这样其他群友就会对产品产生信任感。

其实所有的信任，所有的成交都是建立在一定的信任基础上的，如果说客户他他喜欢你他就会买你的，
不喜欢你就出去了，所以维护好群，下单的力度会比较高。

没有什么经验的信任可能控制不了分享产品的时间段，其实平台会有六个时段的秒杀产品价格是非常低
的，但是不要大幅度的去发这些产品，最好就发一张二维码附上你自己编辑的文字，简单的去叙述一下
，之前的好评发到群里面。

群的氛围也和朋友圈的打造有很大的关系，你的群里面的好友大概50%都是在朋友圈里来的，本来产品
的价格就比较实惠，所以你也要选一些产品、好评反馈发到朋友圈，这样你在群里互动的时候，转化几



率会高一点。

如果有更好的板块或者是价格对比，比如微商朋友圈里面卖的同样的产品价格或者超市里面自己拍的价
格对比也可以发到群里面去，这样子可以凸显产品的一个价格的优势，更能促进用户的下单量。

二、如何提高群活跃和增粉?

如果一个群里面一点都不热闹的话，那人家也没有购买的欲望，所以群的活跃度怎么样把它提上来?

1、有人下单的话把下单图发到群里，真实下单图会吸引那些犹豫的客户进行下单，给他们增加信任感。

2、产品的反馈。有些客户是不愿意去发反馈的，这个就需要良好售后，在客户收到产品之后你要去问他
觉得怎么样，这个时候呢你就可以得到产品反馈，就可以发到这个群里面去。不仅让客户感受到售后的
服务，还能获取自己想要的反馈，也可以产生信任感再次购买。

3、可以在群里面做一些游戏。游戏的时间最好是在晚上晚上八点到九点大家都在线的时候，比如说有奖
问答或者是一些拼图游戏都是很好的一点。重要的是每个人都能够参与进来，其实有些人不是为了中奖
，就是觉得好玩。那么多人互动交流能够很好的增加这个群的这个氛围，增加客户的粘度。

通过这些方式进群的都是写精准粉，后期他们都会在群里面消费，购买你的产品，形成一个良好的一个
循环，

三、售前售后服务

我们在秒杀产品之前要记下产品详情页上的特点：催熟的方法，哪里发货哪里不发货，24小时发货还是4
8小时发货。这些要掌握清楚，因为有些客户他以为下了单之后，立马就发货，所以要随时在群里面去说
明一下。

客户收到产品之后，需要进行回访。因为可能有些人收到就收到了，他们不计较这些东西，不满意产品
也不会说，但是我们也要去回访一下他产品收到了没有，有没有什么不满意，这些都得去问一下。

我有一个客户，他当时在群里面去买了一箱鸡蛋，我特意去问他有没有收到，他说破了一个蛋，我就帮
他申请售后，虽然赔款不多，但是客户会觉得你是一个很负责任的人，他就会信任你，后期有什么活动
他也会积极参加，细节问题都做好的话，客户就自动就过来了。

最后说一下如何做裂变。举个例子，一个微信一天可以加十个群左右，我们可以在某宝上获取更多微信
号，一天加一两百个群，加了后在里面发消息。

比如想赚多少钱多少钱的可以加我了解微信，肯定会有人会加你了解。加过来的人你就和他聊天，说一
下我们现在在做的项目拉他进你的群，因为想进来的都是想获取收入的，你可以让他帮你拉几个群聊，
你送他一个价值多少钱的秘籍(秘籍可以在网上找)，等别人把你拉进群了，你又在群里发消息，这样就
能一直循环裂变下去。 
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