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产品详情

盘点网红娃娃机店的市场需求和开店成本

近几年，随着居民生活水平的提高，人们除了日常衣食住行的需求在提高，对精神层面的需求也在日益
增加，并且越来越看重。另一方面，生活水平的提高，也有很多人面临的压力越来越大，很多时候生活
中不如意，出门旅行放松心情开销不低，吃吃喝喝发泄又容易长胖。于是，网红娃娃机店衍生了出来。

其实网红娃娃机店，最初是在日本风靡起来的，日本有全世界最大的娃娃机店，并且随着日本经济下行
，人民压力增大，其他消费都低迷不堪的时候，日本的娃娃机店却生意爆棚。据说这家最大的娃娃机店
，有超过300台娃娃机，足以满足众多少女的心。还有秋叶原搬来的【娃娃机专门店】，里面也是超50台
娃娃机，摆在一起简直让路过的人毫无抵抗力。

当然，除了日本，在我们国内，近几年，以粉红色系为主调的娃娃机店也风靡了起来。

 

譬如，北京三里屯的LLJ夹机站，各种大小的娃娃机集中摆放，还有超大一面公仔墙，正版公仔扔你抓，
据说，开业一个月内都是要排队进店啊⋯⋯

除了北京以外，广州、上海、连云港、汕头、武汉、深圳、哈尔滨、沈阳⋯⋯众多省会或一、二、三线
城市都陆续开了很多网红娃娃机店，都是女孩子最爱的粉色调哦，除了娃娃机，还有很多可以提供拍照
的网红小景点

那么我来给大家算算开这么一家网红娃娃机店的市场需求和成本。

经过小编走访一个准二线城市的2家比较出名的娃娃机店，和店主老板攀谈，目前，网红娃娃机店其实市
场需求还是比较大的，特别是对于三线以上的城市。因为吸引的主要是10-40岁的女性这一群体，小女孩
有大人出钱，不会省。20岁左右的大学生，对这种网红粉色系的店铺是毫无抵抗力，特别是谈朋友的，



有可以抓娃娃又可以拍照发朋友圈，支出也不大。25岁以上的职业女性，经济不是问题，属于大消费群
体。娃娃机对于很多人来说，是可以接受的低消费娱乐，既可以满足抓娃娃过程带来的成就感，又有实
物可以带回家。

 

一家网红娃娃机店主要有这几部分组成：

1、店面。（根据小编走访该大学生聚集的准一线城市，人员集中的繁华地段，40平米左右的临街店面月
租金大概在5-6万，繁华地段附近的一般在2-3万，房租都是押三付三，也就是一次性交半年的。当然，
人员集中，肯定进店消费人也比较多，对于网红店，很多都是路过门脸，看到特色，就进店了。建议开
店的朋友，最好签约至少签2年，不然搞一年盈利的时候，被赶走就不大好了，也要搞清楚店铺租金的年
增长率。）

 

2、装修。（小编去问了设计师和师傅，网红店硬装其实不多，大部分是软装，装修大概是40平米左右的
店铺在6-7万左右，主要是招牌、门脸、刷墙、吊顶、灯光，地面、然后娃娃机的摆放，人员进店后的动
线设计，其他软装可以根据实际布拍照景点的情况自行调整。不过据碎碎念观察，目前粉红豹和HelloKit
ty、火烈鸟的装饰是最流行的，再就是浴池球）

3、娃娃机。（娃娃机千万别从淘宝上找厂家，最好去广州那边直接找娃娃机厂家。一般一台高配的娃娃
机大概价格是在2300-2500左右，顶配是在2600-2900左右，这个价格是对外报价，都是带手机扫码支付的
。开网红店，老板是建议至少25台以上，这样才有那种集中的效果，娃娃机批发价格会更便宜。据一家
网红店的店长介绍，最低的时候，一台娃娃机拿货价才1500左右。抖音网红口红机贵一点，大概在12000-
14000左右。还需兑币机一台，价格3000左右。）

 

4、娃娃。（一台娃娃机大概需要摆放100左右的娃娃，娃娃一般找厂家批发，便宜的才划不到2块一个，
平均是3-4元一个，所以一台娃娃机至少需要300-400元左右的娃娃。精品娃娃会贵一点，不过大部分店铺
，精品娃娃都是用来兑换用的，譬如7-8个小娃娃兑换一个精品中等或者大娃娃。前期开店，需囤3万块
左右的娃娃，因为娃娃机消费是很快的，需要时刻都有及时的补充。）

 

5、人工。（一家娃娃机店至少需要一个店长，当然如果你能自己抽身，那你自己就是店长，工作人员3-
4名，可以及时换班，以碎碎念所在的准一线城市，现在工作人员月薪是3000左右）

6、水电开销。（据了解，娃娃机耗电不算大，所以25台机子水电每月满打满算1500元搓搓有余）

 

基本上算了下开店成本，40平米左右的店铺，初期开店得准备30万左右，70-80平米的店铺初期得准备40-
50万左右。

 

经过小编走访的2家人气爆棚的网红娃娃机店，基本上周一到周五的日营业额都是5000-8000左右，周末甚
至可以达到1万多，碰到节假日，更是需要全员上阵看店，忙不过来。



 

据2家店店长描述，平时下雨的时候，营业额都是3000左右。之所以这么火爆，除了地段好人员集中外，
店铺的营销手段也是不可或缺的。2家店共同采取的手段都是充100，直接先送一个娃娃，然后娃娃机都
是一币一抓，比外面那种散放的娃娃机2币一抓的要便宜。

据商家蹲点观察，一般进店的顾客，充值100，少的可以带走3-4个娃娃，多的可以带走十几个。然后小
编神秘的问了问店长，店长说，一般他们就是充值100可以让带走5-6个娃娃，这样既不让大家感到难抓
，打击积极性，又让进来的人又成就感。小编偷偷的问“那你们不亏本？”店长神秘一笑，100块让他们
带走10个娃娃，我都不亏本。看来娃娃机店的利润着实很大啊。

以上信息都是走访所得，仅供参考哦！地方不同行情不同。欢迎联系陈经理详细交谈关于网红娃娃机店
开店成本事宜。
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