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合肥淘宝开网店培训班9月21号直通车课程讲解

今天9月21号，我们9月新班今日开始讲解直通车。

那今天我们说下直通车实战操作课程：

直通车(花钱广告，关键词点击收费)：卖家中心-我要推广-直通车

 

1.充钱：进入直通车-上面-账户-充值

 

2.数据：直通车点击率1-3% 说明主图策划不错 备注：点击率跟不上-之前点击率提高课程

 

        直通车转化率3-5%  说明转化跟得上  备注：直通车点的多，卖的少，说明要优化转化

 

3.怎么基础操作直通车(如何给一个产品推直通车)：进入直通车-上面推广-新建推广计划-
场景和方式都选择自定义-计划名称自己写-新推产品-建议

日限额30起步-选择标准投放-选择宝贝(选哪一款来推)-下一步设置-这款选多少关键词来推广-完成推广

 



 

4.直通车选款推广技巧：建议这款销量不能低于50，评价不低于10个。应季 新店性价比

 

 

5.直通车选推广词技巧：建议选择当前行业热搜长词(一定要跟产品属性对上)-数量3-8个(前期新店正常预
热-日限30-50)

 

 

6.直通车推广词出价技巧：找到你刚刚新建计划-点开-产品-打开-刚刚选择推广词-
出价技巧：新店建议第五5页-如何出价在第五页：对每个词改价-

点击铅笔标志-自动弹出来前五页多少钱  

 

 

7.(先必须只在第五页) 为什么？ 前期质量分低  出价太高实际不划算 

 

 

8.质量分：怎么提高质量分：1.直通车主图点击率 2.相关性(选的词跟产品对的上)   3.直通车转化率

 

 

9.直通车实际点击费用=下一家出价*下一家质量分/你的质量分+0.01元    我们自己质量分越高
实际扣费就越低

 

 

10.直通车测主图：究竟哪一张主图被点击高：就在关键词设置界面-有个创意-
添加创意(设置直通车推广主图和标题) 直通车标题建议12个字左右

 

 

11.直通车人群选择：关键词设置界面-有个精选人群+人群



 

 

 

12.直通车投放平台 区域 时间段设置：站外不投放  投放时间设置：
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