
宜昌360推广 武汉360公司

产品名称 宜昌360推广 武汉360公司

公司名称 武汉奇好科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 武汉市东湖开发区民院路以西龙安港汇城A单元
18层1号

联系电话 027-65386360 15327154450

产品详情

宜昌360推广 武汉360公司 而当我们理解了渠道A、B带来流量的高低，就根据以往的知识预测未来会发
生什么。在投放渠道C、D的时候，猜测渠道C比渠道D好，当上线新的注册流、新的优化，可以知道哪
一个节点比较容易出问题；我们也可以通过数据挖掘的手段，自动预测判断C和D渠道之间的差异，这就
是数据分析的第三个进阶，预测未来会发生的结果。阶段4：商业决策所有工作中最有意义的还是商业决
策，通过数据来判断应该做什么。而商业数据分析的目的，就是商业结果。当数据分析的产出可以直接
转化为决策，或直接利用数据做出决策，那么这才能直接体现出数据分析的价值。4、数据分析的 EOI
框架EOI 的架构是包括 LinkedIn、Google 在内的很多公司定义分析型项目的目标的基本方式，也是管理
者在思考商业数据分析项目中一种基本的、必备的手段。其中，我们先会把公司业务项目分为三类：核
心任务，战略任务，风险任务。以谷歌为例，谷歌的核心任务是搜索、SEM、广告，这是已经被证明的
商业模型，并已经持续从中获得很多利润。谷歌的战略性任务（在2010年左右）是安卓平台，为了避免
苹果或其他厂商占领，所以要花时间、花精力去做，但商业模式未必成型。风险任务对于创新来说是十
分重要的，比如谷歌眼镜、自动驾驶汽车等等。武汉360推广 武汉360公司 武汉360代理 

武汉360开户 武汉360推广开户 武汉360搜索推广 武汉360推广代理 

武汉360推广电话 武汉360代理商 武汉360搜索公司 武汉360推广代理商 

武汉360分公司 武汉360公司电话 武汉360公司地址 武汉360推广分公司 
武汉360搜索分公司 武汉360搜索开户 武汉360搜索代理 湖北360搜索推广电话  

湖北360代理 湖北360推广代理  湖北360搜索推广开户  湖北360搜索推广 

湖北360分公司 十堰360推广 襄樊360推广 随州360推广 荆门360推广 孝感360推广
 宜昌360推广 天门360推广 鄂州360推广 黄冈360推广 黄石360推广 咸宁360推广
 荆州360推广 潜江360推广 仙桃360推广
<span数据分析项目对这三类任务的目标也不同，对核心任务来讲，数据分析是助力（e），帮助公司更
好的盈利，提高盈利效率； 对战略任务来说是优化（o），如何能够辅助战略型任务找到方向和盈利点
；对于风险任务，则是共同创业（i），努力验证创新项目的重要性="" 。管理者需要对公司业务及发展
趋势有着清晰的认识，合理分配数据分析资源、制定数据分析目标方向。 二、数据分析的 3 大思路  
而面对海量的数据，很多人都不知道从如何准备、如何开展，如何得出结论。下面为大家介绍做数据分
析时的 3 个经典的思路，希望在数据分析的实际应用中能给大家带来帮助。1、数据分析的基本步骤上面
我们提到了数据分析与商业结果之间关联的重要性，所有商业数据分析都应该以业务场景为起始思考点
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，以业务决策作为终点。数据分析该先做什么、后做什么？基于此，我们提出了商业数据分析流程的五
个基本步骤。第一步，要先挖掘业务含义，理解数据分析的背景、前提以及想要关联的业务场景结果是
什么。第二步，需要制定分析计划，如何对场景拆分，如何推断。第三步，从分析计划中拆分出需要的
数据，真正落地分析本身。第四步，从数据结果中，判断提炼出商务洞察。第五步，根据数据结果洞察
，最终产出商业决策。举个例子：某国内互联网金融理财类网站，市场部在百度和 hao123 上都有持续的
广告投放，吸引网页端流量。最近内部同事建议尝试投放神马移动搜索渠道获取流量；另外也需要评估
是否加入金山网络联盟进行深度广告投放。在这种多渠道的投放场景下，如何进行深度决策？ 我们按照
上面商业数据分析流程的五个基本步骤来拆解一下这个问题。第一步：挖掘业务含义。首先要了解市场
部想优化什么，并以此为北极星指标去衡量。对于渠道效果评估，重要的是业务转化：对 P2P
类网站来说，是否发起 “投资理财” 要远重要于 “访问用户数量” 。所以无论是神马移动搜索还是金
山渠道，重点在于如何通过数据手段衡量转化效果；也可以进一步根据转化效果，优化不同渠道的运营
策略。

武汉奇好科技有限公司商务总机：027-6538636024小时服务热线：153-2715-4450（值班）地址：武汉市洪
山区民族大道124号龙安港汇城A座18层
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