
武汉360推广 黄冈360推广开户

产品名称 武汉360推广 黄冈360推广开户

公司名称 武汉奇好科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 武汉市东湖开发区民院路以西龙安港汇城A单元
18层1号

联系电话 027-65386360 15327154450

产品详情

武汉360推广 黄冈360推广开户     武汉360开户价格 湖北360分公司 近日，提起数据分析，大家往往
会联想到一些密密麻麻的数字表格，或是高级的数据建模手法，再或是华丽的数据报表。其实，“ 分析 
”本身是每个人都具备的能力；比如根据股票的走势决定购买还是抛出，依照每日的时间和以往经验选
择行车路线；购买机票、预订酒店时，比对多家的价格后做出最终选择。这些小型决策，其实都是依照
我们脑海中的数据点作出判断，这就是简单分析的过程。对于业务决策者而言，则需要掌握一套系统的
、科学的、符合商业规律的数据分析知识。 一、数据分析的战略思维  无论是产品、市场、运营还是
管理者，你必须反思：数据本质的价值，究竟在哪里？从这些数据中，你和你的团队都可以学习到什么
？1、数据分析的目标对于企业来讲，数据分析的可以辅助企业优化流程，降低成本，提高营业额，往往
我们把这类数据分析定义为商业数据分析。商业数据分析的目标是利用大数据为所有职场人员做出迅捷
、高质、高效的决策，提供可规模化的解决方案。商业数据分析的本质在于创造商业价值 ，驱动企业业
务增长。2、数据分析的作用我们常常讲的企业增长模式中，往往以某个业务平台为核心。这其中，数据
和数据分析，是不可或缺的环节。    通过企业或者平台为目标用户群提供产品或服务，而用户在使用
产品或服务过程中产生的交互、交易，都可以作为数据采集下来。根据这些数据洞察，通过分析的手段
反推客户的需求，创造更多符合需求的增值产品和服务，重新投入用户的使用，从而形成形成一个完整
的业务闭环。这样的完整业务逻辑，可以真正意义上驱动业务的增长。3、数据分析进化论我们常常以商
业回报比来定位数据分析的不同阶段，因此我们将其分为四个阶段。阶段1：观察数据当前发生了什么？
首先，基本的数据展示，可以告诉我们发生了什么。例如，公司上周投放了新的搜索引擎A的广告，想
要比对一周下来，新渠道A比现有渠道B情况如何，A、B各自带来了多少流量，转化效果如何？ 又比如
，新上线的产品有多少用户喜欢，新注册流中注册的人数有多少。这些都需要通过数据来展示结果，都
是基于数据本身提供的“发生了什么”。阶段2：理解为什么发生？如果看到了渠道A为什么比渠道B带
来更多的流量，这时候我们就要结合商业来进一步判断这种现象的原因。这时候我们可以进一步通过数
据信息进行深度拆分， 也许某个关键字带来的流量，也许是该渠道更多的获取了移动端的用户。这种数
据深度分析判断，成为了商业分析第二个进阶，也同时能够提供更多商业价值上的体现。
阶段3：预测未来会发生什么？

武汉奇好科技有
限公司商务总机：027-6538636024小时服务热线：153-2715-4450（值班）http://www.360-hb.com/
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地址：武汉市洪山区民族大道124号龙安港汇城A座18层
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