
天门360开户费 天门360搜索推广

产品名称 天门360开户费 天门360搜索推广

公司名称 武汉奇好科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 武汉市东湖开发区民院路以西龙安港汇城A单元
18层1号

联系电话 027-65386360 15327154450

产品详情

天门360开户费 天门360搜索推广   武汉360开户 武汉360搜索推广公司 近日，今日头条、一点资讯等
信息流广告的崛起，打得百度措手不及。百度信息流一直穷追不舍。知识化营销时代的崛起，移动互联
时代，微信公众号、头条号激起了百家号的兴起。     喜马拉雅、得到等音频知识类分享平台，开辟
了新的营销阵地。搜索引擎的未来到底在哪里？搜索引擎依旧是网民最大的网络入口，天然具备流量和
用户。只要你有搜索需求，就有检索用户。当大多数企业将网络营销的红利点放在移动端或者app上时，
其实忽略了pc端的高端用户。对于上班族来说，武汉360推广 武汉360公司 武汉360代理 武汉360开户
 武汉360推广开户 武汉360搜索推广 武汉360推广代理 武汉360推广电话 武汉360代理商 武汉360
搜索公司 武汉360推广代理商 武汉360分公司 武汉360公司电话 武汉360公司地址 武汉360推广分
公司 武汉360搜索分公司 武汉360搜索开户 武汉360搜索代理 湖北360搜索推广电话  湖北360代
理 湖北360推广代理  湖北360搜索推广开户  湖北360搜索推广 湖北360分公司 十堰360推广襄
樊360推广 随州360推广 荆门360推广 孝感360推广 宜昌360推广 天门360推广 鄂州360推广 黄
冈360推广 黄石360推广 咸宁360推广 荆州360推广 潜江360推广 仙桃360推广一天大多数的上班时
间都在和电脑打交道，而且上班时间不会一直玩手机。对于百度和360pc搜索引擎来说，覆盖极大多数有
消费水平的网络用户。一、检索精准匹配：增加品牌曝光机会模糊搜索提供更多检索选择，提供全站品
牌检索页面，增加品牌曝光度二、节日卡片了使品牌有更多的”主动”曝光机会，360推广推出节日品牌
冠名、在线直播等广告样式，突破自身词条限制，巧妙地借助节日流量、视频直播等方式对品牌进行曝
光推广。在用户搜索节日关键词后，品牌及产品广告即通过节日卡片、浮层等特殊定制样式呈现，给用
户带来耳目一新的体验和强力的视觉冲击。展示广告通过可跳转区域的设置，增加流量导出，实现商业
价值的最大化。雅诗兰黛与360推广合作520节日品牌冠名在兼顾用户和品牌主的需求后，360搜索推广实
现了用户、品牌以及产品之间最和谐的链接，不断进化升级产品形式，将搜索由薄变厚，提供更多的图
片、内容等信息的展示，让用户从’即搜即得’变成’不搜即得’，实现精准效果的同时带来品牌曝光
，真正做到品效合一。三、PC信息流：多场景精准吸引高质量消费人群除了在搜索广告的优化创新，36
0在品牌展示广告上也做足了功夫。武汉360推广 武汉360公司 武汉360代理 武汉360开户 武汉360推
广开户 武汉360搜索推广 武汉360推广代理 武汉360推广电话 武汉360代理商 武汉360搜索公司 
武汉360推广代理商 武汉360分公司 武汉360公司电话 武汉360公司地址 武汉360推广分公司 武汉3
60搜索分公司 武汉360搜索开户 武汉360搜索代理 湖北360搜索推广电话  湖北360代理 湖北360
推广代理  湖北360搜索推广开户  湖北360搜索推广 湖北360分公司 十堰360推广 襄樊360推广
 随州360推广 荆门360推广 孝感360推广 宜昌360推广 天门360推广 鄂州360推广 黄冈360推广



 黄石360推广 咸宁360推广 荆州360推广 潜江360推广 仙桃360推广的PC信息流，通过场景化营销
精准投放，将广告融入内容，不破坏固有的用户体验，成功吸引大量高质量用户人群的关注。四、 360
移动推广跨屏整合手机卫士开屏广告凭借超强的视觉冲击力吸引用户眼球，实现超大流量曝光，有效促
进APP的下载引流。另外创新产品LBS基于地理位置的精准定位营销，不断挖掘线下用户行为轨迹，促进
老客回流，提升转化。通过妙用地域通配符，在广告内容中融入地域性特色，使内容展现更有针对性和
带入感。五、跨屏营销案例京东-营销”三重奏”，体验式互动燃爆11.11对电商品牌来说，11.11是一年一
度最重要的Campaign。面对空前激烈的流量争夺，电商品牌要如何营销突围？京东携手360推广唱响营销
”三重奏”，用体验式互动给出成功示范。第一重奏，全屏入口包围。借助360优品PMP导航开屏和手机
助手、手机浏览器、手机卫士等多个产品开屏资源，打造PC+移动跨屏联合的”第一眼开屏”矩阵，全
面覆盖网购用户，引爆京东11.11第一轮冲击波。第二重奏，场景内容突围。基于用户习惯在移动端进行
内容分享的行为洞察，360推广紧扣光棍节单身狗情感爆发契点，为京东定制”能拍美照会下厨”的单身
狗主题H5，融入京东超市和各分会场的场景，打造京东11.11购物全场景，通过互动模拟购物过程，让用
户全方位体验购物快感。同时，联合移动端6大核心产品重量级入口资源进行H5的扩散传播，助力京东
实现各分会场的导流。第三重奏，”包惊喜”现金刺激。在深挖购物狂欢节剁手党想购物又心疼钱包的
矛盾心理后，360推广充分发挥移动端手机卫士高曝光、高精准的产品优势，利用红包资源打造”抢京东
专场红包”活动，通过手机卫士TOP资源入口的全面覆盖，有效吸引用户点击参与，提升京东APP下载
和用户活跃度。借助多渠道优质产品资源联合的PC+移动跨屏营销，360成功携手京东打造最燃11.11购物
节，通过场景式互动体验，实现了147亿曝光和1.5亿流量的营销奇迹。联想-开辟”新机”遇，360度全场
景跨屏定向唤醒在PC市场需求量降低的大背景下，全民”吃鸡”风潮引发PC市场回暖，作为行业领导者
，联想电脑急需抓住机遇，找到市场兴奋点来拉动销售。面对这样的营销需求，360推广依托PC端产品
矩阵获取的用户PC使用数据和使用场景分析，将本次项目的目标人群分为迫切换机人群、意向换机人群
、潜在换机人群三类。其中，一个月内开机时间超过1分30秒或者电脑体检低于70分的用户被定义为迫切
换机人群；两个月内浏览、搜索过笔记本电脑的用户被定义为意向换机人群；而安装了大型网游或者一
周开机时间大于5小时的用户则被定义为潜在换机人群。目标人群确定后，如何影响他们是关键。基于上
述人群划分，武汉360推广 武汉360公司 武汉360代理 武汉360开户 武汉360推广开户 武汉360搜索
推广 武汉360推广代理 武汉360推广电话 武汉360代理商 武汉360搜索公司 武汉360推广代理商 
武汉360分公司 武汉360公司电话 武汉360公司地址 武汉360推广分公司 武汉360搜索分公司 武汉3
60搜索开户 武汉360搜索代理 湖北360搜索推广电话  湖北360代理 湖北360推广代理  湖北360
搜索推广开户  湖北360搜索推广 湖北360分公司 十堰360推广襄樊360推广 随州360推广 荆门360
推广 孝感360推广 宜昌360推广 天门360推广 鄂州360推广 黄冈360推广 黄石360推广 咸宁360
推广 荆州360推广 潜江360推广 仙桃360推广针对不同人群特性匹配专属广告展现形式，以跨屏资源
实现精准的场景触达。一方面，借助PC端360安全卫士开机小助手、360导航信息流、360浏览器今日特卖
等优质资源，覆盖潜在用户PC开机、上网等使用场景，精准唤醒用户换机诉求；另一方面，借助360手
机卫士、手机助手、清理大师、手机浏览器等资源进行移动端场景补充，深度渗透用户手机清理、APP
下载、信息浏览等移动场景。      同时，利用移动端的多元信息流广告，持续推送促销红包、折扣
等信息，充分调动用户购买欲望，刺激消费转化。     通过跨屏全场景触达的营销策略，360推广为
联想实现了超过3000万的曝光量，同时贡献了活动30％的销售量，在活动媒体中遥遥领先。     正如
360集团副总裁杨炯纬所说：”如果我们将’移动化’定位为一种思维模式，营销的目的就变成了如何在
满足用户对场景化信息内容需要的同时，帮助企业传递精准的产品信息，信息接收及交互的效率取决于
传递手段和连接形式。”     湖北武汉360搜索推广总代理-武汉奇好科技有限公司 360推广负责地区
：武汉、十堰、襄樊、随州、荆门、孝感、宜昌、天门、鄂州、黄冈、黄石、咸宁、荆州、潜江、仙桃
联系电话:027-65386360
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