
店铺精细化运营技术四个月后每月净赚利润万元加

产品名称 店铺精细化运营技术四个月后每月净赚利润万元
加

公司名称 郑州一言明道电子商务有限公司

价格 22000.00/套

规格参数 一个月:每天保单30单
三个月:每天保单80到100单

公司地址 郑州市金水区农业路72号国际企业中心A座2404
号

联系电话  13526793584

产品详情

店铺想要长期稳定的发展,需要在产品上有软件和长远的规划，但是仅仅是软件和规划是不够的，我们需
要一个正确的款式，所以如何选款测款，有什么原则和技巧这是我们在店铺运营初期非常重要的一个操
作。首先要针对市场和竞争店铺的同类分析，进行单品流量解析，分析其人群、产品特性、从而选择合
适的款。分析行业数据，判断产品所处的阶段、根据行业趋势选款。分析竞争店铺的产品和结构，对比
自身优势，找出有优势的款。

优化转化率一共有那些方法：优化详情、修改标题、降价、精准人群、做活动、销量和评价、客服。这
七种方法可以同时用也可以分开用，具体怎么用？今天详细给大家讲解下。

一、详情页优化:

在PC时代我们优化转化首选就是优化详情页，也是最好用的一个方法。但是现在主要流量是来自手机端
，最显著的就是PC时代客户的停留时长一般都是1-2分钟，好的详情页还要超出这个时间，但是无线端只
有短短的20秒左右。说这个并不是说详情页不重要了，而是我们做详情页的方式要改变了。

首先PC和无线的详情页要分开做，PC端可以继续原来的做法做的很长而且文字很多，把我们想表达的全
部都弄上。但是无线端的详情页就要从新做了，首先详情页的长度不能太长尽量保持在10屏以内【这就
要考验我们文案和产品卖点的挖掘本领了】其次尽量少文字而且要把文字尽量做的大一些【毕竟手机屏
幕比较小】再次就是图片展示尽量以细节为主而且把细节图片放到前面【看完主图的整体展示，客户就
需要从详情页获取他们想要的细节了】最后就是不管模特展示还是产品实拍，尽量不要出现过多的颜色
或者喧宾夺主的颜色如果可以的话就已纯色为主。主图的话尽量不要放文字了，如果有必要的话也要精
简文案到几个字。展示顺序的话一般就是整体正面、侧面、背面和客户最关心的一个细节或主要卖点展
示、最后面一张是产品正面白底图【可以加权重，而且会被官方的渠道抓取比如每日好店、达人推荐等
】

二、修改标题:



很多朋友觉得标题是可以随便改的，这是大错特错。正确的方法是通过数据去分析哪些词没有带领流量
就去优化掉。而且对于现在的淘宝来说并不是标题越长越好，每个关键词都对应了不同的人群。

而且现在淘宝一直在说小而美，这个不光说的是我们的店铺和产品，对于关键词也是一样的。所以在写
关键词的时候没有必要写的太多只要把适合产品的写上就可以了【主卖点和客户关心的尽量写在前面，
现在手机端只能展示12个关键词】

 

三、精准人群：

现在的淘宝系统给每个人每个店铺都打上了标签，为了把匹配的人和店铺分到一块，你的标签做的越精
准淘宝能分你的流量就也多，标签越混乱能分到的流量越少毕竟淘宝不知道给你什么流量。所以我们要
把店铺的标签做的精准，那么怎么让店铺标签精准呢？就是让更多符合店铺标签的人来店铺产生购买越
多越好，这个是属于慢慢积累的过程如果想快速完成的话就要依靠直通车的人群标签功能了。

四、销量和评价:

销量对于标品是很重要的，销量好的一般位置都是比较靠前的，而且消费者在选购的时候也会自动选择
销量相对比较高的产品，所以这个时候短期增加销量就显得极为重要了，能快速增长销量最好用的就是
淘宝客，基本三天左右就可以了，但是在做这个活动之前一定要把所有的事情考虑清楚以及淘客结束之
后的推广计划做好。

评价的话尽量引导购买的客户去主动晒图或者上传视频，文字尽量多一点，主要围绕
宝贝描述、服务、物流这三点来评价 容易置顶推荐。

 

五、客服:

对于现在的淘宝来说，普遍的默认下单率比较高。但是正因为这样才能体现客服的重要，因为一般客户
提问的都是详情没有的或者比较担心的问题。这里建议每周把客服的问题进行汇总，能用详情页解决的
就赶紧修改，不能解决的就想一个比较完美的答案设置成快捷短语，这样不光可以降低客服工作量还可
以极大降低犯错率。 而且客服要做定期的产品培训，做到对产品了如指掌，不能被客户问的哑口无言。
给大家一个方法，去同行卖得好的店铺扮演顾客去咨询一些购买问题 看看别人专业的客服怎么回答的。

淘宝精细化运营技巧通过专业的淘宝店铺运营技术，打造大链接精品爆款商品，不需要去开直通车，不
需要店铺去烧钱做推广广告，纯技术操作，精细化运营技术。无论是普通的个人C店，还是村淘店铺，
都可以进行操作。正常单店打造5-20条的大链接宝贝，每个单链接每天基本上可以出8-20单左右！

目前我们有的学员一个月打造8-10个精品链接，也有差一点的，平均下来也可以做到每个月3-5个大链接
，平均单品的订单量在几十单左右，每单的利润点一般都是在20%-30%左右，具体的也是要看你所选择
打造的类目的。

 

学习是一个过程，店铺运营方法掌握了剩余的就是实战操作，实战中有任何问题都可以随时跟老师咨询
学习，遇到有问题或者效果不理想的也可以把店铺发给老师，给你指出店铺中的问题，来帮助你提升。
无论你是做“大链接”玩法，同时打造多个链接；还是学习其他店铺运营方法；或者村淘技术，村淘运
营等等，都可以和老师沟通学习。玩法运营新方法，让你个人C店同样可以做到“百单运营”



优惠服务：免费赠送店淘软件和分销软件

售后服务：我们公司有专业团队管理，保证售后服务！！！

我们郑重承诺：学员与老师面对面教学直到教会为止，教不会不要钱！！！
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