
黑龙江双轨直销软件系统APP原生态直销系统开发

产品名称 黑龙江双轨直销软件系统APP原生态直销系统开
发

公司名称 哈尔滨鼎航网络科技有限公司

价格 17000.00/套

规格参数 鼎航:三级分销
鼎航:双轨制度
哈尔滨:级差制

公司地址 哈尔滨市道里区群力新区第七大道南侧第D9栋7
层701室（注册地址）

联系电话  15304616191

产品详情

              黑龙江双轨直销软件系统APP原生态直销系统开发鼎航网络科技有限公位于美丽的
冰城哈尔滨。公司主要经营直销结算软件，网站建设网页设计，网上商城开发，直销后台系统、直销软
件制作、直销管理软件、直销管理系统、直销结算系统，直销奖金制度软件定做，鼎航直销软件公司同
时制作直销系统、双轨、循环矩阵、级差、太阳线、一条线、三轨 层碰 点碰 循环制 返利、多网合一制
等直销软件，.net网络版直销软件，直销系统，直销奖金计算软件、销售员工资计算软件、直销奖金结算
系统，直销管理系统、直销会员系统、后台管理系统、直销报单系统、会员报单系统、直销奖金制度软
件、同时推出特色自动结算功能，无需人工操作！系统运行稳健，快捷，同时能够有效的防止黑客的恶
意攻击，自动锁定攻击ip，系统数据自动备份。 供应双轨制直销软件，双轨直销系统，直销结算系统|
直销管理软件|直销后台系统|奖金结算系统 20世纪90年代，随着慕立达、美安、优莎娜等直销公司的崛
起，双轨直销制度如风卷残云般迅速占领市场， 对以太阳线制度为生存核心的直销公司形成了重大的
挑战。双轨直销制度摒弃了传统的 “太阳线”级差制度所追求的横向业绩，减少由于过度追求个人业
绩而损害下属的利益的做法。 让直销不再是一个人的直销，而是一个团队的直销 双轨直销制度Binary P
lan俗称两条腿走路的制度。 双轨直销制度的主要内容是：每个经销商只能开发两个销售市场，以A经
销商为代表的A市场和以B经销商 为代表的B市场。如此发展下去，形成一个销售网络体系；如果该经
销商又开发了第三市场C经销商， 那么第三市场C经销商只能放在A市场体系或B市场体系中，而不允
许放在自己名下；这样一来既扩大了 你的薄弱市场，同时又帮助了该市场中相关联的人。 双轨直销制
度有几个明显的特征： 1、双轨直销制度允许个人经营业绩消费积分可以无限代累计，只要你途中不放
弃， 达到一定程度，就可领取奖金。双轨直销制度的奖金比例虽然不高，但是不论高阶、中低阶都可
以领到， 这样能把市场倍增。 2、双轨直销制度将经营者与消费者结合为一体，纵使你是一位消费者
， 也可以因为制度而受惠，即消费者也可以通过直销结算软件领到奖金，这种消费获利的新模式能激
发 更多人参与直销。 3、双轨直销制度下，每个人都只有2条直推线，但是每个人都不止有2位朋友，
 秉持着互助精神，上线可以将人脉不断往下安置，间接帮助能力较弱的人。由于没有第三条线， 每
个人的组织都是往下扎根，成功的机会比别人大。 4、双轨直销制度打破奖金按照业绩、 位阶区分的
模式，双轨制中的奖金比例从基层到双轨直销制度的特色在于 奖金收益的多少和组织大小紧密相连，
而不是和位阶有关。双轨制中无论是低阶、中阶还是高阶， 赚钱机会都是平等的，没有所谓后进入就



没有机会赚钱的问题。因此，只要付出就有机会， 没有因人而异，并不是先来的人就一定要先成功，
后进者只要努力一样可以超越。 5、双轨直销制度下，直销员的业绩压力比较低，只要维持一定的消费
额， 同时发展2条直推线即可。双轨制下，直销组织由走深向走宽转变，而组织的纵向发展能 保证集
体越来越稳定。 双轨直销制度也有明显的缺陷 双轨直销制度最令人不满的莫过于 奖金沉淀比率太高，
很多直销商辛辛苦苦地工作，却拿不到相应的奖金。这是由于左右 区发展不平衡造成的。双轨直销制
度的主要奖项是平衡奖，必须左右区发展平衡， 直销商才能获得奖金。但在具体实践中，平衡是相对
的，不平衡，绝大多数直销商 的左右区发展总是处于不平衡甚至极不平衡状态，这部分直销商拿不到
的奖金就沉淀在公司的奖金池里。 有些直销商们无奈并自我解嘲地说：做双轨制永远有“半张美元”
存在公司里。双轨制在今天的境遇， 显示出它具有不可遏制的生命力。 西安云英软件开发公司 专业开
发各种直销软件、直销后台系统| 奖金结算系统等，双轨|矩阵|级差|循环|太阳线|一条线等直销软件,网
站建设及优化、制度设计、 国内外空间、服务器、域名注册等。
系统是：储存过程事务版的技术加.net(aspx)的语言和sql的数据库 秒结算的系统
每6小时自动备份数据的技术 1、会员资格：
凡一次性购买公司产品380元，即可成为公司的永久性会员，并可参与公司的消费积分返利计划。
2、消费组织奖： 左右区 1：为1局，奖励消费积分价值人民币80元，每日封顶1000元，日薪日结。
3、推荐奖： 直接推荐一人奖励80元，日薪日结。 4、消费福利奖：
当团队内首次局碰数累计到250局时，公司奖励消费积分价值人民币2500元的手机一部；
当团队内首次局碰数累计到450局时，公司奖励消费积分价值人民币5000元的数码像机一部；
当团队内首次局碰数累计到650局时，公司奖励消费积分价值人民币10000元的笔记本电脑一部；
当团队内首次局碰数累计到1100局时，公司奖励消费积分价值人民币20000元。 5、创业酬资：
凡达到1300局时，可聘为公司翡翠级网络销售总监，每月发放底薪3000元，同时每月完成100局的单量；
凡达到1800局时，可聘为公司玛瑙级网络销售总监，每月发放底薪5000元，同时每月完成200局的单量；
凡达到2500局时，可聘为公司钻石级网络销售总监，每月发放底薪8000元，同时每月完成300局的单量； 
凡达到5000局时，可成为公司终身董事，公司奖励价值15万元的轿车一部，同时每月参与公司全球总业
绩 2%的分红。 6、重复购物： 凡公司会员都可六折享受公司网购产品，不记入网络。
7、网络维护费： 公司将在会员的首次奖金中自动扣除50元，做为本年度会员网络维护费。 8、所得税： 
会员收入的3%，作为所得税。 我们鼎航软件将首先确保所有制度直销结算系统的质量，然后再去完备
售后服务等项目，而不是把直销系统的所有质量都期待在售后服务甚至是诉后服务之上来加以弥补。我
们会以客户的角度去看问题、想问题、解决我问题，将客户的抱怨看成是企业改进工作、实现新发展的
一个动力，从而把抱怨的客户变成满意的客户，把满意的客户变成忠诚的客户，把长期的客户变成终生
的客户地址：哈尔滨市道里区群力群力第七大道海富御景办公大厦701室
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